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BIRLIKTEN iZMiR DOGAR IHRACATCILAR EKIM DUAYEN SANAYiICIi
KAMPANYASI'NA AYINDA DA REKOR AHMET NAZiF ZORLU
TiM'DEN BUYUK DESTEK TAZELEDI iLE 6ZEL ROPORTAJ
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HER KOSULDA, YOLDAYIZ! GERCEK VERIYLE iHRACATIN
YILDIZI OLUN

DENIZYOLU HAVAYOLU

B Urtindnlzin dig ticaret | Grunintzin ithalat & ihracat
kbt by verileri nasil sekillendi? B rakamlarini hangi yonde etkiledi?
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Pandemi doneminde I Tuketim tercihlerindeki degisim,

230 1.2 MiLYAR 15 MILYON 12 MILYON 04,80 DEVLET
ULKE KONSIMENTO ITHALATCI IHRACATCI 00V DESTEGI
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Ulkede hatirimiz var

2019 yilinda 105 ulkeye ihracat gerceklestiren Boyteks,
bu alanda Turkiye’'nin lider markalari arasinda yer alyor.
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BASKAN'DAN

Ismail GULLE
TIM Baskani

“Tirkiye’nin yeni yiikselis trendine
yeni projelerimizle katki sunacagiz”

“Ulke kalkinmasinin anahtarinin ihracat ve ihracat¢inin omuzlarindaki ytikiin de ne kadar
biiyiik oldugunun bilincindeyiz. Ulkenin kalkinmasi yolunda bir tugla koyabilmek amaciyla
projeler gelistiriyor ve giiclii bir ihracat ordusu olusturmaya calistyoruz.”

Kasim, ne yazik ki izmir’in
acistyla sarsildigimiz bir ay olarak
hafizalarimiza kazindi. 30 Ekim’de
meydana gelen deprem, yiiziin
tizerinde vatandasimizin hayatini
kaybetmesine neden oldu. Bir
kez daha milletimizin bas1 sag
olsun ve Allah bir daha benzer
acilar yasatmasin. Deprem sonrasi
enkaz altinda kalanlar1 hayata
dondiirebilmek icin gece giindiiz canla
basla calisan kahramanlarimiza da bir
kez daha tesekkiir ediyorum. Onlarin
miicadelesi bizlere de ilham oldu.
Ihracat ailesi olarak izmirli
depremzedelerimizin yaralarini
sarabilmek i¢in bir kampanya
baglattik. Barig Pinar1 Harekati'nda,
“Birliklerimiz, birlikteligimizdir”
diyerek bolgeye nasil tirlar dolusu
yardim gonderdiysek, “Birlikten Izmir

“Tiirkiye'nin diinyada en gok ihracat yapan ilk 10 iilkeden biri
olmasi adina, bir yol plam hazirlanmasi ve bu plan gergevesinde
galigmalarin siirmesini hedeflemekteyiz."
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Dogar” diyerek de ayni birliktelik
ve dayanigsma ruhuyla, depremzede
ailelerimizin yaninda oldugumuzu
gostermek istedik. Kampanya tiim
birliklerimizden biiyiik destek gordii
ve oncelikli olarak, 10 milyon TTlik bir
destekle okul ve sosyal tesisten olusan,
150 konut insa edilmesi adina ilk
adimimizi attik. Giiclii Izmir ve giiclii
Tiirkiye i¢in biz hep burada olacagiz.
Bizleri giiclii yapan birlikteligimizdir,
dayanisma ruhumuzdur. Biz bir
oldukea, “ihracatla Yiikselen
Tiirkiye’yi”, ne afetler ne salgin ne de
ekonomik baskilar durduramayacaktir.
Zorlu sartlarda ekim ayinda
gerceklestirdigimiz 17,3 milyar dolarlik
ihracat da bunu dogruluyor. Ekim
ay1 ihracatimiz, yalnizca ekim ay1
rekoru degil; ayni zamanda hem bu
yilin en yiiksek aylik ihracat rakami,
hem de Cumhuriyet tarihi aylik
ihracat rekoru olarak, tarihe gecti.
Bu ivmenin kasim ayinda da devam
edecegini 6ngoriiyoruz. Clinki ihracat
ailesi olarak yiikselen Tiirkiye’ye
bir tugla daha nasil koyabiliriz diye
kosusturdugumuz ve ¢abaladigimiz bir
ayi geride biraktik.

Mevcut pazarlarda konumumuzu
giiclendirmek ve ihracatcilarimiza
yeni pazarlar olusturmak hedefiyle
baslattigimiz sanal ticaret heyetlerimize
kasim ayu siiresince de devam ettik.

Gecen ay itibariyla iilke
ekonomisinde de yeni bir doneme
girdik. Ekonomi yonetiminde yapilan
degisimler, piyasalarin ekonomide yeni
bir reform beklentisini artird1. Ihracat
ailesi olarak Sayin Cumhurbaskanimiza
yapmis oldugumuz ziyarette
de ekonomide yeni bir ddneme
girildigini bizzat kendisi bizlerle
paylasti. Tiirkiye’yi yeni bir yiikselis
trendine sokacaklarini aciklayan
Cumhurbagkanimiz, “Tiirkiye’nin
gelismesine, kalkinmasina, biiylimesine
yaptiginiz katkilar icin her birinize
siikranlarimi sunuyorum” ifadeleriyle
ihracatgilarimizi onore ederken “En
biiyiik destegi de yeni donemde
siz ihracatgilarimizdan bekliyoruz”
diyerek bizlere yeni bir sorumlulugu da
yiiklemis oldu.

Biz de ‘dis ticaret fazlasi veren
Tiirkiye’ vizyonu kapsaminda yeni
normal ve yeni reform déneminde
ihracatta seferberlik baslatarak tam
destek verdigimizi, ihracattaki yeni
yol haritalarini, eylem planini ve
TiM'in projelerini detayli bir sunumla
kendileriyle paylastik. Yeni donemde
de 6nceligimiz ihracatta yerlilik oranini
yiikseltmek olacak.

TURKIYE iIHRACAT SURASI

Ulke kalkinmasinin anahtarinin ihracat
ve ihracat¢inin omuzlarindaki yiikiin de
ne kadar biiyiik oldugunun bilinciyle
calistyoruz. “Daha Giiclii ihracat Daha
Giiglii Tiirkiye” hedefi dogrultusunda,
milli ihracatin geleceginin
sekillendirilecegi ve devaminda
geleneksel olarak tertip edilmesini
planladigimiz “Tiirkiye Thracat
Stirasi’n1 diizenlemek istiyoruz. Bu
kapsamda o6ncelikle, Meclisimizin catisi
altinda yer alan 13 bolgedeki ihracatci
birliklerinin koordinator bagkanlari ile
“Tiirkiye Thracat Sfiras1 icin Bélgesel
istisare Toplantilar” diizenlemeyi
planliyoruz. “Tiirkiye Thracat Stiras1”
kapsaminda, zorlu kosullar ve artan

rekabete ragmen, iilkemizin diinyada
en cok ihracat yapan ilk 10 tilkeden biri
olmasi adina, bir yol plani hazirlanmasi
ve bu plan cercevesinde calismalarin
siirmesini hedeflemekteyiz.

“YENI NEFERLER ILE BUYUYORUZ”
Tiirkiye Thracatcilar Meclisi olarak,
ozellikle genclerin ve kadinlarin
ihracata katilimini 6nemsiyoruz.
Basarili is kadini ihracatcilarin,

ig dlinyasina yonelik tavsiyelerini

ve ihracata nasil basladiklarini
paylastiklar1 “Women Export Talks”
webinarlarina devam ediyoruz ve bu
organizasyon da ¢ok ilgi gormeye
basladi. Basar1 hikayelerinin geng
girisimcilerimizi cesaretlendirecegine
inaniyoruz. Her ay ailemize binin
tizerinde yeni ihracatcilar katiliyor
ve bunun artarak devam etmesi icin
calisiyoruz.

GENG TiM

Ulkemizin istikbali, genclerimizin
ihracat siireclerinde daha aktif rol
olmasi adina, Meclisimiz tarafindan
tasarlanan bir diger projemiz ise “Geng
TIM”. Projemizin éncelikle iki amaci
bulunuyor. ilki, gelecegin ihracatci genc
neslini yetistirmek, rekabet diinyasina
hazirlamak ve ihracatgi ve ihracatc
firmalarin ikinci kusagini yetkin dig
ticaretci olarak yetistirmek adina TIM
catis1 altinda bir konsey kurmak. Bir
diger amacimiz ise {ilkemizde 6grenim
goren yerli ve uluslararasi 6grencileri
hedefleyen ve bu kitleye etkin dijital
mecralardan ulasan yapay zeka destekli
bir platform olusturulmasi. Geng

TIiM projemiz, birinci ve ikinci nesil
ihracatcilar arasi deneyim paylasimini
gerceklestirecek, katma degerli ihracat
artisina katki saglayacak giiclii bir
iiniversite sanayi is birligi olusturacak,
iilkemizin dis ticaret diplomasisine
katki saglayacak, genc neferlere staj

ve istihdam imkan1 saglayacak, TIM
catist altinda kiiresel rekabete uyumlu
genclerin kapasite gelisimlerini
giiclendirecektir.

Yeniliklerle yine zorlu bir yolculuga
basliyoruz...

"{ilkemizin istikhali
genclerimizin, ihracat
siireclerinde daha aktif rol
olmasi adina, yakin zamanda
Geng TiM projemizi hayata
gecireceiiz."

-
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Cumbhuriyet tarihinin
en ylksek aylik ihracati
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Ekim 2020 dénemi yatirim
tesvik belgesi listesi Resmi
Gazete'de yayimlandi. Buna
gore, ekimde 974 yatirim
tesvik belgesi verildi. Belge
alan projelerin sabit yatirim
tutart 15 milyar 992 milyon
169 bin 590 lira olarak
hesaplandi. Bu yatirimlarin
gerceklestirilmesiyle 26 bin
441 kisinin istihdam edilmesi
planlaniyor.

Tiirkiye’den ocak-ekim doneminde 7 milyar 482 milyon 626
bin dolarlik binek otomobil ihracat1 gergeklestirilirken, 100
milyon dolarin iizerinde satig yapilan tilke sayis1 16’ya yiikseldi.

W 2021 yilinda ‘Ureten
Sehirler Programini
baglatmay1 hedeflediklerini
vurgulayan Sanayi ve
Teknoloji Bakani1 Mustafa
Varank, ayrica 34 milyon
lira tutarindaki KOSGEB
alacaklarinin yeniden
yapilandirildigini acikladi.

M istanbul Kimyevi
Maddeler ve Mamulleri
ihracatcilar Birligi
(iKMIB) verilerine
gore; dezenfektan,
kolonya, sabun, ilag ve
tani kitlerinden olusan
COVID-19 {iriinlerinin
ihracat1 bu yil on aylik
donemde yiizde 61,43
artarak 258,6 milyon
dolara ulast.

M ingiltere hiikiimeti
tarafindan, diisiik
karbonlu enerji
kullanimini artirma
planlar1 hizlandirildi.
2030 yilindan itibaren
ingiltere’de yeni iiretim
dizel ve benzin ile
calisan otomobillerin
yasaklanacag aciklandi.

Ginli teknoloji devi Xiaomi en biiyiik rakibi Huawei'yi gecerek
Avrupa ve Cin pazarinda 2020'nin ii¢lincii ¢eyreginde en

cok satan akill telefon markasi konumuna yiikseldi. Pazar
arastirma sirketi Canalys’in verilerine gore s6z konusu
donemde, Xiaomi, 47.1 milyon adet akilli telefon satti.

M Arcelik, diinyanin

en biiyiik sirketlerinin
siird{iriilebilirlik
performanslarini
degerlendiren Dow

Jones Stirdiiriilebilirlik
Endeksi'nde, bu yil ikinci
kez “Dayanikli Ev Aletleri”
kategorisinde “Endiistri
Lideri” secildi.

w arcelik

M Hindistan’da

da operasyonlarini
siirdiiren Tiirk sivil
havacilik sektoriiniin
koklii firmalarindan
Celebi Havacilik
Holding, Kenya’'nin
ikinci cumhurbaskani
Daniel Toroitich Moi'nin
kurdugu Siginon Group
ile ortaklik kurmak igin
goriismelere basladi.

f_‘(‘\,?“_ T.C. HAZINE VE
. %/s/ MALIYE BAKANLIGI

)
-

H Hazine ve Maliye
Bakanligr'ndan yapilan
aciklamaya gore; merkezi
yonetim biitcesi ocak-
ekim doneminde 145
milyar 483 milyon TL
acik verirken, 25 milyar
901 milyon TL faiz dis1
acik verdi.

M ABD merkezli borsa
sirketi ve banka PNC,
ispanyol banka BBVA'nin
ABD operasyonlarini

11,6 milyar dolar nakit
o0deme karsiliginda satin
alacagini agikladi.

Tiirkiye Istatistik Kurumu, ekim ayina iliskin konut satis istatistiklerini acikladi. Buna gore,
tilke genelinde ekimde satilan konut sayis1 bir 6nceki aya gore yiizde 12,5, gecen yilin ayni
ayina gore de yiizde 16,3 azaldi. Ekimde satilan konut sayis1 119 bin 574 oldu.

Ekim ayinda kartli 6deme tutar1 gecen yilin ayn1 dénemine kiyasla yiizde 28 oraninda biiytime
gosterdi. S0z konusu donemde internetten kartli 6deme tutari yiizde 52 artarken,
temassiz 6demeler ise 4 katina cikarak 210 milyona ulast.
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ANADOLUBANK,
SINIRLARI

Bu topraklarin bankasi,
ithalatinizda da ihracatinizda da
her adimda sizinle birlikte!

SIZIN ICIN
KALDIRIYOR!
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Tiirkiye gecen yil ocak-eyliil doneminde 70’ten fazla tilkeye yatak
satarak 157 milyon dolar doviz girdisi sagladi. Bu yilin ayn1 doneminde
ise ihracat yaklasik yiizde 12 artisla 175 milyon dolara cikti.

W ABD'li e-ticaret devi
Amazon, ABD’de receteli
ilaglarin satin alinabilecegi
cevrim ici eczane hizmeti
sunmaya basladi.

H ABD yaptirimlar:
kapsaminda yasadig1
sorunlara dikkat ceken
Cinli sirket Huawei, 7 yil
once piyasaya sundugu alt
markas1 Honor’1 sattigini
resmen actkladi.

M istanbul Havalimani, Uluslararas: Havalimanlar
Konseyi (ACI) tarafindan diizenlenen “16th AGI
Europe Awards” kapsaminda, “Dijital Doniisiimde
Avrupa’nin En fyi Havaliman1”

IMF, diinya genelinde hiikiimetlerin pandemiye karsi 12 trilyon
dolarlik mali, 7,5 trilyon dolarlik parasal paket acikladiklarini
duyurdu. IMF hazirladig1 raporda diinya ekonomisinin derin bir
krizle karsi karsiya oldugunu belirtti.

350

MiLYON ABD
DOLAR]

QNB Finansbank, 16 Kasim
2020 tarihinde 19 iilkeden
33 uluslararasi bankanin
katilimiyla 367 giin

vadeli 113,5 milyon ABD
Dolar1 ve 200,5 milyon
Euro olmak {izere toplam
350 milyon ABD Dolar1
tutarinda sendikasyon
kredisi i¢in anlagma
imzalad.

H Avrupa Birligi (AB),
CureVac firmasinin yeni tip
koronaviriise (COVID-19)
kars: gelistirmekte oldugu
asidan 405 milyon doz
alimini saglayacak sozlesmeye
onay verdi.

M ingiltere Ulastirma W Ekimdeki ihracati
Bakanlig1, ingiltere ve ABD gecen yilin ayni ayina
arasinda sivil havacilik gore yiizde 98,44
anlagmasi imzalandigini artiran iki tekerlekli
duyurdu. S6z konusu tasit iireticileri, en fazla
diizenleme, mevcut AB dis satimi1 Hollanda’ya
anlasmasinin yerini alacak. | gerceklestirdi.

L

Tarim ve Orman Bakani1 Bekir Pakdemirli, istanbul’a su saglayan barajlarin

doluluk oraninin yiizde 27, Ankara'nin ise yiizde 13 olduguna isaret ederek,
hic yagis olmamasi durumunda bile Istanbul’un yaklasik 3 ay, Ankara’nin
ise 5 aylik suyunun bulundugunu bildirdi.
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Uretmek Sizden,
Faturalar Gunesten

Firmanizin enerji maliyetlerini azaltmaniz ve
rekabet giiciinui artirmaniz icin size parlak bir
onerimiz var: Glines Enerji Santrali.

Kendini 3-4 yil icerisinde amorti edebilen bu
degerli yatirimla firmanizin ekonomisine biiylik
katki saglarken, leasing ile %100%e varan
finansman imkanindan yararlanabilirsiniz.

Siz de Goktekin Enerji ile kendi enerjinizi uretin,
rekabette gilinesin avantajlariyla 6ne gegin.
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TIM'DEN HABERLER

CUMHURBASKANI RECEP TAYYIP ERDOGAN:
Yeni donemde en biiyiik destegi
ihracatcilarimizdan bekliyoruz

Cumhurbagskam Recep Tayyip Erdogan, Ismail Giille Bagkanligrndaki TIM Heyetini agirlad:.
Tiirkiye'nin yeni bir yiikselis trendine girecegini vurgulayan Cumhurbagkani Erdogan, “Bu siirecte
en biiylik destegi ihracat¢ilarimizdan bekliyoruz. Tiirkiye’nin gelismesine yaptiginiz katkilar igin
her birinize siikranlarimi sunuyorum” ifadelerini kulland:.

12 TiMREPORT

umhurbaskani Recep Tayyip
C Erdogan; Tiirkiye ihracatcilar

Meclisi (TIM) Bagkan1 Ismail
Giille, TIM Yonetim Kurulu iiyeleri
ve Sektorler Konseyi bagkanlarindan
olusan heyeti, Vahdettin Koskii'nde
kabul etti. TIM Bagkani ismail Giille,
ekonomide yeni bir reform siireci
baslatan Cumhurbagkan: Erdogan’a yeni
ihracat seferberligine iliskin yol haritasi
ve eylem planini sundu. Organizasyonun
acilisinda TIM Heyeti’ne yonelik bir
konusma gerceklestiren Cumhurbagkan:
Erdogan, hukuku daha da giiclendirerek
yatirimlarin yeniden canlanmasinin,
ekonominin biiyiimeye devam etmesinin
ve istthdamin yukarilara tirmanmasinin
saglanacagimi vurguladi. Ulkenin

gelismesine sunduklar katkilardan
dolay1 ihracatcilara tesekkiirlerini sunan
Cumhurbaskani Erdogan “Tiirkiye
fhracatcilar Meclisi’nin kiymetli
temsilcileri, sizleri en kalbi duygularimla
selamliyorum. Hukuku giiclendirerek
yatirimlari canlandiracak, ekonomimizi
biiyiitecek, istihdami artiracagiz. Yerli ve
uluslararasi yatirimeilarin 6nlerindeki
engelleri zaten kaldirmistik. Simdi
Tiirkiye’yi yeni bir yiikselis trendine
sokacagiz” diye konustu.

“ZIYARETINIZDEN MEMNUNIYET
DUYUYORUM”

TiM Bagkam Ismail Giille ve
beraberindeki heyet nezdinde tiim
ihracatci ailesine seslenen Erdogan

sozlerini su ifadelerle noktaladi:
“Beklentileri tespit ederek, eksikleri
tamamlayarak, yanliglar1 diizelterek;
yeni donemin ihtiyaclarim karsilayacak
diizenlemeleri ve uygulamalar1 hayata
gecirerek, Tiirkiye'yi yeni bir yiikselis
trendine sokacagiz. Bunu da iilkemizdeki
her kesimle, en basta da is diinyamizla
yakin diyalog, is birligi ve uyum icerisinde
gerceklestirecegiz. Yeni ekonomi
yonetimimizin koordinasyonunda tiim
bu stirecleri hizli ve etkin bir sekilde
yiiriitecegiz. En biiyiik destegi de bu

yeni donemde siz ihracatcilarimizdan
bekliyoruz. Ziyaretinizin béyle 6nemli bir
donemde gerceklesmesinden gercekten
memnuniyet duyuyorum. Tiirkiye’nin
gelismesine, kalkinmasina, biiylimesine
yaptiginiz katkilar icin her birinize
stikranlarimi sunuyorum.”

“IHRACAT CUMHURBASKANIMIZIN
LIDERLIGINDE ALTI KAT BUYUDU”
ismail Giille, TIM Sektérler Konseyi
olarak Cumhurbagkan: Erdogan ile ‘dis
ticaret fazlasi veren Tiirkiye’ vizyonu
kapsaminda, ihracatta seferberlik eylem
planini ve TIM’in projelerini detayh

bir sunumla paylasti. Cumhurbaskani
Erdogan’in bugiine kadar ihracata
verdigi desteklerden dolay1 miitesekkir
olduklarim belirten TIM Baskani ismail
Gille, “Tiirkiye ihracat macerasina
Cumhurbaskanimizla beraber, 35 milyar
dolar iken basladi. Bugiin 200 milyar
dolarlik ihracat hedefine ilerliyoruz.
Yani iiciincii bin yila basladigimizdan
beri Cumhurbagkanhgimizin
liderliginde neredeyse ihracat1 6

kat biiyiittiik. Tlrkiye’yi ihracatla
yiikselttik, yiikseltmeye de devam
edecegiz. Tiirkiye’de ihracatin tek ¢at
kurulugu olan TiM ile birlikte nice
basarilara imza atacagimiza eminiz ve
Cumhurbaskanimizla beraber yepyeni
bir yolculuga cikmakta oldugumuzun
idrakindeyiz. Uretim olmadan ihracatin
olamayacaginin bilinciyle, 6zellikle
disartya bagimh oldugumuz ara malinda
yerli ve milli tiretiminin saglanmasi icin
Cumhurbaskanimizin destegi biiyiik
onem arz etmektedir. Bu kapsamda,
yatirim finansmaninda desteklerin

yant sira enerji, istihdam alanlarinda

Cumhurbagkammiz Recep Tayyip Erdogan’in dnciiliigiinde az
zamanda biiyiik igler basardik. Bugiin, “Made in Tiirkiye"
markasi, diinyamn dart bir yaninda beijeniyle amhyorsa,

bunda Cumhurbaskanimizin katkilari gok biiyiik.

rekabetci kalabilmemizi saglayacak
Cumhurbaskanimizin desteklerine de
ihtiya¢ duyuyoruz” dedi.

“SUREKLI YOKSELEN DEGIL
ONGORULEBILIR BiR KUR SEVIYESI”
Ismail Giille, Tiirk ihrac mallarim,
tilkemizin alamet-i farikasi haline
getirmek icin var giicleri ile ¢calistiklarina
vurgu yaparak, TIM olarak ihracatta
baslattiklar1 yeni seferberlikle ilgili
beklentilerini s6yle siraladi: “Dig

ticaret rejimi ve kambiyo rejiminin;
seffaf, anlasilir olmasi, ¢ok sik

degil az ve 6z degisiklik yapilmasi.
Cumhurbagkanimizin sik sik altini ¢izdigi
gibi, siirekli yiikselen degil, 6ngoriilebilir
bir kur seviyesi icin piyasa dinamikleri
ile es anl yiiriiyen bir ekonomi y6netimi,
giiveni tesis eden yeni bir yaklagim.
Eximbank ve ihracatin finansmanini
saglayan kurumlara siirekli destek ve
kaynak saglanmas1. Ulkemizin tedarik
ve dis satim imkanini artirilabilmesi igin,
etkin ve rekabetci bir lojistik ag1. Merkez
Bankamiz ve kamu bankalariyla siirekli
koordinasyon icinde olmak, ayda bir kere
karsilikli goriis aligverisinde bulunmak.

-
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“Cumhurbaskammizin sik
stk altim cizdigi gibi, siirekli
yiikselen degil, dngdriilebilir
bir kur seviyesi igin

piyasa dinamikleri ile es
anh yiiriiyen bir ekonomi
yonetimi, giiveni tesis eden
yeni hir yaklagim.”
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Dijital altyap1 ve otomasyon sistemleri ile
ilgili olarak acil yatirimlarin yapilmasi.
Bu hususlarda, Cumhurbaskanimizin
engin vizyonu yaninda hiikiimetimizin
hassasiyetinin de farkindayiz.
Cumhurbaskanimizin bu kritik donemde,
ihracata ve alin teri doken ihracatctya
desteklerinin, 6nceden oldugu gibi
bundan sonra da, durmaksizin devam
edeceginden siiphemiz yok.”

“TURKIYE IHRACAT SURASI'NI
DUZENLEMEK ISTIYORUZ”

Ulke kalkinmasinin anahtarimin ihracat
oldugunun, ihracatcinin omuzlarindaki
yiikiin ne kadar biiyiik oldugunun
farkinda olduklarini dile getiren Gille,
“Zorlu dénemlerde asla sorumluluktan
kagmadik, 6ntimiizdeki dénemde

de asla ka¢gmayacagiz. Durmaksizin
“Ihracatla Yiikselen Tiirkiye” icin,
Cumhurbaskanligimiz 6nciiliigiiniizde
her giin ayni heyecanla calismaya
devam ediyoruz. ‘Daha Giiclii

fhracat Daha Giiclii Tiirkiye’ hedefi
dogrultusunda, milli ihracatin geleceginin
sekillendirilecegi ve devaminda
geleneksel olarak tertip edilmesini
planladigimiz Tiirkiye Ihracat Stirasrm
diizenlemek istiyoruz. Bu kapsamda
oncelikle, Meclisimiz catis1 altindaki

13 Bolgedeki Thracatci Birliklerinin
Koordinator Bagkanlari ile “Tiirkiye
ihracat Stiras: icin Bélgesel Istisare
Toplantilar” diizenlemeyi planliyoruz”
diye konustu.

“HEDEF EN GOK IHRACAT YAPAN iLK
10 ULKEDEN BiRi OLMAK”

Tiirkiye’yi belirlenen plan ve projeler
dahilinde diinyada en ¢ok ihracat yapan
10 {ilke arasinda gormek i¢in yogun

bir sekilde ¢alistiklarini ifade eden
Giille, “Cumhurbaskanimiz ile bir araya
gelmek, ihracat ailesine moral ve giic
vermistir” sozleriyle organizasyondan
duydugu mutlulugu dile getirirken,
“Kadin konseyimizin kurulusunun
iizerinden neredeyse iki y1l gecti ve
konseyimiz simdiden bir¢ok énemli
projeye imza att1. Genglerimizin, ihracat
stireclerinde daha aktif rol almasi adina,
meclisimiz tarafindan tasarlanan bir
diger proje ise ‘Geng TIM’. Projemizin
ilk amaci gelecegin ihracatci geng
neslini yetistirmek, rekabet diinyasina
hazirlamak. Bir diger amacimiz ise
iilkemizde 6grenim goren yerli ve
uluslararasi 6grencileri hedefleyen ve
bu kitleye etkin dijital mecralardan
ulasan yapay zeka destekli bir platform
olusturulmasi” dedi.

“KULLIYE’DE ‘GENG IHRACAT ZiRVESI’
DUZENLEMEY] iSTIYORUZ”

Gille sozlerini s0yle noktaladi:
“Inaniyorum ki, Geng TiM, birinci ve
ikinci nesil ihracatcilar arast deneyim
paylasimini gerceklestirecek, katma
degerli ihracat artigina katki saglayacak
giiclii bir tiniversite sanayi ig birligi
olusturacak, TIM catis1 altinda kiiresel
rekabete uyumlu genclerin kapasite
gelisimlerini giiclendirecektir. Geng TIM
Konseyimiz ile genc ihracatcilarimizi
odagina alan siirdiiriilebilir faaliyetler
gerceklestirecek, TIM tarafindan
diizenlenecek egitim programlari ile
yeni nesil dis ticaret neferlerine teorik
ve pratik bilgi aktarimini saglayacagiz.
“Tiirkiye’nin Gelecegi Ihracat, Ihracatin
Gelecegi Gengler’ hedefi dogrultusunda,
Cumhurbaskanimiz Recep Tayyip
Erdogan’in himayelerinde, geng
ihracatcilarin katilimiyla, her yil
geleneksel olarak Cumhurbaskanlig:
Kiilliyesi'nde; ‘Geng Ihracat Zirvesi’
diizenlemeyi istiyoruz. Zirve ile genclerin
ihracata yonelmesi icin caligmalar
yapacak ve yenilikgi fikirlerin ig hayatina
katki saglamasina yogunlasacagiz.”
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Ihracat

ar rekora doymuyor

Pandemi sartlarina ragmen eyliil ayinda rekor kiran
ihracatcilar ekim ayinda da hiz kesmedi. Tiirkiye
Thracatcilar Meclisi'nin acikladig1 dis ticaret verilerine
gore, ekim ayinda Tiirkiye’nin ihracat1 17 milyar 333
milyon dolara ulasarak cumhuriyet tarihinin en yiiksek
seviyesini yakaladi.

e pandeminin yarattig1 kiiresel
ekonomik buhran ne de
uluslararas: siyasi sorunlar

Tiirk ihracatcilarin hizini kesemedi.
Eyliil ayinda 16 milyar 13 milyon
dolarlik ihracat gerceklestiren ve ay
bazinda cumhuriyet rekoru kiran Tiirk

Ekim ayinda 49 il ihracatini artird.
En cok ihracat gerceklestiren 5

il sirasiyla; 6 milyar 991 milyon
dolarla istanbul, 1 milyar 456
milyon dolarla Bursa, 1 milyar 325
milyon dolarla Kocaeli, 906 milyon
dolarla izmir, 801 milyon dolarla

ADIYAMAN’'DA YUZDE 202'LiK ARTIS

Gaziantep oldu. En dikkat cekici
artislar ise ylizde 202 ivmeyle 12
milyon dolarlik ihracata imza atan
Adiyaman, yiizde 146 artisla 11
milyon dolara ulasan Rize, ylizde
100 artisla 19 milyon dolar ihracat
yapan Kastamonu'da oldu.

COVID-19 iiriinleri ihracati, ekim
ayinda da hiz kesmedi. Gegtigimiz
yilin ayni ayina gore solunum
cihazlari yilizde 565, maske ve

TIBBi URUN iHRACATI YUKSELIYOR

toplam COVID-19 iiriinii ihracati
yiizde 208 artisla 75 milyon dolar
olarak gerceklesti. Yilin ilk on aylik
doéneminde ise COVID-19 iiriinleri

is insanlari, ekim ayinda yepyeni bir
rekorun altina daha imza atti. Ticaret
Bakan1 Ruhsar Pekcan ve TIM Bagskani
ismail Giille’nin birlikte acikladig1 dis
ticaret verilerine gore, ekim ayinda
Tiirkiye'nin ihracati 17 milyar 333
milyon dolara ulasarak cumhuriyet
tarihinin en yiiksek aylik seviyesini
yakaladi. Ticaret Bakani Ruhsar
Pekcan, Ticaret Bakanligi Konferans
Salonu’nda diizenlenen basin
toplantisinda, Tiirkiye’'nin ihracattaki
kapasitesini korudugunu ifade ederken,
hedefler dogrultusunda giiclii adimlarla
ilerlediklerini vurguladi. Bakan
Pekcan, basarili ihracat rakamlari
yakaladiklarini belirterek, “17,3 milyar
dolarlik ekim ay1 ihracati, Tiirkiye'nin,
pandemiyi miimkiin olan en az hasarla
atlatacaginin ve pandemi sonrasinda
en hizh toparlanacak iilkeler

arasinda olacaginin ayr1 bir teyididir”
degerlendirmesinde bulundu.

TIM Baskani ismail Giille yagsanan
tiim aksakliklara ragmen

hedeflenen ihracat rakamlarin
yakalayacaklarinin altini ¢izerken,
“Ekim ayinda ihracatimiz, gectigimiz
yilin ayn1 ayina gore, yiizde 5,6’lik
artisla 17 milyar 333 milyon dolar
oldu. Bu sayede yeni bir cumhuriyet
tarihi rekoruna hep birlikte imza
attik. Ekim ay1 ihracat rakamimiz,
yalnizca ekim ay1 rekoru degil, ayn1
zamanda hem bu yilin en yiiksek aylik
ihracat rakami hem de cumhuriyet
tarihi aylik ihracat rekoru olarak
tarihe gecti” diye konustu. Bagkan
Ismail Giille, “Ihracat rakamlari yeni
donemin ihtiyaclarina hizla adapte
oldugumuzun bir gostergesi. Yeni
Ekonomi Programi 2020 ihracat
hedefi olan 165,9 milyar dolar1
yakalayacagiz” diye konustu.

IHRACAT AILESINE BIN 742 YENI
UYE KATILDI

ismail Giille, ekim ayinda bin

742 firmanin ihracata “merhaba”
dedigini vurgularken, “Ayn1 zamanda
yilbasindan bu yana aylik bazda
ihracat ailesine katilimda da bir rekor
kirdik. Ozellikle son aylarda ihracata
baslayan firmalarimizin sayisinda
kayda deger artislar gozlemliyoruz.
ihracata yeni baslayan bin 742
firmamiz ekim ayinda 114 milyon 158
bin dolarlik ihracat gerceklestirdi.
Firma 6zelinde bakildiginda ise

ekim ay1 igerisinde toplam 42 bin
559 firmamuz ihracat gerceklestirdi”
verilerini paylasti.

UG FARKLI SEKTORDEN UG AYRI
REKOR GELDI

Genel ihracat degerlendirmesinin
ardindan, sektorel bazda da bazi
noktalara dikkat ceken Ismail

Giille, “Hazir giyim, mobilya ve

hali sektorlerimiz tarihlerinin en
yliksek aylik ihracatini gerceklestirdi.
Sektorel anlamda, 2 milyar 916
milyon dolarlik ihracat gerceklestiren

kimyevi maddeler sektériimiiz ise

iictincii oldu” agiklamasinda bulundu.

Otomotiv sektdriinde, gectigimiz
yilin ayn1 ayina goére, 103 milyon
dolarlik ihracat artis1 gerceklesirken,
hazir giyimde ise 305 milyon dolar
artig yagsandi. Ekim ayinin en giicli
performansina imza atan sektorler
yilizde 161 artisla 693 milyon dolara
ulasan miicevher, ylizde 21 artisla
357 milyon dolara ulasan ‘cimento,
cam, seramik ve toprak {iriinleri’ ve
yiizde 20 artigla 1 milyar 858 milyon
dolara ulasan hazir giyim sektorleri
oldu.

CELIK SEKTORUNDE DIiKKAT
CEKEN YUKSELIS

Ekim ayinda bircok sektor carpict
ihracat artiglarina imza atti. Celik
sektorii, Pakistan’a ihracatin1 37
katina, Peru’ya ihracatini ise 11
katina ¢ikardi. Miicevher sektorii
ekim ayinda isvicre’ye ihracatini 34
katina ¢ikarirken, Birlesik Krallik’a
ihracatini ise 285 milyon dolar
artirdi. Ekim ayinda, otomotiv
ihracati, Birlesik Krallik’a 63 milyon
dolar, Fransa’ya 54 milyon dolar,
Polonya’ya ise 47 milyon dolar artig
gosterdi. Hazir giyim sektoriiniin,
Birlesik Krallik’a ihracati 77 milyon
dolar, Almanya’ya ihracat1 55 milyon
dolar, ispanya’ya ihracati ise 40
milyon dolar artis kaydetti.

42.939

Ekim ayi icerisinde ihracat
gerceklestiren firma sayisi

29
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Ekim ay1 otomotiv sektdrii ihracati

189
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Ekim ayi hazir
giyim sektori ihracati

KiMYEVi MADDELER 206 ULKEYE ULASTI

Sektorlerin ihracat yaptiklari llke sayilarina bakildiginda, ekim ayinda,

206 Ulke ve bolgeye gerceklestirdigi ihracatla kimyevi maddeler
sektord birinci, 192 llke ve bdlgeye ihracat ile hububat sektori ikinci

ve 187 (ilke ve bélgeye ihracat yapan celik sektori G¢tincd oldu. Ekim
ayinda ihracatcilar bayragimizi 208 iilkede dalgalandirdi. Itk 10 llkenin
ihracattaki payi ylizde 50,8 olurken, ilk 20 lilkede bu pay yizde 67,6 oldu.

IHRACATCILAR 208 ULKEDE BOY GOSTERDI

Ekim ayinda ihracatcilarin en cok satis gerceklestirdigi ilk tic llke,
1 milyar 620 milyon dolar ile Almanya, 1 milyar 495 milyon dolar ile

Birlesik Krallik ve 966 milyon dolar ile Irak oldu. 2020 yilinin ilk 10 ay1 g6z
online alindiginda ise en cok ihracat gerceklestirilen ilk 5 tlke 12,9 milyar
dolar ile Almanya, 9 milyar dolar ile Birlesik Krallik, 8,2 milyar dolar ile
ABD, 7,2 milyar dolar ile Irak, 6,4 milyar dolar ile italya oldu.

otomotiv sektoriimiiz liderligini
korurken, 1 milyar 858 milyon dolara
ulasan hazir giyim sektoriimiiz ikinci,
1 milyar 725 milyon dolara ulasan

onliik yiizde 548, tani kitleri ytlizde
141, dezenfektan ihracati ise yiizde
32 artig gosterdi. Ekim ayinda,

ihracat: 694 milyon dolara ulasirken,
2019 yilinin ayni dénemine gore
ylizde 220 artis sergiledi.

“2020 IHRACAT HEDEFINI
YAKALAYACAGIZ”
ihracat rakamlarini degerlendiren
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TIM, daha cok ihracat icin
hizli lojistik ¢oziimi istiyor

Genisletilmis Baskanlar Kurulu'nda konusan Ulastirma ve Altyap1 Bakani Adil Karaismailoglu,
ihracatcilarin pandemiye ragmen tarih yazdigim séyledi. TIM Bagkam Ismail Giille, Bakan
Karaismailoglu'ndan lojistik noktasinda destek isterken, Cumhurbaskani1 Erdogan’in
duyurdugu ekonomi reformu sonrasi yeni bir seferberlik baslattiklarini da agikladi.

TiM GENISLETILMIS
BASKANLAR KURULU TOI

"RAvrupa Birligi'ne daha
hizli, daha ucuz tasima
yapahilmemizi saijlayacak
lojistik goziimlere
ihtiyacimiz var."

18 TiMREPORT

T iirkiye ihracatcilar Meclisi
(TIM) Bagkani Ismail Giille
baskanliginda yapilan TIM
Genisletilmis Baskanlar Kurulu
toplantisina katilan T.C. Ulastirma ve
Altyap1 Bakani Adil Karaismailoglu
onemli aciklamalarda bulundu. Adil
Karaismailoglu, 18 yil icerisinde
yapilan, toplam 900 milyar liranin
tizerindeki yatirima dikkat ¢ekerken,
“Degerli TIM mensuplari, sizler adeta
tarih yaziyorsunuz. Pandemiye ragmen
ilk 10 ayda rekorlar kirarak biiyiik bir
basariya imza attiniz. Sizden gelecek
her cagriya kosa kosa gelmeye haziriz.
Biitiin sikintilarinizdan haberdariz.
Her daim ihracatcilarimizin yaninda
olmaya devam edecegiz” dedi.
Hayata gecen her proje ile dis ticaret
faaliyetlerinin ivme kazanacagini
ifade eden Bakan Karaismailoglu,
“fhracatcilarimizin rekabet giiciinii
artiracagiz. Tiirkiyemizin istikbali
cok parlak. Ulkemizin merkezinde
bulundugu kuzey-giiney, dogu-bati
eksenli yeni ticaret rotalar1 bizlere
oyun kurucu bir rol iistlenme firsati
tanimaktadir” degerlendirmesinde
bulundu.

“DEMIR YOLU ALTYAPILARI
GELISMELI”

TiM’in, Cumhurbaskan: Recep Tayyip
Erdogan’in duyurdugu ekonomi
reformu sonrasi ihracatta yeni bir
seferberlik baglattigini aciklayan
Baskan Ismail Giille ise ihracatin en
o6nemli unsurunu olusturan lojistik
konusunda Ulastirma ve Altyapi
Bakani Adil Karaismailoglu'ndan
destek istedi. Ismail Giille, “Ihracat
ailesi olarak Cumhurbaskanimizin
ekonomide ilan ettigi reform siireci
kapsaminda yeni ihracat seferberligi
baslattik. 2000 yilinda 36 milyon
ton olan ihracatimizin, 2023 yilinda
miktar bazinda 200 milyon tona
ulasacagini 6ngoriiyoruz. Ozellikle
demir yoluyla tasima kapasitesinin
artirilmasi ve demir yolu altyapisinin
gelistirilmesi noktasinda, desteginize
ihtiyacimiz var” ifadelerini kullandi.

“URUNLERIMIZ AVRUPAYA

GEC ULASIYOR”

Ismail Giille, ihracat hacimlerinin
biiytimesiyle birlikte lojistik alaninda
da ihtiyaclarin siirekli arttigina dikkat
cekerken sozlerini su ifadelerle
noktaladi: “Gelisen ihracatimizla,
dogal olarak lojistik ihtiyaci da
artmakta. Rakip iilkeler biitiin
stratejisini bunun {izerine kuruyor.
Ornegin Gin, Kusak Yol Projesi'nde
devreye aldig1 tren yoluyla diinyanin
dort bir yanina tiriinlerini 15 glinde
ulastirirken, biz heniiz 2 bin - 3 bin
kilometre 6tedeki, Avrupa iilkelerine,
bir haftadan kisa siirede iiriinlerimizi
ulastiramiyoruz. Bu yiizden Avrupa
Birligi'ne daha hizli, daha ucuz
tasima yapabilmemiz biiyiik 6nem arz
ediyor.”

Ttirkiye'nin sinirlarini astyoruz!
Yurtici Kargo, cozum ortagi Geopost
, yani neredeyse
her iilkeye gonderilerinizi ulastirmak
iizere yine sizin yaninizda.

GONDERI NOKTASI! s

DELIVERY POINT
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Avrupa Yesil Mutabakati
TIM’in markajinda

Tiirkiye'nin toplam ihracatinin yiizde 50’sinden fazlasini gerceklestirdigi AB Bolgesi'ndeki
mevzuat degisiklikleri TIM’in yakin takibinde. Oniimiizdeki yillarda dis ticaretin sinirlarim
yeniden cizecek olan Avrupa Yesil Mutabakat1 hakkinda TIM tarafindan diizenlenen
bilgilendirme toplantilari serisine kasim ayinda da devam edildi.

iirkiye ihracatgllar Meclisi (TIM),
I ihracatgilarin, Avrupa Birligi'nin

(AB) Avrupa Yesil Mutabakati’'na
uyum saglamalari adina ig diinyasina yol
gostermeye kasim ayinda diizenlenen
organizasyonlarla devam etti. 26
Ekim 2020’de ‘enerji ve kaynak yogun
sektorler’ ile baglayan toplantilar, 3
Kasim 2020’de “kaynak yogun sektorler”
ve 4 Kasim 2020’de “tarim sektorleri’
ile siirdii. Istanbul Bilgi Universitesi
Diinya Ticaret Orgﬁtﬁ (DTO) Kiirsiisii
Profesorii Dr. Pinar Artiran’in sunumuyla
gerceklestirilen toplantilarda, cevre
dostu tiretim ve ihracat, karbon
fiyatlamasi, sinirda karbon diizenlemesi,
yeni sanayi stratejisi gibi bagliklar

istanbul Bilgi Universitesi Diinya
Ticaret Orgiitii (DTO) Kirsiisii
Profesord Dr. Pinar Artiran, 4
Kasim Carsamba giinl diizenlenen
AB Yesil Mutabakati Farkindalik
Toplantilari serisinin lclinclsilinde,
AB ile baslayacak olan dis ticaret
diizenlemelerinin zaman icerisinde,

“AB YESIL MUTABAKATI TUM DUNYAYI ETKIiSi ALTINA ALACAK”

serbest ticaret anlasmalariyla tim
diinyaya yayilmasini beklediklerini
ifade etti. Dr. Pinar Artiran, AB

ile ticaret yapan Ulkelerdeki
ihracatcilara ek maliyetler
gelecegine dikkat cekerken, bu
noktada simdiden dnlemlerin
alinmasi gerektigine vurgu yapti.
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altinda, katilimeilar bilgilendirildi. Uc
giin siiren toplanti serisinde, dijital
kanallar araciligiyla 30 bin kisinin
iizerinde kullaniciya ulasildi.

“MUTABAKAT YAKINDAN TAKIP
EDILIYOR”

TiM Baskam ismail Giille hem iklim
degisikligini hem de uluslararasi
arenalarda iklim degisikligine kars1
alinan tedbirler karsisindaki mevzuat
degisikliklerini yakindan takip
ettiklerine dikkat cekti. Avrupa Yesil
Mutabakati kapsaminda ihracatgilari
bilinclendirmeye yonelik etkinliklerin
TiM’in éncelikleri arasinda yer aldigim
ifade eden Ismail Giille, “Giimriik Birligi
kapsaminda, toplam ihracatimizin
yiizde 50’sini gerceklestirdigimiz
Avrupa Birligi'ndeki her tiirlii gelisme,
genel ihracattaki seyrimizi de fazlasiyla
etkiliyor. Bu nedenle, Avrupa Yesil
Mutabakati, giindemimizde en {ist
siralarda yer aliyor” dedi.

AB’DEN 1 TRILYON EURO’LUK
YATIRIM

Avrupa Yesil Mutabakat’nin iklim
degisikliginin disinda, biyolojik
cesitlilikten, atik ve hava kirliligi
onlemlerine kadar genis kapsamli bir
mevzuat slireci oldugunun altini ¢izen
Giille, “Mutabakat ile birlikte tarimdan
gidaya, otomotivden madencilige
bircok sektdriin, iiretim, pazarlama ve
ihracat siireclerinde 6nemli degisimler
yasanacag asikar... Ozellikle Yesil
Mutabakat finansmani anlaminda

AB Komisyonu'nun, 1 trilyon euro
tutarindaki siirdiiriilebilir yatirimi
harekete gecirmesini ¢cok 6nemli
goriiyoruz” sozleriyle aciklamalarini
noktaladi.

L=l

Turkiye'nin En Guvenilir
Sabun Markasi

SAF & DOGAL
Klasik
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Ihracatcinin yeni yol arkadas:
Maximiles TIM Ihracatci Kart

Tirkiye ihracatcilar Meclisi ile isbirligi kapsaminda ihracatcilara sunulan ilk ve tek kredi karti olan
Maximiles TiM ihracatci Kart, hem alisverislerde hem de Tiirkiye is Bankasi araciligi ile gerceklesen
ihracatlar tizerinden mil kazandiryor. Ustelik rezervasyon ve yurtdisi cikis harci gibi
konularda da bircok avantaj saghyor.

TIM'DEN HABERLER

KKTC Cumhurbaskani Ersin Tatar:

TIM bizim icin biiyiik bir sans

Tiirk is insanlarmin tecriibeleri, ‘KOBI Thracat Seferberligi KKTC Egitim Programy’ ile Yavru
Vatan’daki is insanlarina aktarildi. Organizasyonda gortislerine yer verilen KKTC Cumhurbaskani

Ersin Tatar, KKTC ihracatcilari icin TIM'i biiyiik bir sans olarak nitelendirdi.

KKTC’YE iIHRACAT
1 MILYAR DOLAR SINIRINDA

KKTC 2019 yiinda 1 milyar 528
milyon dolar tutarinda ithalat
gerceklestirdi. S6z konusu ithalatin
928 milyon 151 milyon dolarlik
kismini Tiirkiye'den yapan KKTC, yine
ayni yil icerisinde gerceklestirdigi 82
milyon dolarlik ihracatinin 43 milyon
dolarlik kismini da Tirkiye'ye yapti.

TiM’IN ILK YURT DISI OFiSi
KKTC'DE ACILDI

10 Ocak 2020°de Kuzey Kibris

Tirk Cumhuriyeti is diinyasiyla
birlikte dnemli bir proje ve is birligi
olan, KKTC TiM Ofisi'nin acilisi
gerceklestirildi. TIM'in ilk yurt disi
ofisi olma 6zelligini tasiyan KKTC
TiM Ofisi ile bolgesel ticaretin
gelistirilmesi adina, hayati bir
calismaya imza atild!.
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iirkiye ihracatgllar Meclisi (TIM),
dis ticaret verilerini yukarilara

'HL

tagimanin disinda, dost ve kardes
tilkelerin iktisadi yolculuklarinda 151k
olmayi da siirdiiriiyor. Bu dogrultuda
gerceklestirilen organizasyonlardan

biri de kasim ay1 igerisinde Yavru Vatan
ile gerceklestirildi. Tiirk ihracatcilar ve
uzmanlar, ‘KOBI ihracat Seferberligi KKTC
Egitim Programt’ ile Yavru Vatan’daki is
insanlarina tecriibelerini aktardi. Online
ortamda, ‘zoom’ uygulamasi {izerinden
gerceklestirilen egitim programin 12
Kasim Pergsembe giinii diizenlenen ve
sunuculugunu Oylum Talu'nun yaptig1
kapanis téreninde, 18 Ekim 2020’de
KKTC’nin 5. Cumhurbagkani olan Ersin
Tatar, TIM Bagkam Ismail Giille ve Kibris
Tiirk Sanayi Odast Bagkani Candan
Avunduk da yer aldi.

“KKTC ONEMLI BiR TICARET ORTAGI”
Organizasyonda goriislerine yer

verilen KKTC Cumhurbaskan1 Ersin
Tatar, “TiM’in diinyadaki baglantilar,

tecriibeleri ve deneyimlerinden KKTC
ihracatcilarinin faydalandirilmasi

ve bizlerin buradan diinyanin cesitli
yerlerine sizlerin destegiyle ihracat
yapabilmemiz bizim i¢in biiyiik bir
sanstir” ifadelerini kulland1. TIM
Baskan1 Ismail Giille de “KKTC, derin
goniil baglarina sahip oldugumuz bir
cografya olmasinin yaninda, iilkemiz
is diinyast icin 6nemli bir ticaret
ortagi. KKTC, 43 milyon dolarla,
ihracatinin yaridan fazlasin iilkemize
gerceklestiriyor” degerlendirmesinde
bulundu. Kibris Tiirk Sanayi Odasi
Bagkani Candan Avunduk ise
“Tiirkiye Cumhuriyeti’nin ihracatinin
stirdiiriilebilir yapida olmasinda ve
stirekli artarak rekorlar kirmasinda
TIM’in cok biiyiik katkis1 oldugunu
gormekteyiz. Yeni ihracat pazarlarinin
bulunmasi, farkl tirtinlerin artan
oranlarda ihrag edilmesi bizi derinden
etkilemistir. Her y1l iiretici firmalar
ihracata tegvik edilmistir” ifadelerini
kullandu.

Kredi karti talepleri icin son karar Banka tarafindan verilecektir. Banka, kart talebini reddetme veya kefil ve teminat talep etme hakkina sahiptir.
Ayrintili bilgi: isbank.com.tr | Subelerimiz
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Endonezya icin yeni ihracat
hedefi 10 milyar dolar

TIM tarafindan COVID-19 siirecinde ihracatcilara destek olmak adina hayata gecirilen

Sanal Ticaret Heyeti programlari Endonezya ile devam etti. Organizasyonun acilisinda

Ticaret Bakani1 Ruhsar Pekcan da yer alirken, Cakarta Biiyiikel¢isi Mahmut Erol Kili¢ ve
TIM Baskani Ismail Giille 6nemli veriler paylastu.

Dogal tas sektorii Vietnam
pazarini biiyiitecek

Ege Thracatci Birlikleri (EIB) biinyesinde yer alan Ege Maden Ihracatcilar Birligi (EMIB)
tarafindan, Tiirkiye Thracatcilar Meclisi (TIM) koordinasyonunda diizenlenen Vietnam Sanal Dogal
Tas Sektorel Heyeti acilis organizasyonunda konusan Ismail Giille, Vietnam’a yapilan ihracatin en
kisa siirede 1 milyar dolarin tizerine cikarilmasi gerektigini ifade etti.

iiresel ticaret g6z 6niine
Kahndlgmda son yillarin dikkat

ceken ekonomilerinden olan
Vietnam, Tiirk ihracatcilarin da
radarma girdi. Ege ihracatc Birlikleri
(EIB) biinyesinde yer alan Ege Maden
ihracatgllarl Birligi (EMIB) tarafindan,
Tiirkiye ihracatgﬂar Meclisi (TIM)
koordinasyonunda diizenlenen Vietnam
Sanal Dogal Tas Sektorel Heyeti acilis
organizasyonunda, Ticaret Bakan
Yardimeist Riza Tuna Turagay, TIM Bagkamn
ismail Giille, EIB Koordinatér Baskam Jak
Eskinazi, Tiirkiye'nin Hanoi Ticaret Atesesi
Burak Cihan Urkmez ve EMIB Baskan
Mevliit Kaya hazir bulundu.

HEDEF 1 MILYAR DOLAR UZERi
IHRACAT

TiM Bagkani Ismail Giille, Vietham’m 100
milyona yaklasan niifusunun yani sira,
253,5 milyar dolarlik ithalati ile dikkatleri
iizerine cektigini vurgulad:. Ismail Giille,
“2015 yilinda 165 milyar dolar olan
ithalatin, dort yil gibi kisa bir zaman
dilimi icerisinde yiizde 53'liik artisla
253,5 milyar seviyesine gelmesi, Vietnam
pazarinin potansiyelini oldukca net bir
sekilde gosteriyor. Son yillarda ekonomisi
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hizla gelisen Vietnam’da yiikselen orta
sinif, ciddi bir i¢ talep olusturuyor.

222 ithalatc iilke arasinda 20. sirada
bulunan Vietnam ile ikili ticaretimizi
inceledigimizdeyse, iilkemizin 2019
yilinda Vietnam’dan 1,5 milyar dolarlik
ithalat gerceklestirirken, thracatimizin
339 milyon dolarla sinirh kaldigini
goriiyoruz. Mevcut ihracat rakamimizi,
en kisa siirede 1 milyar dolarin iizerine
cikarmaliy1z” ifadelerini kulland:. EiB
Koordinator Bagkani Jak Eskinazi ise
ocak-ekim doneminde 185 iilkeye 1 milyar
394 milyon dolarlik dogal tas ihracati
gerceklestirildigine dikkat cekerken,
Vietnam'in bu ticaretteki payinin 2 milyon
447 bin dolar oldugunu agikladi. EMIB
Baskani Mevliit Kaya, 2020’ye biiyiik
umutlarla girmelerine karsin COVID-19
pandemisi nedeniyle, 1 milyar dolarlik
ihracat hedeflerinin gerisinde kaldiklarini
aciklarken, sektoriin pandemi kaynakl
sorunlarina degindi.

“TURKIYE DOGAL TAS IHRACATINDA
DUNYA UGUNCUSU”

Ticaret Bakan Yardimcisi Riza Tuna
Turagay ise Tiirkiye’nin 2019 yilinda

1 milyar 900 milyon dolar, 2020 yilinin
Ocak - Ekim déneminde de 1 milyar 400
milyon dolarlik dogal tas ihrac ettigini,
dogal tag ihracatinin yiizde 9,4 diismesine
karsin, islenmis dogal tasin payimnin yiizde
58’e yiikselmesinin sevindirici oldugunu
vurguladi. “Iislenmis mermer ihracatimizi
arttirmaliy1z” diyen Turagay, “Diinya dogal
tag ihracati 17 milyar dolar. Tiirkiye, Cin
ve Italya’dan sonra {iciincii sirada. Tiirk
dogal tas sektorii 1 milyar 900 milyon
dolarlik ihracata karsin, sadece 80 milyon
dolar ithalat yapiyor. Dis ticaret fazlasi
bakimindan Gin’den sonra diinya ikincisi
konumunda” dedi.

iirk ihracat¢isinin pandemi
doéneminde yasadigi zorluklarin

iistesinden gelmesine yardimci
olmak adina farkl: alternatifleri
devreye sokan Tiirkiye Ihracatcilar
Meclisi’nin (TIM), bu dogrultuda
start verdigi Sanal Ticaret Heyeti
programlari serisine Endonezya
ile devam edildi. Organizasyonun
acilisinda Ticaret Bakani Ruhsar
Pekcan da yer alirken, Cakarta
Biiyiikelcisi Mahmut Erol Kilic ve TIM
Baskan1 Ismail Giille, Tiirk ihracatcilar
icin 6nemli verileri paylasti. 267
milyon niifusu ile Glineydogu Asya’nin
birinci, diinyanin 16’inc1 biiyiik
ekonomisi olan Endonezya’nin, 2030
yilinda kiiresel siralamada, iktisadi
acidan 10 biiyiik iilke arasina girmesi
bekleniyor. Tiim bu detaylar 1s1$1nda
Endonezya ile ticaret hacminin daha
da artirilmasi gerektigine dikkat ceken
TiM Basgkani Ismail Giille, bu iilke
ile 2001 senesinde 235 milyon dolar
olan ikili ticaret hacminin, alt1 katina
cikarak, 2019’da 1 milyar 500 milyon

dolar seviyesine ulastiginin altin ¢izdi.

2023 HEDEFI 10 MILYAR DOLAR
Tiirkiye 2019 yilinda, Endonezya’ya
277 milyon dolar tutarinda ihracat
gerceklestirirken, Endonezya’dan 1
milyar 220 milyon dolarlik ithalat
yapti. Endonezya ve Tiirkiye arasinda
stirekli yiikselen ticaret hacmine karsin,
ihracat oraninin daha da yukarilara
taginmas gerektigine dikkat ceken TIM
Baskani Ismail Giille, konu hakkinda su
ifadeleri kullandi: “Endonezya ile ticari
iligkilerimiz hak ettigi seviyeden uzak.
Serbest Ticaret Anlagmast niteliginde
olan Kapsamli Ekonomik Ortaklik
Anlagmasi miizakerelerinde ortaya

ENDONEZYA
SANAL TiCARET
HEYETI

'mna nuyuh:l;m ﬁmunux Erol Kilig

* TiM Bagkam Ismail Giille : 16 -30
- \ Qﬁ w  Kasim
- 2020

konan, IKi iilke arasindaki ticareti
2023 yilinda 10 milyar dolara ¢ikarma
hedefine emin adimlarla ilerliyoruz.”

SAVUNMA SANAYIi 70 KAT ARTTI
Ismail Giille, “Ocak-ekim déneminde
bircok sektdriimiiziin Endonezya’ya
ihracatini, kayda deger oranda artirdigini
goriiyoruz. 2019 yilinn ilk on aylik
doneminde, 377 bin dolar seviyesinde
olan savunma ve havacilik sanayii
ihracatimiz, 2020 yilinin ayn1 doneminde
27,1 milyon dolara yiikseldi. Bu artis 70
kata tekabiil ediyor” ifadelerini kulland:.

DIS TICARET AGIGI 1 MILYAR DOLAR
Ticaret Bakani Ruhsar Pekcan da

Sanal Ticaret Heyetleri'nin ne kadar
onemli rol oynadigina dikkat cekerken,
Endonezya gibi biiyiik bir pazara,

300 milyon dolarin altinda ihracat
gerceklestirildigini, Tiirkiye'nin bu
iilke ile yaptig1 dis ticaret sonucunda

1 milyar dolarlik acik verdiginin altini
¢izdi. Bakan Pekcan, “Endonezya ile
ticaret seviyemizi cok daha yukarilara
¢ekecegimize inaniyorum” dedi.
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Women Export Talks iki basarili
yonetici ile devam etti

Ttrkiye’nin kadin ihracatgilarimin girigimcilere yonelik tavsiyelerini paylastiklar1 ‘Women Export
Talks’ webinar serisinin ikincisine, TIM Kadin Konseyi Bagskan Yardimcisi Nilgiin Ozdemir ve Koton
Yonetim Kurulu Uyesi Giilden Yilmaz konuk oldu.
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“PAKET YAPMAKTAN
ELLERIM TITRIYORDU”
is hayatina 18 yaginda
girdigini belirten TIM
Kadin Konseyi Bagkan
Yardimeisi Nilgiin Ozdemir,
“fhracat konusuyorsak
egitim de konusulacaktir.
1980 yilinda Dariissafaka
Lisesi'nden mezun oldum.

19 KASI M Benim {iist egitimim yok
p "'.’ NYA = ¢linkii imkanlarim onlara
GIRISIMCI elverisli degildi. Bircok aile
KADIMNLAR icin de boyleydi. Eve para
Gﬁ N lj getirmek ve ise girmek

oderatorliigiinii Diinya
Gazetesi Genel Yayin
Yonetmeni Hakan Giildag'in

yaptig1 online sohbet programinda
Nilgiin Ozdemir, 40 yillik meslek
hayatindaki bilgi birikimini Ekoteks
Laboratuvarr’'ndaki calismalarina
aktardigina degindi. Ozdemir; “Isinizi
zevkle yapmasini bilirseniz basari da
geliyor. O dénemde ihracat mevzuatlar
heniiz olusmamais ve ihracat oranlari
son derece diisiiktii. Bugiin geldigimiz
noktada ise tegvikler ve imkanlar

son derece genis. IHKIB biinyesinde
kurulan Ekoteks laboratuvarinda

iilke ihracatimizi gelistirmek adina
calismalar yapiyor, diinya kosullarinda
kaliteli iiretim yapma konusunda
firmalarimizi destekleyici bilgilerimizi
aktariyoruz. Ekoteks Laboratuvari,
ihracatcty1 desteklemek adina kuruldu.
Bugiine kadar bir¢ok farkl ise imza
attik. Uriin gamimiz1 gelistirdik.
Pandemi bagladigindan bu yana
calismalarimizin sonucunda 1,5 milyar
dolarlik maske, tulum ve 6nliik ihracati
yaptik” dedi.

durumundaydim. iki lisan

biliyorum ve 10 parmak
daktilom var. Okulu bitirdikten sonra
bir giyim firmasindan teklif geldi. Bu
hayatimin déniim noktasidir. Firmanin
bir magazasinda ihracat baslamist1 ve
ben ihra¢ fazlasi iiriinleri pazarlamam
konusunda teklif aldim. insan ihtiyaci
varsa ne is olsa yapar. Ne gorev alirsaniz
alin yaptiginiz isten zevk alirsaniz
basar1 da o oranda geliyor. Isimi o kadar
iyl yaptim ki, Anadolu’ya da satmaya
basladim. Paket yapmaktan ellerim
titriyordu. Oyle cirolar yaptim ki 6 ay
orada kalmama izin verdiler ve sonra

kayinbiraderim beni fabrikaya ald1” dedi.

“FIRMALARIN TEK BiR SiPARISLE
BATTIGINA SAHIT OLDUK”

Koton Yonetim Kurulu iiyesi Giilden
Yilmaz ise ticaret hayatina nasil
basladiklarini ve hangi zorluklarla
karsilastiklarini anlatirken, “Bizim
ticaret seriivenimiz, 80’li yilarda
ihracat patlamasinin yasandigi
dénemde basladi” ifadelerini kulandi.
O dénemde dis ticaretin cok hareketli
olduguna dikkat ¢eken Yilmaz, tek bir
siparisle firmalarin battigina da sahit
olduklarini hatirlatti.
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“2021 Tirk ihracatcilarin
yildiz senesi olacak”

TIM Bélge Istisare Toplantilar’min 11’incisi IMMIB ile gerceklestirildi. Cevrim ici diizenlenen
toplantida konusan TIM Baskani Ismail Giille, birlik iiyelerinin pandemiye ragmen basarili
olduklarina dikkat ¢ekerken, 2021 yilinin Tiirk ihracatcilarin yildiz senesi olacagini soyledi.

ITKIB’in Onerileri, TIM Istisare
Toplantis’’nda paylasildi

Tiirkiye Thracatcilar Meclisi (TIM) tarafindan diizenlenen Istisare Toplantilar’nin 12'ncisi,
Istanbul Tekstil ve Konfeksiyon Ihracatci Birlikleri’nin (ITKIB) katilimu ile gerceklestirildi.
Toplantida birlik baskanlari, sektoriin mevcut durumda yasadigi sorunlari dile getirerek bu
sorunlara yonelik ¢6ziim onerilerini dile getirdi.
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iirkiye Thracatcilar Meclisi
(TIM), Bolge isti§are
Toplantilar’nin 11’incisini

istanbul Maden ve Metaller Thracatci
Birlikleri (IMMIB) ile gerceklestirdi.
Sanal ortamda diizenlenen toplantiya
TiM Baskan: Ismail Giille, Tiirk
Eximbank Genel Miidiirii Ali Giiney,
IMMIB Koordinatér Bagkan1 Tahsin
Oztiryaki, TIM Yénetim Kurulu Uyeleri
ve ihracatq birlikleri bagkanlari
katildi. TIM Baskani ismail Giille,
IMMIB biinyesinde bulunan sektérlerin
pandemiye ragmen son derece basarili
oldugunu belirterek sunlari séyledi:
“Yilin ilk 10 aylik déneminde kimyevi
madde ve mamulleri 9,7 milyar
dolara, celik ihracatimiz 6,1 milyar
dolara, elektrik-elektronik ihracatimiz
8,9 milyar dolara, demir ve demir dig1
metal ihracatimiz 6,5 milyar dolara,
madencilik iirlinleri ihracatimiz 2,6
milyar dolara, miicevher {iriinleri
ihracatimiz ise 2,9 milyar dolara

ulasti. 2020 yilinin son iki
ayinda da IMMIB Genel
Sekreterligi biinyesindeki
ihracatcilarimiz, Tirk
ihracatinin lokomotifi
olmaya devam edecek

ve iilkemizi ihracatta
yildiz senemiz olacagina
inandigimiz 2021

yilina emin adimlarla
tastyacaklardir.”

12 GUNDE 301 MiLYON
DOLARLIK IHRACAT
IMMIB Koordinator
Bagkani Tahsin Oztiryaki
de gegen yil 8,2 milyar
dolar ihracat yaptiklarini
hatirlatarak sunlar séyledi:
"Gectigimiz dénem yaptigimiz
ihracat rakamini ingallah bu sene
asacagiz. 1-12 Kasim tarihleri arasinda
12 giinde 301 milyon dolarlik
ihracat yapmisiz. insallah bu artis
onlimiizdeki aya da yansir. Biitiin
birliklerle beraber 9 milyar dolar
ihracat yapmayi hedefliyoruz.”

“TURK EXIMBANK

DESTEKLERIi ARTIRDI”
Tirk Eximbank Genel Miduri Ali
Glney, ihracatcilara yonelik kredi
desteklerini artirdiklarini acikladi.
Giney konu ile ilgili olarak su
ifadeleri kullandi: “2020'nin ilk
10 ayinda gecen yilin ayni donemi
ile mukayese ettigimizde destegi
ylzde 5 olarak artirdik. Yaklasik
olarak 37,9 milyar dolarlik destek
sagladik. Bunun 24,5 milyar
dolari kredi ve 13,5 milyar dolari
da sigorta destegi oldu. ”

IM Bolge istisare Toplantilarrmn
T 12'ncisi, ITKIB catist altindaki

ihracatgt birlikleri ile 17 Kasim
tarihinde gerceklestirildi. TIM Baskam
Ismail Giille'nin katilimiyla diizenlenen
toplantiya, Eximbank Genel Miidiirii
Ali Giiney, IHKIiB Baskam Mustafa
Giiltepe, ITHIB Baskam Ahmet Oksiiz,
IDMIB Baskan: Mustafa Senocak, IHIB
Baskani Ugur Uysal, ihracatgi birlikleri
yonetim kurulu iiyeleri, akademisyenler
ve TIM delegeleri genis katilim gosterdi.
Toplantinin acilis konugsmasini yapan
Ismail Giille, Tiirkiye’nin ekim ayinda
gerceklestirdigi aylik ihracatin ylizde
12,3iiniin ITKIB biinyesinde yer alan
ihracatcilar tarafindan gerceklestirildigini
belirtti. ihracatta ortak akil ile hareket
etmenin dnemine isaret eden Giille,
sektor temsilcilerinin goriislerini almanin
Oonemine vurgu yapti.

“ONCELIKLI SEKTORLER ARASINA
ALINARAK DESTEK VERILMELI”

[HKIB Bagkam Mustafa Giiltepe yaptigi
actlis konusmasinda diinyanin zorlu

bir siirecten gectigine deginerek

birlik olmanin ve giicliikleri birlikte
gogiislemenin 6nemine vurgu yapti.

ITHIB Baskan1 Ahmet Oksiiz ise acilis
konusmasinda, tekstil sektoriiniin
pandemiden en cok etkilenen sektdrlerden
olmasina ragmen haziran ayindan itibaren
ihracat atag: ile hizli bir toparlanma stireci
yasadigini ifade etti. 2021 yilinda da bu
artisin devam edecegini ongordiiklerini
belirten Oksiiz, dijitallesmenin 6neminin
artacagini ve bu alanda farkindalik
yaratabilenin 6ne ¢ikacagini, ITHIB’in bu
cercevede calismalarini artirdigini belirtti.
IDMIB Bagkani Mustafa Senocak; sektériin
eski giiciine kavusmast icin 6ncelikli

sektorler arasina alinarak 6zel destek
verilmesi gerektigini vurguladi.

UGUR UYSALDAN LOJISTIK
MERKEZLERI VURGUSU

iHIB Bagkan1 Ugur Uysal konusmasinda
ihracatin 6neminin kat kat arttigi bu
donemde, hacmi biiyiitebilmenin en
verimli yollarindan birinin lojistik
merkezlerinin kurulmasi konusunda daha
hizli adimlar atmak oldugunu dile getirdi.
Tiirk Eximbank Genel Miidiirii Ali Giiney
de acilis konusmasinda Tiirk Eximbank’in
faaliyetleri hakkinda bilgi vererek, sektorii
desteklemeye devam edeceklerinin altinm
¢izdi. Toplantida sunum gerceklestiren
Altinbag Universitesi Rektdrii Prof. Dr.
Cagn Erhan, Asya-Pasifik bolgesinde
yapilan ticaret anlasmalar1 ve etkilerine
iliskin bilgi vererek kiiresel gelismelerin
Tiirkiye’ye olasi etkilerine iliskin
degerlendirmelerde bulundu. Ekonomist
Dr. Can Fuat Giirlesel, pandeminin gidisati
ve ekonomik faaliyetlere etkisine iligkin
degerlendirmelerini paylasarak sektor
temsilcilerine 151k tuttu.
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Iklimlendirme sektorii
Ukrayna’da hedef buyittii

TIM koordinatérliigiinde diizenlenen iklimlendirme Sektérii Ukrayna Sanal Ticaret Heyeti
Acilis Programi gerceklestirildi. ISIB Yonetim Kurulu Bagskani Mehmet Sanal, Ukrayna’ya
yonelik iklimlendirme ihracatiny, ilk etapta 75 milyon dolardan 100 milyon dolara

°

klimlendirme Sektori
I Ukrayna Sanal Ticaret

Heyeti Acilis Programi,
Tiirkiye Thracatcilar Meclisi
(TiM) koordinatérliigiinde
16 Kasim 2020 tarihinde
gerceklesti. Kiev Biiyiikelcisi
Yagmur Ahmet Giildere,
TIM Baskani Ismail Giille
iklimlendirme Sanayi
ihracatgllarl Birligi (iSiB)
Yo6netim Kurulu Baskani
Mehmet Sanal, ticaret
miisavirleri ve ¢cok sayida
sektor temsilcisi toplantida
hazir bulundu. Ukrayna’nin,
Tirkiye iklimlendirme sanayisi
icin ¢cok 6nemli bir yerde oldugunu
ifade eden ISIB Yénetim Kurulu
Baskani Mehmet Sanal, iilkenin
yilda yaklasik 1 milyar 600 milyon
dolarlik iklimlendirme sektorii ithalat
gerceklestirdigini ifade ederken,
Tirkiye icin cok dnemli bir pazar
konumunda olduguna dikkat ¢ekti.

UKRAYNADA TURK ISITMA
URUNLERI TERCIH EDILIYOR
Ukrayna’nin iklimlendirme iiriinleri
ithalatinda Tiirkiye’nin iyi bir yerde
konumlandigini, ancak seviyenin daha
da yukarilara cekilmesi gerektigini
belirten Sanal, “Ukrayna’nin
iklimlendirme ithalatindan yiizde

5’lik pay aliyoruz. Bunun ana
nedenlerinden biri, iilkedeki 1sitma
aletlerinde yogun bir sekilde Tiirk
dirinlerinin kullanilmasi. Ayrica
magazalarda yer alan sogutucularda
da Tiirk triinleri tercih ediliyor. Dogru
bir organizasyonla, 1sitma aletlerinde
ve marketlerdeki sogutucularin
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cikarmalan gerektigini vurguladi.

disindaki iiriinlerde de ticaretimizi
yogun bir sekilde artirabiliriz”

dedi. Yillik bazda ele alindiginda
Ukrayna’ya iklimlendirme sektorii
olarak yaklasik 75 milyon dolarlik bir
ihracat gerceklestirdiklerine dikkat
ceken Sanal, “Dogru planlamayla bu
degeri ilk olarak 100 milyon dolara
yiikseltebiliriz” aciklamasinda bulundu.

“UKRAYNA iLE iLiSKILERIMIiZ AZERBAYCAN KADAR iYi”

Kiev Biylikelcisi Yagmur Ahmet Gildere, iklimlendirme Sanal Ticaret
Heyeti acilisinda, Ukrayna ile ilgili verileri katilimcilarla paylasti. Yagmur
Ahmet Gildere, Tirkiye-Ukrayna iliskilerinin son donemde cok iyi bir
noktada ilerledigine vurgu yapti. Cumhurbaskani Recep Tayyip Erdogan
ve mevkidasi Volodimir Zelenski'nin olumlu iliskilerinin yaninda, bakanlar
ve ticaret heyetlerinin de siirecleri uyumlu bir sekilde yuruttiginin

altini cizen Biylkelci Gildere, “Turkiye-Ukrayna iliskileri neredeyse
Azerbaycan ile yarisir sekilde siriyor. Turizm konusunda da Ukrayna en
onemli partnerlerimizden birisi. Ukrayna’dan pandemiye ragmen bu sene
800 binin Uzerinde turist Turkiye'ye geldi. Gectigimiz yil, yaklasik 5 milyar
dolarlik bir ticaret hacmi yakaladik. Bu tutar, pandemi nedeniyle diisecek
gibi goriinse de Ukrayna ile iliskilerimiz strekli olumlu yonde gelisiyor”
diye konustu.

ITALYA'DAN
TURKIYE'YE

24 SAATTE
HAVA KARGO

italyproject@limalogistics.com
0850 203 54 62
www.limalogistics.com



TIM'DEN HABERLER

TIM Online Islemler Projesi
ihracatcinin oniinii aciyor

TIM ve Thracatci Birlikleri Online Islemler Projesi, ihracatcilari ve glimriik miisavirlerini, iglemlerini
10 dilde 7/24 yapabilecekleri bir dijital platform altinda birlestirdi. Ihracat siireclerinde zaman ve
is giicii tasarrufu saglayan proje, doga dostu olmasiyla da biiyiik takdir topladi.

ONLINE BORC
SORGULAMA KOLAYLIGI

Bilgi giincelleme akisini
yonetilebilir hale getiren
Online islemler Projesi ile
mevcut bilgilerin cevrim ici
olarak gorintiilenebilmesi ve
basit giincelleme ekranlari ile
verilerin kolay giincellenebilir
hale gelmesi imkani saglandi.
Online Borc Sorgulama Yapisi
ile birlikte; ihracatcilarin cevrim
ici olarak uyelik aidati ve cari
borclarini gériintiilemesine
olanak saglandi.
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ayata gecirdigi birbirinden
H onemli projeler, organizasyonlar

ve tiirlii desteklerle i diinyasinin
en biiyiik destekgilerinden olan Tiirkiye
ihracatgllar Meclisi (TIM), siirekli
glincelledigi teknolojik altyapisiyla bir
yandan is siireclerini rahatlatirken, diger
taraftan da ekonomiye ve dogaya katki
sagliyor. Uyelerin kullanimina sunulan
“TIM ve Ihracatci Birlikleri Online islemler
Projesi’ ile tek uygulamayla birden fazla
uygulama ile yonetilen siirecler tek cati
altinda toplandi.

PROJE SADECE i$ DUNYASINA DEGIL
DOGAYA DA HIZMET EDIYOR

ihtiyac duyulmasi halinde haftamn yedi
glinii, 24 saat boyunca ulasilabilecek
giivenli bir dijital yap1 olusturan TiM,
sadece online alinabilen belgelerle
sagladig kagit tasarrufu ile yilda en az
iki agacin kesilmesini engelledi. Onceki
donemlerde, bir yil icerisinde harcanan
3 bin TL tutarindaki kagit masrafinin
oniine gecen TiM, Online Islemler Projesi
sayesinde, asgari 50 kisinin sarf ettigi

eforla nihayete eren fiziki ortamlardaki
belge ve dosya takip islemlerini de
ortadan kaldirdi.

GEREKLI BELGELER 10 DILDE 7 GUN
24 SAAT TEMIN EDILEBILIYOR
Uygulama ile karsilastirilmali ihracat
rakamlar1 ve istatistiki verilere tek
noktadan erisim saglama rahatlig
sunulurken, beyanname rakamlarinin
sistem {izerinden giinliik olarak
goriintiilenebilmesine de olanak verildi.
fhracatci ve imalatci firma verilerinin
kolay anlasilir bir sekilde takip edilmesi
ve raporlanmasini saglayacak yapi ile 10
dilde, 7/24 tiyelik bilgi yazis: verilebiliyor.
Sistem {izerinden Tiirkce dil secenegine
ek olarak talebe gore; ingilizce, italyanca,
Fransizca, Arapga, Rusca, ispanyolca,
Almanca, Cince, Japonca olarak da
iiyelik belgesi verilebilmekte. Uygulama
ile sirketlerin zamandan biiyiik tasarruf
etmesi sagland1. Belge talebi akiglarindaki
onay siirecini kaldirilarak, hizlica
Performans ve Giivenilirlik Belgesi, Son

3 Yillik Thracat Raporu Belgesi ve Uyelik
Belgesi alinabilir hale geldi.

HER LiNKTEN BIR
Kisi UYE OLACAK

ihracatcilarin, sisteme girisini
kolaylastirmak icin kolay yolla
sisteme giris saglayabilecekleri
kayit linkleri iletilecek. iletilen
linkten sadece bir kisi Uye
olabilecek, farkli kullanicilarin
erisimiicin genel lansmanda
yer alan bilgiler ile sisteme
erisilmesi gerekecek. Konu ile
ilgili her tirll soru icin 444 08 46
numarali telefondan (ALO TiM]
irtibata gecilebilir.

birden fazla sﬁrég:.

TiM'den dijital dénusiime dair bir yenilik daha!
Birden fazla uygulama ile yénetilen stregleri bir araya topladigimiz
7/24 erisim saglanabilen tek uygulama ‘ONLINE iSLEMLER’ hizmetinizde.

“ TURKIYE
IHRACATCILAR
MECLISI

| www.tim.org.tr )

Gunluk olarak beyanname rakamlarini Online olarak

ihracatgl ve imalatci firma'verilerini goruntileyebilirsiniz.

Gumruk musavirleri ve

Belge talebi onay akisi surecine takilmadan
= J : renilin iges| ihracatgi firmalar olarak

51 alabilirsiniz. kolayca yénetebilirsiniz.

Turkece dil secenegine ek olarak

usca, Ispanyolcz nca, e, ALO TIM 444 0846 ilc
olarak Gyelik bilgi yazisi alabilirsiniz. irtibata aec iniz.

&



iHRACAT RADARI

Kolay Ihracat Platformu’na
iki ayda buyiik ilgi

Rekor {istiine rekor kiran Tiirk ihracatcisinin performansini daha da yukari ¢ekmek adina
hayata gecirilen Kolay Thracat Platformu, bir sosyal medya hesab: kadar kolay ve pratik
olmastyla biiyiik ilgi goriiyor. Agustosta hizmete sunulan platformdan, iki ay gibi kisa
stirede toplam 8 bin 200 kisi ve firma yararlandu.

Kolay ihracat Platformu’na iki aylik
siirede erisim saglayan kisi sayisi

2.100

Kolay ihracat Platformu’na iki aylik
slirede erisim saglayan firma sayisi
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iiresel ticaretin en 6nemli
merkezlerinden biri olan
Tiirkiye, ihracat¢ilarin 6niinii

acmak adina dijital hamlelerine bir
yenisini daha ekledi. Ticaret Bakani
Ruhsar Pekcan’in agustos ayinda
tanitimim yaptig1 ‘Kolay Thracat
Platformu da ihracatcilarin dig satis
performanslarini yukariya ¢cekmek
adina gerceklestirilen bu hamlelerden
biri. Kolay Ihracat Platformu ile
biitiinsel veri eksikliginin ortadan
kaldirilmasi, yine ihracatla ilgili her
bilgi ve verinin tek bir platform altinda
toplanmasi hedefleniyor. Eyliil ve ekim
ay1 ihracat performanslarini iki ayri
rekorla taglandiran Tiirk ihracatgilar
ve ihracatci adaylarinin Kolay ihracat
Platformu’na ilgisi de her gecen giin

¢1g gibi biiyiiyor. Ekim ayi ihracat
rakamlarini aciklarken Kolay ihracat
Platformu hakkinda da bilgiler veren
Ticaret Bakani Ruhsar Pekcan, Tiirk is
insanlarinin ve ihracatci adaylarinin
kisa siirede platforma biiyiik ilgi
gosterdiklerinin altini ¢izdi. Agustos
ayinda devreye alinan Kolay ihracat
Platformu’na iki aylik bir siirede 66

bin kullanicinin erisim sagladigi, 2 bin
700’4 firma, 5 bin 500’ bireysel olmak
iizere, 8 bin 200 kullanicinin platformu
kullanmaya basladigina dikkat cekildi.

YAPAY ZEKA KULLANICILARI
YONLENDIRIYOR

Yenilik¢i ve pratik kullanimiyla
diinyadaki benzerleri arasinda
oldukga iyi bir yerde konumlanan

Kolay ihracat Platformu, yeni nesil
teknolojiler, veri bilimi ve yapay

zeka yardimiyla ihracatgilarin ve
ihracatci adaylarinin iglerini oldukca
kolaylastiriyor. S6z konusu platform,
bir sosyal medya kanali kadar basit ve
pratik kullanimiyla da is diinyasinin
paydaslarinin ilgisini ¢ekiyor. Peki,
Kolay Ihracat Platformu ihracatcilar ve
ihracatci adaylarina ne gibi kolayliklar
sagliyor?

HEDEF PAZAR HAKKINDA

ANLIK BILGILER

Oncelikle www.kolayihracat.gov.tr
adresi lizerinden platforma giris yapan
kullanicilar, hem kurumsal hem de
bireysel giris yaparak platformun
avantajlarindan faydalanma sansina
sahip olabiliyorlar. E-devlet sifresiyle
Kolay ihracat Platformu’na giris yapan
kisi ya da kurumlar, yurt disina satmak
istedikleri herhangi bir {iriin i¢in hedef
pazar olarak diisiindiikleri tilkeleri
seciyorlar. Sonrasinda, yine kullanicinin
belirledigi pazarlama biitcesi iizerinden
ihracatcilar ya da ihracatci adaylari
hedef pazarlara yonlendiriliyor. Acilan
diinya haritas: ekrani iizerinden,
ihracat1 yapilmak istenen {iriiniin
ithalatini en fazla yapan tilkeler, talep
ettikleri ticari metanin 6zellikleri ve
ilgili iirlinti arayan firmalara rahatlikla
ulagilabiliyor.

IKINCI FAZ NE ZAMAN

DEVREYE GIRECEK?

Ulke secimi yapildiktan sonra, sirasiyla
hedef pazarin s6z konusu iiriindeki
genel durumu, ithalat verileri,
rakiplerin durumu, glimriik vergileri,
ticaret anlagmalari, iilke icerisindeki
potansiyel ithalatgilar ile iilke ve sektor
sayfalar paylasiliyor. Bu 6zelliklerin
tamamy, Kolay ihracat Platformunun
agustos ayinda tanitilan birinci fazinda
yer aliyor. Platformun ikinci fazinin
2020’nin sonuna kadar devreye girmesi
bekleniyor. Kolay Ihracat Platformu’nun
ikinci fazinda ise ihracatgilar ve
ihracatc1 adaylar icin ¢ok daha biiyiik
kolayliklar sunulacak.

Platformun gelistirilmis ikinci faziyla
birlikte ihracat robotunun, sirketlere

ihracatimzi artirmak icin Kolay ihracat Platformunu nasil kullanabilirsiniz?

B T R BT e [T 4 R

spw aimy dan facwtyy ok e b

ﬂ 4 &

Akilh Bracat Swictir vs LRke
Aolraty

daha kapsamli iilke 6nerileri sunmasi
hedefleniyor. Gelistirilmis ikinci fazda,
ihrag {iriiniiyle birlikte satilabilecek
yan ve tamamlayici iiriinlerle ilgili
tavsiyeler de yer alacak. Ayrica,
platformda sirketlerin ya da bireysel
kullanicilarin sorularinin 7/24

cevap bulacagi, dogal dil isleme
algoritmalarini kullanan bir online
sohbet platformu da (chatbot) yer
alacak.

YURT DISINDAKi ALICILAR

ILE iLETiSIM

Sirketlerin diinyaya acilmasini
destekleyen platform, yurt disindaki
ithalatcilarin ilgili sirketlere
ulagsmasinda da biiyiik kolaylik
sagliyor. Firmalar, platformda
kendilerine ait bir sayfa olusturarak
iirlinlerini sergilerken ithalatcilarla
iletisim kurabilme kolayligin1 da
yakaliyorlar. Kisisellestirilmis 6neriler
ile akilli ihracat robotu; firmalara,
gecmis faaliyetlerini de g6z 6niinde
bulundurarak 6zel pazar onerileri
sunuyor. Platform, firmalarin dogru
iiriinle dogru pazari hedeflemesini
sagliyor.

it -

Etkindies Firmnans Glgbendir

PLATFORMNDAN KiMLER
FAYDALANABILIYOR?

Kolay ihracat Platformu,
halihazirda yurt disi firmalara dis
satis yapan sirketler kadar, bu
alanda yer almak isteyen sirketler
icin de blylik bir rehber &zelligi
konumunda. Tipki firmalar gibi
bireysel kullanicilar da Kolay
ihracat Platformu’ndan efektif
bir sekilde faydalanabiliyorlar.
Herhangi bir Urind ihrac etmek
isteyen kisiler, mevzuatlardan,
glimrik tarifelerine kadar,

dis satis siirecinde ihtiyac
duyabilecekleri her tirld
bilgiden en ince ayrintisina kadar
haberdar olabiliyor.

PLATFORM HAKKINDA SEMINERLER VERILIYOR

Ticaret Bakanligi, Tlrkiye Odalar ve Borsalar Birligi (TOBB]) ve Tiirkiye
ihracatcilar Meclisi (TIM) koordinasyonunda Orta Anadolu ihracatci
Birlikleri (OAIB) Genel Sekreterl

Ankara’nin Polatli, Beypazari ve Sereflikochisar ilceleriyle Kirikkale

ve Kirsehir'deki is cevrelerine yonelik olarak 2-3 Kasim’da Dis Ticaret
Bilgilendirme seminerleri diizenlendi. Seminerlerde, katilimcilara Kolay
ihracat Platformu hakkinda bilgiler verildi.
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2021 yilinda diinya ticaretini sekillendirecek unsurlar

DR. CAN FUAT GURLESEL

020 yilinda diinya ticareti,
2 beklenmeyen COVID-19

salginindan 6nemli 6lciide
etkilendi. Ticaret yiizde 12 daralirken,
kiiresel tedarik zinciri de hasar
gordii. Ticarette sert dalgalanmalar
yasanda. ikinci ceyrekteki sert daralma
sonrasi liclincii ¢eyrekte bu kez yine
beklentilerin iizerinde toparlanma
yasandi. Dordiincii ¢eyrekte ise salginin
yeni dalgasina kars1 6nlem amaciyla
siparisler 6ne ¢ekildi. Diinya ticareti
oldukea zorlu gecen 2020 yilini geride
birakmaya hazirlaniyor. Giderek
yaklastigimiz 2021 yilinda ise diinya
ticaretini sekillendirecek 6ngoriilebilir
unsurlar belirginlesmeye basladi.

COVID-19 SALGINI VE ASI
UYGULAMASI DUNYA TiCARETINDE
BELIRLEYICI OLACAK

2021 yilinda diinya ticaretini
sekillendirecek ana unsur yine COVID-19
salgmindaki gelismeler olacaktir. Ikinci
dalgasi daha kuvvetli yasanan salgin,
etkisini 6nlimiizdeki aylarda artirarak
devam edecektir. Buna bagh olarak yeni
yilin ilk ceyreginde muhtemelen diinya
ticareti 6nemli 6lciide zayiflayacak ve
hatta yeniden daralabilecektir. Diger
yandan as1 calismalarinda da 6nemli
ilerlemeler saglanmaktadir. Yine yeni
yilin bagindan itibaren asinin yaygin
olarak kullanima stiriilmesi olasilig1
artmaktadir. Yilin ilk yarisinda kiiresel
oOlcekte saglanacak as1 uygulamasi ile
salgin yilin ikinci yarisinda kontrol altina
alinabilecektir. As1 ve uygulamas ile ilgili
bu iyimser senaryonun hayata gecmesi
halinde muhtemelen 2021 yilinin ikinci
yarisinda diinya ticaretinde hizli bir
biiyiime yasanabilecektir. Bu nedenle
ihracatta hem yilin ilk aylarindaki zorlu
stirece hem de sonrasindaki olas: hizh
biiylime donemine hazirlikli olmaliyiz.

BIDEN iLE ABD TICARETTE
KORUMACILIGI TERK EDECEK

ABD bagkanlik secimleri tamamlanmis
olmakla birlikte hukuki itirazlar ve
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yapilacak yeni sayimlar nedeniyle resmi

sonucun agiklanmast siireci yeni yila
kalacaktir. Secimin galibi Biden olmakla
birlikte Trump’in gorevi birakma siireci
sancil olacak gibi goriinmektedir. Her
seyin beklendigi gibi gitmesi halinde
Biden 20 Ocak tarihinde yemin

ederek goreve baglayacaktir. Biden ile
ABD, diinyanin geri kalani ile Trump
doneminin aksine ticarette korumaciligi
degil miizakereyi ve uzlasmayi 6ne
cikaracaktir. Bu anlamda diinya ticareti
de korumacilik egiliminden kurtularak
rahat bir nefes alacaktir.

BIDEN iLE ABD GIN’E UYGULANAN
ILAVE VERGILERI KADEMELI

OLARAK AZALTACAK

ABD ile Cin arasinda baslayan
hegemonya miicadelesi devam edecektir.
Trump doneminde ABD bu miicadelede
ticarette korumacilik 6nlemlerine
bagvurmus ve Cin’den yapilan ithalatin
6nemli bir béliimiine ilave vergiler
getirmisti. Ayrica Cin’e alternatif tedarikei
arayigina basglamist1 Tiirkiye de bu
arayigtan iimitlenmisti. Biden ile ABD iyi
niyet gostergesi olarak Cin’e uygulanan
ilave vergileri kademeli olarak azaltarak
ticaret miizakerelerine yeniden baslamak
istemektedir. Vergilerin azaltilmasi

Cin’e yeniden avantaj saglarken Tiirkiye
gibi potansiyel alternatif tedarikcilerin
beklentilerini olumsuz etkileyecektir.

TICARETTE YESIL URETIMIN
AGIRLIGI HIZLA ARTACAK

iktisadi faaliyetleri tiimiiyle iklim
degisimi ile miicadeleye uygun hale
getirmeyi hedefleyen yesil iiretimin
agirhig: hizla artacaktir. Biden ile ABD
de Trump déneminin aksine yesil
ekonomiye agirlik verecektir. Avrupa
Birligi'nin yesil mutabakat programi da
etkili olacakti. AB, Cin, Giiney Kore,
Japonya gibi iilkeler ekonomileri icin
sifir karbon dénemine ulasilacak tarihleri
aciklamaya baglamislardir. Bu tilkeler
ile ticaret yapacak diger iilkeler de sifir
karbon hedeflerini agiklamak zorunda
kalacaklardir.

COVID-19 iLE HAYATIMIZA GIREN
YENI NORMALIN UNSURLARI KALICI
HALE GELECEK

COVID-19 salgini ile birlikte iktisadi ve
sosyal faaliyetlerde ortaya c¢ikan degisim
yeni normal olarak adlandirilmaktadir.
Kiiresel ticareti de yeniden sekillendiren
yeni normalin bircok unsuru kalici hale
gelecektir. Kiiresel tedarik zincirinde
yeniden yapilanma, tiiketicilerin ve
alicilarin siirdiiriilebilirlik hassasiyeti,
giivenli ve hijyen iiretim, dijitallesme,
elektronik ticaret, uzaktan calisma gibi
unsurlarda geri doniis olmayacaktir.

TURKIYE'NIN GUNDEMI

REFORMLAR OLACAK

Diinyadaki tiim bu gelismelerden Tiirkiye
de etkilenecektir. Tiirkiye’nin kendine
0zgli giindemi ise reformlar olacaktir.
Artan ekonomik kirilganliklarimiz
sonbahar aylarinda bir finansal krize
dogru meyledince ilk olarak ekonomi
yonetiminde 6nemli degisiklikler
yapilmig ve ekonomi politikalarinda
koklii degisiklikler taahhiit edilmistir.
Bunlara ilave olarak 2021 yilinda hukuk,
demokrasi ve ekonomi alaninda yeni

bir reform dénemi baslatilacagi ilan
edilmistir. Tiirkiye’nin ana giindemi bu
reformlar ve ekonomideki kirilganliklarin
azaltilmasi olacaktir. Reformlar ihracatin
artirlmasina da katki saglayacaktir.
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MAKALE

“Dijital diinyada konfor ve giiven var...”

PROF. DR. EMRE ALKIN

eler oldu neler. Istifalar,
gorevden alinmalar,
catigsmalar, ateskesler,

barislar, se¢imler, yenilgiyi kabul
etmeyenler vs vs.

“Bu yildan aklinda ne kaldi1?” diye
sorsalar ilk aklima gelen sunlar:
= Borg
= Igsizlik
= Para bollugu
= Dijjitallesmenin 6nemi
= Netflix
= Bitcoin’in doniisii
ikinci Diinya Savas’ndan beri milli
gelire gore en yiiksek bor¢clanmay1
gerceklestirmis olan G7 tiilkelerinin
yaninda, gelismekte olan iilkelerin
de biiytiik bir hizla bor¢landigini
gorliyorum. Bir uyarida bulunayim:
Borg biiyiidiikce, alanin degil verenin
sorunu haline gelir. Saniyorum
2030 yilina dogru bir iilke «her giin
Olecegime bugiin 6leyim» diyecek
ve kiyamet orada kopacak. Benden
soylemesi.

igsizlik, saniyorum 1929 Diinya
Bunalim: kadar olmasa da tarihte
esi benzeri goriilmemis ikinci bir
vaka olarak karsimizda duruyor.
Genc issizlik zirve yapmis durumda,
ispanya % 20 issizlikle rekor kirtyor,
normalde % 3.5-4.0 issizlik yasanan
ABD de % 10’un iizerine ¢ikmak
iizere. Bunlar ciddi rakamlar. Bir
de yapay zekanin yiikselisini de
hesaba katarsak, konu pandemiyle
aciklanamayacak bir seviyeye
gelecek.

ABD dahil olmak tizere herkes
para basiyor. Su an emisyonda
rekor iizerine rekor kirtyoruz ama
glivenin olmadig1 yerde bu paralar
tiilketime veya yatirima tam olarak
doniismiiyor. Likidite tuzagina
diismek iizereyiz. Ancak yapacak
hicbir sey yok. Giiniin birinde bunun
faturasini agir 6deyecegiz, kafayi
kuma gomdiik bekliyoruz.

Pandemiden 6nce dijitallesmeyi
basarmis olan firmalarin baglarini
suyun iizerinde tuttugunu goriiyoruz.
Yani denize diismeden Once yiizmeyi
O0grenmis olanlar hayata devam
ediyor. Is siireclerini konvansiyonel
sekilde tasarlamis ve degistirmemis
olanlar ise su an yasadigimiz ikinci
dalga sebebiyle biiyiik zorluga girdi.
ilk dalgada para basip destek vererek

batmakta olan sirketlerle saglam
sirketleri yan yana getirdik. Su ana
kadar bu avantajdan faydalanip
kendini dijitallestirmemis firmalar var
ise kesin batacaklar. Ciddi bir “saha
temizligi” bizi bekliyor diyebilirim.

Karantina ve sokaga ¢ikma
yasaginda dijital evrenden
“eglenceyi” bize ulastiran en 6nemli
mecra Netflix oldu. Artik kimse
haber kanali seyretmiyor. Ciinkii
seyrettigine inanmiyor. «Son dakika»
haberleriyle gerilecegine, arkasina
yaslanip yillardir dogru bildigi
gerceklerin ne kadar yanlis oldugunu
anlatan gercekgi ve biiyiik emek
verilmis belgeselleri izliyor. Bunlar:
glizel bir kurguyla anlatan nispeten
tarafsiz diziler de cabasi. Safsata
degil eglence ile sunulmus bilgiyi
yine dijitalligin marifetiyle evlerimize
getiren Netflix, bu dénemin yildiz1
oldu diyebilirim.

Son olarak, kuvvetli paralarla
altin arasindaki doviisten galip
¢ikan BITCOIN’den bahsedelim.

TL cinsinden rekor {izerine rekor
kiran BITCOIN, elbette bu saltanati
TLnin asir1 deger kaybindan sagladi.
Ama yatirimcisina Tiirkiye’de kisa
siirede altindan fazla kazandirdig:
ortada. Dolar cinsinden de daha
onceki zirvesini gérmesine az kaldi
diyebilirim. Devletler ve merkez
bankalar: istedikleri kadar dirensin,
bu gidisat degismeyecek. Kripto
paralar gelecegin degis tokus araci
olacaklar.

Dijitallesmede konfor var, giiven var. Giderek ademi merkeziyetcilikten “ben ve geri kalanlar”
diye yagamaya baslayan insanojlunun en biiyiik destekeisi dijitallesme oluyor.
Bu gelisme hayir mi ser mi, izleyip girecediz.
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MAKALE

Uluslararasi finansal raporlama standartlarinin
onemi ve bagimsiz denetim kimler i¢in zorunlu?

CEM YILMAZ, MSC BAS DENETCI, SMMM

nternational Financial
I Reporting Standarts (IFRS);

Tiirkge anlami Uluslararas:
Finansal Raporlama Standartlarr’dir.
Kisaltilmisi UFRS dir. UFRS; cesitli
iilkelerde yer alan sirketlerin
birbirlerinin mali tablolarini
karsilastirabilmesine olanak
taniyan ve performans 6lcen sistem
olarak bilinmektedir. Uluslararasi
Muhasebe Standartlari/Uluslararasi
Finansal Raporlama Standartlar
(UMS/UFRS’ler), Uluslararasi
Muhasebe Standartlar:1 Kurulu
(IASB) tarafindan gelistirilerek
yayimlanan muhasebe standartlari
setidir.

Bu Standartlarin diinya
genelinde tutarli bir sekilde
uygulanmasiyla, halka agik
isletmelerin finansal durumlarinin
yatirimcilar ve diger finansal tablo
kullanicilar: tarafindan uluslararasi
diizeyde karsilastirilabilmesine
olanak saglanmasi
amaclanmaktadir. 2001 yilina
kadar UMS adiyla yayimlanan bu
standartlar, bu tarihten sonra UFRS
adiyla yayimlanmaya baslamistir.

2020 YILI ITIBARIYLA
UMS/UFRS’LER DUNYA
GENELINDE TOPLAM YAKLASIK
155 ULKE TARAFINDAN KABUL
GORMUSTUR

Ulkemizde ise, 6ncelikle Sermaye
Piyasas1 Kurulu ve BDDK,
kendilerine bagl kurumlarda
uygulanmak iizere IFRS ile
uyumlu olan Tiirkiye Muhasebe
standartlarr’m yiriirlige
koymustur. Sonrasinda ise Kamu
Gozetimi alaninda uluslararasi
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gelismelerin geregi olarak yeni
Tiirk Ticaret Kanunu uyarinca
ongoriilen bagimsiz denetim alanini
diizenlemek iizere 660 sayili Kanun
Hiikmiinde Kararname (KHK) ile 2
Kasim 2011 tarihinde kurulmustur.

26 Mayis 2018 tarihli ve 30432
sayili Resmi Gazete’de 2018/11597
sayil1 Bagimsiz Denetime Tabi
Sirketlerin Belirlenmesine Dair
Karar yayimlandi. Hatirlanacagi
iizere, hangi sirketlerin bagimsiz
denetime tabi olacagina iligkin
Olciitler ilk kez 23 Ocak 2013
tarihli Resmi Gazetede yayimlanan
2012/4213 sayili Karar ile
belirlenmis ve bu 6lciitler 2014,
2015 ve 2016 yillarinda daha fazla
firmay: kapsama alacak sekilde her
sene yeniden belirlenmistir. Son
durum asagidaki gibidir:

BAGIMSIZ DENETIME TABi
OLMANIN GENEL OLGUTLERI
Tiirkiye’'de faaliyet gosteren
sirketlerden asagidaki ii¢ Ol¢iitten
en az ikisinin esik degerlerini art
arda iki hesap déneminde asan

tiim sirketler bagimsiz denetime
tabidir. Bu firmalar halka acik
olmasa da UFRS’ye gore hazirlanan
bilangolarinin bagimsiz denetimi
zorunludur.

= Aktif toplam1 35 milyon Tiirk
Liras1

= Yillik net satis hasilat1 70 milyon
Tiirk Liras:

= Calisan sayis1 175 kisi.

UFRS RAPORLAMA iGERIGINDE
NELER YER ALMAKTADIR?

1- Bilango

2- Gelir tablosu

3- Kapsamli Gelir Tablosu

4- Oz kaynak degisim tablosu

5- Nakit akim tablosu

6- Muhasebe politikalar:

7- Finansal tablo agiklamalar:
Sonug olarak Uluslararasi Finansal
Raporlama Standartlar’nin
olusturulma sebebi, yatirimcilar ile
finansal tablo kullanicilarinin halka
acik sirketlerin mali tablolarini
birbiriyle ve kendi isletmelerinin
finansal durumuyla uluslararasi
diizeyde karsilastirabilmesi icin
olusturulmustur. Bu 6zelligiyle
performans 6l¢gme 6zelligi de olan
UFRS, diinya genelinde uygulanir.
Bizim tavsiyemiz sirketlerimizin
sadece yukarida bahsedilen
kriterleri sagladiginda UFRS
finansal tablolarini hazirlatmak
yerine gercek durumlarini

gormek icin her sene UFRS
finansal tablolarini hazirlamaya
calismalaridir. Gelecek donemlerde
halka acilma, due diligence,kredi
kullanma, ortaklik, birlesme vb
islemlerde bu raporlara ihtiyac
duyulacaktir.

alisangroup.com

‘logistics
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Zorlu Holding Yonetim Kurulu
Baskani Ahmet Nazif Zorlu:

Ne is yaptiysak
- topluma bir faydasi
var mi diye baktik

“Her zaman ihracat ve sanayi
ile bliyiiyen bir grup olduk”
diyerek Zorlu'nun basarisinin
tiretmekten geldigini
sOyleyen duayen sanayici
Ahmet Nazif Zorlu, sanayi
disinda sanat gibi topluma
fayda saglayacak degerler
iiretmeyi de hep onceliklerine
aldiklarim ifade ediyor.

iirkiye'nin en koklii gruplarindan
I Zorlu Holding’in Yonetim Kurulu

Bagkani Ahmet Nazif Zorlu, uzun
yillardir is diinyasinda olmalarinin temel
nedenini “Bugiine kadar ne is yaptiysak
oncelikle bunun toplum icin bir faydasi
var mi, toplum icin bir deger iiretiyor
mu diye baktik” s6zleriyle acikliyor.
Tekstil sektoriinde basladiklar yolculuga,
Vestel gibi 155 iilkeye teknoloji ihrac
eden bir diinya devi ile devam eden
Zorlu Holding Yonetim Kurulu Bagkani
Ahmet Zorlu ile salgindan sanayiye, is
hayatindan kiiltiir ve sanata kadar genis
kapsamh bir soylesi gerceklestirdik. iste
Tiirk sanayisinin zirvesindeki isimlerden
Ahmet Zorlu ve birbirinden c¢arpici
aciklamalari:

Ulke ekonomisine biiyiik katkilar
sunan Zorlu Grubu’nun basarisinin
sirr1 nedir?

Zorlu Holding olarak, Tiirkiye’nin en
koklii gruplarindan biriyiz. Bugiine kadar
ne is yaptiysak 6ncelikle bunun toplum
icin bir faydasi var mi, toplum i¢in bir
deger {tiretiyor mu diye baktik. Eger
topluma bir fayda saglamiyorsa yeniden
degerlendirdik; toplum icin deger
yaratacak hale getirerek ise koyulduk.
Bagarimizin temel sebeplerinden birinin
bu olduguna inaniyorum. Bununla
birlikte yaptigimiz projelerin bir ayaginda
sanayi ve liretim varsa diger tarafinda
da ihracat oldu. Bu agidan Zorlu Grubu
olarak her zaman ihracat ve sanayi ile
biiyiiyen bir grup olduk. Bu yapimiz
sayesinde, bugiin Tiirkiye'nin sanayide
en cok istihdam yaratan, en fazla ihracat
yapan gruplarindan biriyiz. Bunun

yani sira her zaman yenilik¢i olduk,
Tiirkiye’'de bircok ilki gerceklestirdik.
Girisimei ruhumuzu hicbir zaman
kaybetmedik. Yenilik¢ilikle birlikte
teknoloji bizim en biiyiik giiclimiiz oldu.
Bundan 30-40 yil 6nce tekstilde dahi en
yeni teknolojileri Tiirkiye'ye getirerek
o6ncii olduk. Sonrasinda Vestel ile birlikte
Tiirkiye’den diinyaya teknoloji ihrag
etmeye basladik. Bugiin diinyanin 155
tilkesinde bizim tirettigimiz teknolojik
tiriinler tercih ediliyor. Her zaman
hayaller kurduk, ylizlimiizii gelecege
dondiik ve yeniliklere agik olduk. Bugiin

Zorlu Grubu olarak her zaman ihracat ve sanayi ile biiyiiyen
bir grup olduk. Bugiin Tiirkiye'nin sanayide en ¢ok istihdam
yaratan, en fazla ihracat yapan gruplarindan biriyiz.

bu vizyon ile tekstilden beyaz esya

ve elektronige, enerjiden maden ve
gayrimenkule kadar Tiirkiye'yi gelecege
tastyacak kritik sektorlerde faaliyet
gosteriyoruz, lilkemiz icin katma deger
yaratiyoruz.

Biitiin diinyaya dehseti yasatan
COVID-19’un neden oldugu pandemi
siirecini Zorlu Grubu nasil yonetti?
Zorlu Grubu olarak, bu siireci ¢evik bir
sekilde yonettik. Elbette bu siirecte hicbir
sey eskisi gibi islemedi, yeni normale
gore gereken tedbir ve dnlemleri siirekli
gelistirdik. Zorlu Grubu’nda 30 bini askin
calisanimizin yani sira tedarikgilerimizin
ve is ortaklarimizin olusturdugu bir
iiretim ve etki gliclimiiz var. Tedarikgileri,
is ortaklarimizi ve diger paydaslarimizi
da isin icine kattigimizda neredeyse 80
bini bulan bir istihdam ag1 demek bu.
Boyle bir siirecte calisanlarimizin saghgi,
isimizin en 6nemli unsuru olurken ayni
zamanda soziinii ettigim bu istthdam ag1
ile her zaman dayanisma icinde olduk.
Sirketlerimiz saglik sektériiniin yaninda
oldu. Klima, as1 dolaplari, anti bakteriyel
tekstil dirtinleri dahil bircok {iriiniimiizle
saglik calisanlarimizi destekledik.

Bugiin fabrikalarimiz, yeni normalin
getirdigi sartlara uygun olarak aldigimiz
tedbirlerle her zamanki gibi Tiirkiye icin
iiretmeye devam ediyor.

“Zorlu” ismi sadece sanayi anlaminda
degil, kiiltiir sanat etkinlikleri s6z
konusu oldugunda da ¢ok 6nemli

bir yere sahip. Pandemiye ragmen
etkinlikleri siirdiirmek icin yogun

bir ¢aba icerisindesiniz... Bu konuda
soylemek istediginiz bir sey var mi1?
Zorlu Grubu olarak, iiretmek ve deger
katmak her zaman 6nceligimiz oldu.
Son yillarda hizla gelisen sektorler
arasinda yer alan yaratici endiistriler,
sanayi faaliyetleri gibi her gecen giin
daha cok ekonomiye deger katiyor. Zorlu
PSMyi, sahip oldugu teknik donanim
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ve profesyonel yonetimiyle bu agig1
kapatmakta 6ncii olmasi ve istanbul’un
potansiyelinin giiclenmesine vesile
olmasi temennisiyle hayata gecirdik.
Kiiltiir sanat etkinlikleri insanlarin
hayal diinyalarini besleyerek
yaraticiliklarini tetikliyor ve inovatif
bireylerin gelisimine katkida bulunuyor.
Inovasyonu is stratejisinin merkezine
alan bir grup olarak, kiiltiir sanat1 bu
vizyonla destekliyoruz. Bu dogrultuda
Istanbul’un kiiltiir sanat hayatina bir
armagan olarak temelini attigimiz
Zorlu Performans Sanatlari Merkezi'nin
kurulusundan bu yana sehrin, hatta
iilkenin kiiltiir sanat hayatinda ¢ok
onemli katkilar1 oldugunu goriiyoruz.
Kiiltlir sanatin toplumlarin hayatinda
¢ok dnemli rollerinden biri de iyilestirici
giicii. Pandemi siirecinde de bunu
gozlemledik. Hepimiz kiiltiir sanatin

Acildigi giinden bu yana 7 bine yakin
etkinlikle yaklasik 3 milyon ziyaretciyi
agirlayan Zorlu PSM, bugiin tlkemizdeki
kiltir sanat Uretiminin yaklasik ylizde
15'ini tek basina karsiliyor. Genc yasina
ragmen bugiine kadar pek cok ilke

imza atan Zorlu PSM bugiine kadar
Tirkiye'ye ilk kez getirdigi diinyaca Unli
miizikallerden tutun da hayata gecirdigi

"ZORLU PSM SANAT URETIMININ YUZDE 15’iNi KARSILIYOR"

ve yurtdisinda da biyiik ses getiren
festivallerle adindan soz ettirerek,
bizleri gururlandiriyor. Ayrica kendi
Ustlendigi prodiiksiyonlari da hayata
gecirerek mekandan ote kiiltlr sanat
Uretimine de katki saglayan bir platform
halini aldi. Kiltir sanatin toplumlarin
hayatinda cok dnemli rollerinden biri de
iyilestirici glicd.
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iyilestirici giictine sigindik. Dijital
ortamda gerceklestirilen kiiltiir sanat
etkinliklerini takip ettik. Zorlu PSM’deki
arkadaslarimiz da dijital ortamdaki
etkinliklerinde 1.5 milyonun tizerinde
izleyiciyi agirladilar.

Sadece pandemi degil, yasanan
uluslararasi gerilimler de
diisiiniildiigiinde Tiirk sanayisinin
durumunu nasil degerlendiriyorsunuz?
Sizce, sanayicilerimiz son donemdeki
gelismelerden ne yonde etkilendi?
Tiirkiye sanayi sektorii oldukea koklii;
diinya olceginde isler iireten, altyapisi
oldukca saglam ve insan kaynaginin
yetkinlikleri yiiksek olan bir yapiya sahip.
O yiizden her tiirlii dalgalanmaya ve
krize kars1 direng gosterebiliyor. Dahasi
bulundugumuz cografya itibariyla
bircok sosyal ve politik etkiye karst

da yillardir hazirlikli ve direngliyiz
diyebilirim. Boylesi donemlerde esnek
ve cevik kararlar alabiliyoruz. Sizin de
soz ettiginiz bircok faktoriin hepsini

ayni dénem icerisinde bagka bir iilke
yasamis olsaydi, sosyal ve ekonomik
olarak ayakta duramayabilirdi. Fakat
gordiigiiniiz gibi ¢ok zorlansak da
Tiirkiye sanayisi hala giiclii bir sekilde
ayakta kalabiliyor. Sanayi tiretim endeksi
ve imalat satin alma yoneticileri endeksi
(PMI) gibi 6ncii gostergeler ekonominin
toparlanmaya basladigini gésteriyor. Asi
ile ilgili gelen olumlu haberler gercege
doniisiir ve toplum sagligini kiiresel
olarak koruyacak adimlar atilirsa; bu
toparlanma giiclenerek devam eder.
Ancak yine de son giinlerde diinyada

ve {ilkemizde artan vakalara ¢ok dikkat
etmeliyiz. As1 uygulamalar baslayip
genis kitlelere ulasana kadar kontrollii
sosyal yasamin gerektirdigi sekilde
hareket etmeliyiz. Eger buna dikkat
edersek ekonomimiz de pandemi sonrasi
¢ok daha hizli bir sekilde toparlanacaktir
diye diistintiyorum.

Zorlu, kiiresel arenada da ¢ok iyi
bilinen, marka bir isim... Diinya
devleriyle siirekli bir rekabet
icerisinde. Bu baglamda, hem Zorlu
hem de Tiirk sanayicilerin kiiresel
avantajlar1 ve dezavantajlar1 hakkinda

nasil bir degerlendirmede bulunmak
istersiniz?

Bugiin Tiirkiye ekonomisi kiiresel
anlamda rekabet edebilecek giicte.
Gegen y1l 180 milyar dolarin iizerinde
ihracat gerceklestirdik, inantyorum ki
ontimiizdeki donemde bu stirdiirtilebilir
bir bicimde artacak. Girisimci ruhumuz,
yeniliklere acik olmamiz ve kaliteli,
esnek ve cevik {iretim kapasitemiz

ve insan kaynagimiz ile diinyanin
farkli bolgelerindeki taleplere

hizh sekilde cevap verebiliyoruz.
Faaliyet gosterdigimiz tiim sektorleri
diisiindiiglimiizde ihracatimizin katma
degeri hala istedigimiz seviyede degil.
Bunun icin Ar-Ge ve inovasyona ¢ok
daha fazla yatirim yapmaliyiz. KOBTler
dahil farkl 6l¢ekteki tiim sirketlerin bu
duruma bdyle yaklagmasi gerekiyor.
Sadece teknoloji ve benzeri sektorlerde
degil tekstil dahil her sektorde yenilikgi
olmali ve ihracatimizin katma degerini
artirmaliyiz. Bununla birlikte Glineydogu
Asya, Sahra Alt1 Afrika ve Amerika Kitasi
gibi daha az bulundugumuz bolgelerde
temsiliyetimizi nasil artiracagimizi
planlamaliy1z. Bu bolgeler bizim icin
kiiresel rekabette yeni firsat alanlar
acabilir. Bununla birlikte e-ticareti de
artik uluslararasi rekabetin ayrilmaz
bir pargasi haline getirmeliyiz. Tiirkiye
sanayisi bugiin diinyanin her {ilkesiyle
rekabet edebilecek diizeyde ancak
bunu yeterli gormemeli ve sanayimizin
kendisini de bir marka haline
getirmeliyiz. Bizim Zorlu Grubu olarak
beyaz esya ve elektronik ile tekstilde
yaptigimiz tam olarak bu. Tiirkiye’'de
bunu yapabilen sanayi sirketleri de

var. Bunu genele yayarak sanayide bir
Tiirkiye markas: yaratabilirsek rekabet
glicimiizii daha da artirabiliriz.

Ahmet Zorlu’nun ticarette deger
verdigi noktalar nelerdir?

Oncelikle diiriistliige, caliskanhiga ve
s6ziin zamaninda yerine getirilmesine
¢ok biiyiik bir 6nem veririm. Benim

icin dakiklik ¢ok 6nemlidir, o nedenle
ticarette de bunu beklerim. is hayatima
ilk bagladigim yillarda; yagmur, camur
demeden mallar1 zamaninda yetistirmek
icin calistigimi, aracin giremedigi

Kiiltiir sanat etkinlikleri insanlarin hayal diinyalarini
besleyerek yaraticiiklarini tetikliyor ve inovatif bireylerin
gelisimine katkida bulunuyor. Ayrica iyilestirici bir giicii var.

yerlerde sirtimda tagsiyarak iiriinleri
miisteriye zamaninda ulastirmaya
¢abaladigimi hatirhyorum. Giinki

sOz senettir ve zamaninda yerine
getirilmedigi zaman miisterinin goziinde
itibarimz zedelenir. Karakter olarak ¢ok
titiz bir insanim. Herhangi bir seyi aksak
ya da eksik gordiigiim zaman icime
sinmez. O mutlaka diizeltilmeli. Bu
nedenle ticarette kalite benim icin ¢cok
onemlidir. Ben daha ¢ocuk yaslardayken
Babadag’da Ticaret Odasi'nda kuyruga
girer, carsafla ilgili sorulara yanitlar
verirdim. Uriin ile ilgili cevaplar
tutmazsa mal kaliteli sayilmazdi. Daha o
giinlerden kalite kavrami igimize iglemis.
Bir mali satip parasini almis olsam bile
kenarinda bir kirigiklik, ambalajinda
kiiciik bir sorun olsa kesinlikle
diizeltmeden gondermezdim. Her sey
detayda gizlidir, gozlem ve detaylar
ticarette fark yaratir. Son olarak ticarette
yenilikci ve ¢6ziim iireten insanlarla
calismay severim. Bu anlayis ile birlikte
Zorlu Grubu olarak Tiirkiye’de bircok ilki
hayata gecirebildik.
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Zorlu Grubu'nun
sagladigi istihdam

e

Zorlu teknolojisini
kullanan iilke sayisi

Ben bir sanayiciyim, kolay

para kazanildigini gérmedim.
Girisimcilere de tavsiyem
oncelikle cok calismalari
olacaktir. Bununla birlikte
mutlaka hayal kurun, hayal
kurmaktan cekinmeyin ama
hayalci de olmayin demek isterim.
Hayallerinizi gerceklestirecek
cesaretiniz, onlari hayata
gecirecek azminiz olmall.
Tutku, cosku, istek ve inanc cok
onemli... Ben daha 13 yasinda,
babama “bana is yeri a¢” diye
yalvariyordum. Sonunda babami
15 yasinda ikna ettim. Yaptigim
her isi sevdim, istegim ve

"BABAMA BANA iS YERi ACMASI iCiN YALVARIYORDUM"

coskum hicbir zaman azalmadi.
Basarisizliktan yilmamak, daima
daha iyisini yapmak icin calismak
cok onemli. Her zaman icin
6grenmeye acik olmali; neyi, nasil
farkli yapabilirim ve sonuca nasil
dondstirebilirim diye diisiinmeli
bir girisimci. Ben calisma hayatim
boyunca hep isimi farkli yapmaya

calistim, hep yenilik pesinde kostum.

Daha once de ifade ettigim gibi biz
ilk glinden itibaren yenilikciydik,
riinlerimizde her zaman yenilik
yaptik ve misterilerimiz de bizi

bu nedenle tercih etti. O ylizden
girisimlere her giine bir yenilikle
uyanmalarini tavsiye ederim.
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izmir Depremi’nde
sigorta sirketlerine yapilan
ihbarlarda KOBI'lerin orani

46  TIMREPORT

qr )

-

<

‘

OBI'ler kriz ortamlarinda
K biiyiik sirketlere oranla daha

kirilgan bir yapiya sahiptirler.
COVID-19 salgini 6ncesinde de yagsanan
krizlerden en fazla etkilenen isletmeler
arasinda yer alan KOBI'ler, dogal afetler
nedeniyle de sik sik zorluklarla karsi
karstya kaliyorlar. 24 Ocak 2020’de
Elazig’daki depremde 41, 30 Ekim
2020 tarihinde izmir'de gerceklesen
6,6'lik depremde 114 vatandasimiz
hayatini kaybetti. Insaat sektorii
paydaslari, yeni yapilari deprem
yonetmeligi cercevesindeki kurallara
gore insa ederken, vatandaglar da
konu hakkinda bilin¢lendiriliyor.
Okullar ve kamu kurumlar: da cesitli
tatbikatlar ve egitim etkinlikleriyle
deprem konusunda bilgilendiriliyor.
Peki, Tiirkiye’de {iretim sanayisinin

KOBI'ler olasi hir
depreme hazwmﬁr,

/

™

iirkiye 2020 yili icerisinde deprem gercegiyle once Elazig
ardindan da izmir’de bir kez daha yiizlesti. Artik yeni yapilar
deprem yonetmeligine gore insa ediliyor, okullarda deprem
tatbikatlariyla vatandaslar cocuk yasta bilinclendiriliyor.
Peki Tiirk sanayisinin atardamari konumundaki KOBi’ler
olasi bir depreme karsi hangi hazirliklari yapiyor?

kalbi konumundaki KOBT'ler, krizler ve
depremlere ne kadar hazirlikli?

KOBI’LERIN YARISINDAN FAZLASI
DEPREMI CIDDIYE ALMIYOR
Teknoloji Bakani Mustafa Varank’in, 19
Eyliil 2019 tarihinde acikladig verilere
gore, Tiirkiye’de istihdamin yiizde
74ni, tretilen katma degerin yiizde
54’linii ve ihracatin da yiizde 56’sin1
KOBI’lerin olusturdugu gozler 6niine
serildi. UPS Vakfi destegiyle, UPS
adina ve IDEMA Uluslararas: Kalkinma
Ajansi gozetiminde Sia Insight ve

ESRI Tiirkiye tarafindan yapilan bir
arastirmamin sonucu KOBJ'lerin olasi
bir depreme kars1 hazirliksiz oldugunu
ortaya ¢ikardi. Marmara Depremi’nin
20. y1l dontimiinde, Agustos 2019’da
sonuglar1 kamuoyu ile paylasilan s6z

_—

<

konusu arastirmada, istanbul’daki
KOBI'lerin yiizde 83’iiniin depremi
bir risk olarak algilamadig1 sonucu
paylasildi. S6z konusu arastirma;
Istanbul, Izmir, Ankara, Bursa ve
Antalya’da, 1-99 arasi calisana sahip
400 KOBI ile gerceklestirildi. KOBTlerin
yiizde 51’inin ise herhangi bir yikici
afete kars1 hazir olmadigi belirlendi.
Yine KOBI'lerin sadece yiizde 24’iiniin
bir Acil Eylem Plani olusturdugu da
arastirmanin bagka bir carpici sonucu
olarak dikkat cekti.

KOBI’LER DEPREM BOLGELERINDE
YOGUNLASMIS VAZIYETTE

Tiirkiye imalat sanayisi, isttihdami ve
ihracatinda basrolii oynayan bolgeler,
ayni zamanda deprem kusaginda yer
alan noktalar konumunda. Tiirkiye
Esnaf ve Sanatkarlar1 Konfederasyonu
(TESK) verilerine gore, 31 Agustos
2020 itibaryla iilke genelindeki esnaf
sayis1 1 milyon 953 bin 120’ye ulast1.
Bu esnaflara ait 2 milyon 103 bin

745 ig yeri kayitlara gecti. illere gore
incelendiginde ise Tirkiye’de 240

bin 411 ile en fazla esnaf istanbul’da
bulunuyor. Bu rakam, Tiirkiye’deki
toplam esnafin yiizde 12’sini kapsiyor.
Istanbul’u 121 bin 527 esnafla izmir,
100 bin 535 esnafla Ankara, 84 bin 901
esnafla Antalya ve 77 bin 290 esnafla
Bursa takip ediyor.

Tiirkiye Ekonomi Politikalar1 Arastirma

Vakfr'nin (TEPAV) Temmuz 2020
verilerine gore ise {ilke genelindeki
KOBI sayis1, pandemiye ragmen bir
onceki yila oranla 49 bin artarak

1 milyon 881 bine ulagt1. KOBI
isyeri sayis1 en fazla artan il 12 bin
ile Istanbul oldu. Istanbul’u; Bursa,
izmir, Ankara, Konya ve Adana takip
etti. Cografi acidan ele alindiginda,
KOBI'lerin yogunlugunun niifusun
genel dagilimi ile dogru orantili olarak
gelistigi goriilmekte.

ELAZIG VE MALATYA DEPREMI
SONRASI KOBi DESTEKLERI
Tiirkiye Sinai Kalkinma Bankas1 20
Nisan 2020 Ekonomik Arastirmasi’'na
gore; KOBI'ler Tiirkiye ekonomisinin
bel kemigi konumunda. Tiim sirketlerin
yiizde 99’unu temsil eden KOBI'ler,
istihdamin yiizde 74,4’inii, iretimin
yiizde 56’sin1, ihracatin yiizde
55,4’linii ve ithalatin ylizde 35’ini
gerceklestirmekte. KOBI’lerin Tiirkiye
genelindeki ortak 6zelliklerinden

biri de biiyiik cogunlugunun
Marmara Bélgesi, Izmir ve Ankara’da
yogunlasmis ve deprem bolgelerinde
yer almasi. Peki Elazi§ ve Izmir
depremlerinin ardindan isletmelere
hangi destekler saglandi? 24 Ocak
2020 Malatya ve Elazig depremlerinin
hemen ardindan Sanayi ve Teknoloji
Bakanligr'nin koordinasyonuyla

MARMARA DEPREMIi’NDE 30 BiN
ISLETME ZARAR GORDU

TURKONFED ve UNDP tarafindan
Kasim 2018’de kurulan CBi
Tirkiye Platformu, 17 Agustos
1999'daki Marmara depreminin
20'nci yil donimi kapsaminda
hazirladigi “KOBiWlerde
Dayaniklilik: Yeni Riskler, Yeni
Oncelikler Raporu”nda carpici
veriler paylasti. Rapora gore,
Turkiye sanayisini kalbinden
vuran depremde 30 binden fazla
isletmenin zarar gordiginin
alti cizildi.
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KOBI'lerin iilke
istihdamindaki orani
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KOBI’lerin iilke iiretiminde katkisi

KOSGEB, deprem bélgesine yonelik

“Acil Destek Kredisi Programi” baslatti.

Programdan, deprem felaketinden
etkilenen ve bu durumunu valilik,
kaymakamlik gibi ilgili resmi
makamlardan belgeleyen KOBI’ler ile
isletmeler faydalandu. isletme basina
saglanacak kredinin st limiti 100
bin lira olarak belirlendi. Ayrica s6z
konusu krediye ait faizin tamami
KOSGEB tarafindan karsilanirken,
kredi vadesinin ilk 12 ay1 6demesiz,
kalani iiger aylik esit taksitler halinde
olmak iizere toplam 36 ay olarak
uygulanmaya konuldu.

KOSGEB BASKANI PROE

DR. CEVAHIR UZKURT:

“20 BIN 478 ISLETME

1 MILYAR 644 MILYON

TL KREDI KULLANDI”

Konu ile ilgili

olarak goriislerine

basvurdugumuz

KOSGEB Bagkani Prof.

Dr. Cevahir Uzkurt

sunlar soyledi: "Ulkemizde

yasanan yangin, sel, su

baskini, deprem, kuraklik,

siddetli firtina gibi dogal afetlerden
etkilenen KOBI ve isletmelere uygun
kosullarda finansal destek sagliyoruz.
Bu isletmelerimizin durumlarini,
valilik veya kaymakamlik gibi resmi

KOBi KREDi 6DEMELERI 2021 OCAK AYINA KADAR ERTELENDI

Teminat sikintisi ceken KOBI

ve isletmeler icin ayrica Kredi
Garanti Fonu (KGF) devreye girdi.
KOSGEB tarafindan uygulanan
2018 yili ‘Makine Techizat

Kredi Faiz Destegi Programi’
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ve 'KOBI Finansman Destek
Programi’ndan yararlanmis ve
halen kredi geri 6demeleri devam
eden Malatya ve Elazij daki KOBI
ve isletmelerin 6demeleri Ocak
2021’e kadar ertelendi.

makamlardan belgelendirmelerini
istiyoruz. KOSGEB Veri Tabanina
kayith olan isletmelerimize ilk 12 ay
o0demesiz olmak iizere 36 ay vadeli
olarak kredi imkan1 sunuyoruz.
isletmeler, bu krediyi iicer aylik

esit taksitlerde 6diiyorlar. KOSGEB
dahilinde, 2020 yilina kadar acil destek
kredileri kapsaminda 20 bin 478
isletmeye 1 milyar 644 milyon TL kredi
kullandirildi. Bu kredinin 291 milyon
508 bin TLlik faiz/kar pay: tutarini
KOSGEB olarak biz karsiladik.

“ACIL DESTEK PROGRAMINDAN 28
BIN 514 iISLETME YARARLANDI”
2020 yilinda Elazig ve
Malatya illerini etkileyen
depremin ardindan acil
destek kredisini devreye
aldik. Samsun Terme ve
Salipazari ilgelerinde,
Tokat'ta, Istanbul
Esenyurt’ta ve Rize
Cayeli ile Giresun ilinin
tamaminda meydana gelen
dogal afetler sonucunda
KOBTI'ler ve isletmeler zarar
gordii. Buralarda da acil destek
kredi programini igleterek yaralarin
sarilmasina yardimeci olduk. 2020
yilinin ilk 11 aylik déneminde de
acil destek kredisi olarak 8 bin 36
isletmeye yaklasik 761 milyon TL
kredi kullandirildik. Kullandirilan bu
kredilerin 118 milyon 278 bin TLlik
faiz/kar payr kurumumuz tarafindan
karsiland1. Acil destek programimizin
baslatildig1 2009 yilindan bugiine
kadar 28 bin 514 isletmemizi bu
desteklerden yararlandi. Toplamda
2 milyar 405 milyon TTlik kredi
kullandirildi.
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Izmirli ihracatcilar, ekim ayinda 905 milyo

dolarin tzerinde gerceklestirdikleri dis satis =8

tutariyla 2020 yilinin en iyi seviyesini yakaladilar.
= Yilin ilk 10 ay1 g6z oniine alindiginda 8 milyars

~dolar sinirina LEVELED] Izmir ihracatinda, hazir

=giyim-ve konfeksiyon triinleri 1 milyari1273

BTV o i,

andeminin neden oldugu
P olumsuz ticaret kosullar1 ve

uluslararas: krizler dahi Tiirk
ihracatcisinin 6niinde duramadi.
2020 yili Ekim ayinda Tiirkiye’nin
ihracatinda, 17 milyar 333 milyon
dolara ulasilarak cumhuriyet tarihinin
en yliksek seviyesi yakalandi, yeni
bir rekor daha kirildi. 2019 yilinda
gerceklestirilen toplam ihracatta 86,2
milyar dolarla ilk sirada yer alan
Istanbul’u 10,3 milyar dolarla Bursa,
10,2 milyar dolarla izmir takip etmisti.
izmir COVID-19 salginina ragmen 2020
yilimin Ocak-Ekim déneminde istanbul,
Bursa ve Kocaeli ile birlikte ilk dortte
yer aldi. Ekim ayinda 905 milyon 628
bin dolarlik ihracat gerceklestiren
izmirli is insanlar1, 2020 Ocak-Ekim
doneminde 7 milyar 738 milyon
dolarlik dis satisa imza att1. Izmir, 2020
yili icerisinde en iyi ihracat seviyesini
yakalarken ay bazinda ihracat
rekorunu ise 2019 yilinin Mayis ayinda
gerceklestirdigi 948,7 milyon dolarlik
dis satis ile gerceklestirmisti.

HAZIR GIYIM VE KONFEKSIYON
URUNLERI ZIRVEDE YER ALDI
izmir'den yilin ilk 10 ayinda simr
oOtesine satis1 gerceklestirilen ticari
mallar arasinda, hazir giyim ve
konfeksiyon iriinleri 1 milyar 127
milyon dolarlik tutarla ilk sirada yer
aldi. Kimyevi maddeler ve mamulleri
sektorii tarafindan 1 milyar 90 milyon
dolarlik ihracat gerceklestirilirken,
mobilya kagit ve orman iirlinleri
paydaslar1 486 milyon dolarlik
ihracatla {i¢lincii sirada konumlandi.
483 milyon dolarlik dis satisla tiitiin
ihracati sehirden 2020 yilinin ilk 10
aylik déoneminde en ¢ok ihrag edilen
dordiincii tiriin olurken, celik {iriinleri
ise 445 milyon dolarla bu alanda
besinci sirada yer buldu.

ULKE ISTIHDAMININ YUZDE 6’SINI
IZMIiR KARSILIYOR

izmir sadece ihracat 6zelinde degil
genel olarak da Tiirkiye ekonomisi icin
¢ok 6nemli bir yer tutuyor. Tiirkiye
Odalar ve Borsalar Birligi (TOBB)
tarafindan 2019 yilinda hazirlanan

raporda, sehir ile ilgili dikkat cekici
veriler paylasildi. Tiirkiye'nin GSYiH
bakimindan iiciincii biiyiik sehri
konumundaki Izmir'in, iilke istthdamin
yiizde 6’sin1 karsiladigi, Tiirkiye
niifusunun yiizde 5,3’iini il sinirlart
icerisinde barindirdigina dikkat cekildi.
TUIK veri tabaninda ise izmir’in giincel
niifusu 25 Kasim 2020 tarihi itibariyla
4 milyon 367 bin 251 olarak kayitli
durumda.

DIS TiCARET FAZLASI VEREN
SEHIRLERDEN BiRi

izmir ayn1 zamanda, Tiirkiye'nin

dis ticaret acig1 vermeyen illerinden
biri konumunda. Tiirkiye Istatistik
Kurumu ve Tiirkiye Ihracatcilar Meclisi
verilerine gore Ege Bolgesi illerinin,
2020 yilinin Ocak-Eyliil déneminde

dis ticaret fazlasi verdigi gozler dniine
serildi. Ayni yilin 9 aylik déneminde
Ege Bolgesi illerinden dis ticaret acigi
veren olmazken, s6z konusu dénemde
izmir, bolge ihracatinin yiizde 55’ini tek
basina kargiladi.

COVID-19 TURiZM EKONOMISINE
BUYUK DARBE VURDU

Dis ticaretteki basarisina karsin, sehrin
en biiyiik ekonomik kaynaklarindan
biri olan turizm ise COVID-19
nedeniyle, 2020’de sektor paydaslarinin
yliziinii giildiiremedi. Anadolu ve
Ege’nin zengin tarihine ev sahipligi
yapan izmir, 629 kilometrelik sahil
seridinde 45 mavi bayrakl plaja ev
sahipligi yapiyor. Sehir, tarihi dokusu
ve dogal giizellikleriyle beraber, zengin
jeotermal kaynaklari ve kaplicalariyla
da Tiirkiye’nin 6nemli saglik turizmi
noktalarindan biri. Ancak Kiiltiir ve
Turizm Bakanligi'nin acgikladig: verilere
gore Haziran, Temmuz ve Agustos
aylarinda Tiirkiye'yi ziyaret eden
turistlerin sayis1 bir 6nceki yilin ayni
dénemine gore pandemi nedeniyle
ylizde 81,5 geriledi. Yerli ve yabanci
turistlerin en ¢ok konaklama yaptig1
Tiirk sehirleri arasinda 5’inci sirada yer
aldig1 hatirlandiginda, izmir'in turizm
ekonomisi bakimindan oldukga zor bir
donemden gectigi daha net bir sekilde
ortaya cikiyor.

iZMIiR'DEN EN COK
ITHALATI ALMANYA
YAPTI

2020 Ocak-Ekim doneminde
izmir'den en cok ithalat

yapan ulkelerin ilk besine goz
attigimizda ise 903,9 milyon
dolarla en Ust sirada Almanya
yer aldi. Almanya’yl 559,8 milyon
dolarla ABD izlerken, lclinci
sirada 506,4 milyon dolarlik
izmir menseli triin ithalatiyla
Birlesik Krallik yer aldi. Listenin
dordiincii sirasinda ispanya
476,5 milyon dolarla dordiincd,
415,8 milyon dolarla Hollanda
ise besinci sirada konumlandi.
Ilk ona giren diger llkeler ise
sirasiyla; italya (6), Fransa (7),
Rusya (8], Belcika (9), israil (10)
seklinde siralandi.
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IZMIiR 30 EKiM 2020’DE DEPREMLE toplum kurulusu izmir'de depremden

SARSILDI zarar goren vatandaslar icin cesitli
Izmir, bir taraftan pandeminin actig1 kampanyalar baslatti. izmir'de yasanan
yaralari onarmakla ugrasirken, 30 Ekim  depremin ardindan boélgedeki yardim
2020 giinii saat 14:51’de kelimenin calismalarina destek olmak igin

tam anlamiyla kiiciik kiyameti harekete gecen Facebook, toplamda
yasadi. Merkez {issii Seferihisar ilgesi yaklasik 1 milyon TL degerindeki
olarak agiklanan 6,9 biiytikliigiindeki yardim paketini acikladi. Facebook,
depremin ardindan izmir’le birlikte s6z konusu yardimi Actk Actk

tiim Tiirkiye mateme boguldu. 114 Dernegi’ araciligiyla izmir Biiyiiksehir
kisinin hayatini kaybettigi, bin 35 Belediyesi'nin ‘Bir Kira Bir Yuva’
kisinin ise yaralandigi afetin ardindan projesine yapti. Biiyiiksehir Belediyesi
tiim Tiirkiye Izmir'in yardimina kostu. ve Izmir Vakf'nin birlikte diizenledigi
izmir Biiyiiksehir Beldiyesi basta olmak  izmir Zamani Kampanyas: da deprem
sonrasi hayata gecirilen baska bir
destek projesi oldu.

iizere tiim ilge belediyeleri, valilik,
kaymakamliklar ve ¢ok sayida sivil

“YARDIMLAR TEK BiR MAGDUR VATANDASIMIZ
KALMAYANA KADAR SURECEK”

izmir Depremi hakkinda yiiriitilen durumdan kurtulabilmeleri icin
kampanyalar ve calismalar hakkinda psikososyal destek calismalari da
TiM Report'a 6zel aciklamalarda yurutiyor.
bulunan Kizilay Baskani Dr.
Kerem Kinik, “Magdur olan tek bir “TUM GUCUMUZLE iZMiR’iN YANINDAYIZ”
vatandasimiz kalmayana kadar, son COVID-19 pandemisinin tehdit olarak
kardesimiz basini glivenle evine aramizda dolasmaya devam ettigi bu
sokana kadar milletimizin uzattig gunlerde depremle yasanan afetin
ele kopri olmaya devam edecegiz” ikiye katlanmamasi icin maske
ifadelerini kulland. iste Baskan ile hijyen malzemelerini de 750
Kinik’'in aciklamalari: gonillimizle 140 noktada dagittik.
Kizilay Baskani  izmir'deki depremin heniiz ilk Tiim glictimiizle izmir'in yanindayiz.
KEREM KINIK  dakikalarindan itibaren koordineli izmir'in Yaralarini Birlikte Saralim
sekilde hareket ederek yikimin sebep isimli bir yardim kampanyasi da
oldugu magduriyeti en aza indirmeye ylritiiyoruz. Bu zor glinlerinde
calistik. izmir'deki ekiplerimize takviye  hayirseverler izmir'e destek olmak
olarak once Ankara, Diizce, Adana, icin, www.kizilay.org.tr web sitesindeki
istanbul, Afyon ve Denizli'den daha bagis sayfasini kullanabilirler.
sonra ise onlarca farkli sehirden afet Ayrica 168 lcretsiz cagri hattindan,
uzmanlari ile beslenme araclarini tim PTT islem merkezlerinin 2868
afet bolgesine gonderdik. Her 6giinde numarali Tirk Kizilay Posta Ceki
ylzbinlerce tabak yemek cikarabilecek  hesabindan, Kizilay subelerinden,
kapasiteye ulastik. Depremzedelere ve  bankalarda bulunan Tirk Kizilay
bolgede arama kurtarma calismalari bagis hesaplarindan bagista
yuruten ekiplere yardim malzemeleri bulunulabiliyor. Tim GSM operatorleri
ve sicak yemek ulastirdik. Bolgedeki lizerinden 2868’e “DEPREM” yazip
kan ihtiyacini da karsiladik. Afet SMS génderilerek de 10 TL bagis
uzmanlarimiz, gondllilerimiz yapilabiliyor. Magdur olan tek bir
ve subelerimizle birlikte vatandasimiz kalmayana kadar, son
depremzedelerimize yapilan yardimi kardesimiz basini glivenle evine
her gecen giin artirdik. Ekiplerimiz, sokana kadar da milletimizin uzattig
afetzedelerin icinde bulunduklar ele kopri olmaya devam edecegiz.
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Birlikten lzmir Dogar Kampanyasi'na
TIM'den huyuk destek

Tiirkiye ihracatcilar Meclisi (TiM), izmir Depremi sonrasi Ege ihracatci Birligi'nin icinde bulundugu
izmir is diinyasi tarafindan baslatilan “Birlikten izmir Dogar” yardim kampanyasina katkida bulundu.
Soz konusu kampanya ile depremde yasamini yitirenlerin ailelerinin ev sahibi yapilmasi hedefleniyor.

T iirkiye Ihracatcilar Meclisi
(TIM), Tiirkiye genelinde

61 ihracatci birligi ile izmir
Depremi’nin yaralarini sarmak icin
harekete gecti. TIM, Izmir is diinyas
tarafindan baglatilan “Birlikten izmir
Dogar” kampanyasina destek olarak

10 milyon lira katkida bulundu. S6z
konusu kampanya ile depremde
yasamini yitirenlerin ailelerinin ev
sahibi yapilmasi hedefleniyor. Ege
ihracatc Birlikleri’nde diizenlenen
basin toplantisinda konu ile ilgili
aciklamalarda bulunan TIM Baskamni
ismail Giille 95 bini asan ihracat
ailesini temsilen, izmirlinin yaninda
olduklarim belirterek, “Ulkemizin
iireten yiizii olarak bizler, elbette bu
zorlu siirecte, izmirimizin elinden
tutmadan, elimizden gelen tiim destegi
vermeden, bu felaketi kosemizden
izleyemezdik. Her ne kadar, yiten canlar
geri gelmeyecek olsa da yuvasindan
olan kardeslerimizin yarasina, bir nebze
de olsa merhem olmak istiyoruz” diye
konustu.

DEPREMZEDELERE 10 MILYON
LIRALIK DESTEK

Baris Pinar1 Harekati siirecinde,
‘Birliklerimiz, birlikteli§imizdir’
diyerek, bolgeye tirlar dolusu yardim
gonderdiklerini hatirlatan ismail Giille,
“Bugiin de aynu birliktelik ve dayanigsma
ruhuyla, depremzede ailelerimizin
yanindayiz” ifadelerini kullanda.
ihracatci birlik baskanlarmin, bu
anlamh projeye her asamada, kosulsuz
destek verdigini dile getiren Gille,
“Destek verdigimiz proje, Tarim ve
Orman Bakanligimiz tarafindan tahsis
edilecek arsa iizerinde; Ege Thracatgi
Birliklerimiz, Izmir Ticaret Odasi, Ege
Bolgesi Sanayi Odasi ve Izmir Ticaret

Borsasi ortakliginda gerceklestirilecek.
Proje kapsaminda, okul ve sosyal
tesisten olusan, 150 konut insa

edilmesi planlaniyor. TIM ve ihracatci
birliklerimiz olarak, bu anlamli projeye,
10 milyon lira katkida bulunacagiz” diye
konustu.

“BIZLERI GUGLU YAPAN
BIRLIKTELIGIMIiZDiR”

Giille s6zlerini s0yle noktaladi: “Belki
yaralarimiz hemen iyilesmeyecek
fakat depremzedelerin yaralarini
sarmak adina, fhracat ailesi olarak,

61 ihracatci birligimiz, 13 genel
sekreterligimizle; giiclii Izmir ve giiclii
Tiirkiye igin, biz hep burada olacagiz.
Bizleri giiclii yapan birlikteligimizdir,
dayanisma ruhumuzdur. Biz bir oldukga,
“fhracatla Yiikselen Tiirkiye’yi”, ne
afetler ne salgin ne de ekonomik
baskilar durduramayacaktir. Ulkemiz
ekonomisinin ve ihracatinin kalbi
olan sehrimizin acis1 bizim acimizdir.
Biliyoruz ki, g6z bebegimiz izmir, bu
felaketten de giiclenerek cikacaktir.”
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Mesa Makina Icra Kurulu Baskan: Seyma Ayhan:

Gtcla kadin giicli toplum
ve glicli tilke demek

Otomotiv, rayl sistemler ve savunma sanayii sektorlerinde faaliyet gosteren Mesa Makina'nin
zirvesindeki isim, Seyma Ayhan ile keyifli bir soylesi gerceklestirdik. Ayhan, kadinlarin is hayatindaki
onemini, “Unutulmamasi gereken tek bir gercek var. Giiclii kadin giiclii toplum ve giiclii iilke demek.

Kadinlarin cok giiclii oldugu {ilkelerin tamami ekonomik olarak da giiclii” sozleriyle vurguluyor.
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s diinyasinda gérmeye pek
Ide alisik olmadigimiz kadin

sanayicilerden Seyma Ayhan...
Selcuk Universitesi Iktisadi ve Idari
Bilimler Fakiiltesi Kamu Yonetimi
Boliimii'nden mezun olup yiiksek
lisansini ise Endiistriyel Psikoloji
alaninda tamamliyor. Aile sirketi olan
Mesa Makina’da tam 22 yildir ikinci
kusak yonetici olarak isin basinda.
Mesa Makine icra Kurulu Baskanlig
disinda STK’larda da yogun mesai
harciyor. MEVLANASIFED Sanayi
ve ig Diinyas1 Federasyonu Yonetim
Kurulu Uyeligi, Konya Is Kadinlar1
Dernegi Baskan Yardimcili§1 ve Konya
Girisimci Is Insanlar1 Dernegi Yonetim
Kurulu Uyeligi gérevlerini halen
aktif bir sekilde siirdiiriiyor. Ayrica
iki ddnem Konya Sanayi Odasi’'nda
Meclis Uyesi olarak da gorev aldi.
Kadin sanayici, dendiginde Tiirkiye’de
akla gelen ilk isimlerden biri olan
Seyma Ayhan ile iiretim sanayisindeki
gliclii durusundan kadinlarin is
diinyasindaki yerine kadar keyifli
bir soylesi gerceklestirdik. iste
Tirkiye'nin en giiclii kadinlarindan
Seyma Ayhan ve bilinmeyen yonleri.

MESA Makine bir aile sirketi ancak
siz ise iiniversite egitiminize
bambasgka bir alanda basladiniz. s
yasantiniza aile sirketinde devam
etme kararini nasil aldiniz?
Universite 6grencisiyken cok aktiftim
ve bolimiim geregi kaymakam

ya da idari yargi hdkimi olmay1
hedefliyordum. Kendimi gelistirmek
icin Ingilizce ve Almanca kurslarina
gidiyor ve farkl kisisel gelisim
egitimlerine katiliyordum. Finans
Hocamiz Prof. Dr. Osman Okka, bana
bir sohbetimiz esnasinda neden aile
sirketimizde caligmay1 diislinmedigimi
sordu. Ben sirketimizin sanayi
igletmesi oldugunu ve bir kadin
olarak sanayide calismamin miimkiin
olamayacagini savundum. Fakat
hocam beni o giin ikna etti. Kendisi is
yasamimin mimaridir ve bugiin bile
bana olan desteklerini siirdiiriir. Bu
konusmay1 yaptigimizda, iiniversite
3. sinif 6grencisiydim. Bu fikri ailem

de onaylayinca kendimi tamamen
sirketimizde calisacak sekilde
gelistirmeye yoneldim. Osman
Hocamin Miihendislik Ekonomisi
derslerine katildim. Uretim y&netimi,
kalite sistem yOnetimi, dis ticaret

ve pazarlama egitimlerini mezun
olmadan tamamladim. 4. sinifin son
déneminde de sirketimizde calismaya
bagladim. O yillarda baslayan calisma
yolculugum, Mesa Makina’da halen
devam ediyor. Bu perspektiften
bakildiginda, kadin girisimcilerin
sanayi sektoriinde de basarili
olabilecegini herkese kanitladigimi
diisiiniiyor ve bu durumla gurur
duyuyorum.

Sanayi, hatta otomotiv sanayi gibi
erkek egemenligindeki bir sektorde
cok 6nemli islerin altina imza
atiyorsunuz. Bu baglamda kadinin
is hayatindaki yeri ve yasadiklar1
zorluklar hakkinda neler s6ylemek
istersiniz?

Giiniimiiz is diinyasinda kadinin

yeri oldukca giiclii konumlanmis
vaziyette. 22 y1l 6nce ise basladigimda
Tirkiye’de kadin girisimci ve kadin
calisan sayis1 oldukca diisiiktii.
Geldigimiz noktada bizden 6nceki
kusaklarin verdigi miicadeleler
sayesinde tiim sektorlerde kadin
girisimci sayis1 ve kadin istthdami her
gecen giin daha da artiyor. Diinya
capinda birbirinden ¢arpici hikayelerle
bezenmis basar1 hikayelerimiz var

SEYMA AYHAN’IN BASARI
HiKAYESi KITABA KONU OLDU

Seyma Ayhan’in basarilarla
dolu hikayesi bir kitaba da konu
oldu. Yalcin Pasli'nin, Tur kadin
sanayicilerin hikayelerini isledigi
ve Ceres Yayinlari tarafindan
yayimlanan “Kadin Sanayici
Olmaz mi Dediniz?” isimli
kitabinda yer alan 15 basarili
kadin sanayiciden biri de Seyma
Ayhan oldu. Ayhan, profesyonel
yasantisinda karsilastigi ilging
olaylari ve tecribelerini Yalcin
Pasli'nin kaleminden de merak
edenler icin paylasti.

MESA MAKINA BASARILARLA DOLU
41 YILI GERIDE BIRAKTI

Buglinki gicld yapisinin temelleri
1979 yiinda, Seyma Ayhan’in babasi
Mehmet Tekelioglu tarafindan
atilan Mesa Makina, Tirkiye'nin
dokim ve talasli imalat konusunda

onde gelen OEM firmalarindan.
Konya 3. Organize Sanayi
Bolgesi'ndeki tesislerinde tretim
calismalarini stirdiiren ve ‘UN
Global Compact’ tyesi olan Mesa
Makina; vasifli isci, miihendis ve
teknisyen kadrosuyla 41 yildir hem

Tirkiye hem de diinya sanayisindeki
saglam yolculuguna basarili bir
sekilde devam ediyor. Yiksek
vakumlu otomatik kaliplama
teknolojisine sahip olan Mesa
Makina'nin ISO TS 16949 kalite
yonetim sistemiyle misterilerine
sundugu malzeme yelpazesi gri ve
sfero dokiimden SiMo ve yiiksek
nikelli alasimlara ve asinmaya
dayanikli yiksek kromlu beyaz
demir dokumlere kadar uzanmakta.
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Sektorel ve kiiresel
zorluklarin hepsini
giziim odakh gahsarak
ve farkhlasarak agsmaya
cahistim. Esim ve ailem
en biiyiik destekeilerim.
Onlarin destekleri beni
~ ~her zaman her zorluk

“karsisinda hep giiclii kildi.

artik. Tiim diinyada kadinlarin
ekonomiye katkilari ciddi sekilde ele
alimiyor. Ulkemizde de ayn1 gelismeler
yasaniyor. Kadin ile calisma kiiltiirii
toplumumuzda yer etti. Rakamlar

da bunu dogruluyor. Oniimiizdeki
yillarda kadin istihdamu ile ilgili

cok farkli konular1 konusacagimizi
diisiiniiyorum. Kadinlarin is hayatinda
yasadiklar1 en biiyiik zorluga
gelince... Asilamayan tek zorluk,
bence kadinlara adil davranilmamasi.
Cok basarili kadin yoneticiler hak
ettikleri pozisyonlar1 ve {icretleri
maalesef hala alamiyorlar. Aslinda
bu durum diinyada da heniiz
¢oziilebilmis degil. Unutulmamasi
gereken tek bir gercek var: Giigli
kadin giiclii toplum ve giiclii iilke
demek. Kadinlarin ¢ok giiclii oldugu
iilkelerin tamami ekonomik olarak da
gliclii iilkeler.

Seyma Ayhan’in bir giinii nasil
geciyor?

Sektoriimiiz geregi yogun bir is
tempom var. Giine herkes gibi
e-maillerimi ve giinliik planim1
kontrol ederek basliyorum.
Sonrasinda birimlerden gelen
raporlari inceleyerek giin icerisinde
yapacagim goriismeleri belirliyorum.
Rutin toplantilarimiz varsa onlara
katiliyorum. Giincel ekonomiyi ve
sektortimiizdeki gelismeleri yakindan
takip edebilmek icin mutlaka

zaman ayiriyorum. Evde de tempom
yliksek. Ailem ve dostlarim i¢in

hep bos vaktim vardir. Aksamlari
kitap okumadan uyuyamam. Her
giin olmasa da haftada birkac giin
hobilerime zaman ayirmaya ve uzun
yliriiyiigler yapmaya caligirim.

Tiirkiye’nin en giiclii kadin
sanayicilerinden biri olarak
profesyonel arenada yasadiginiz en
biiyiik zorluk ya da zorluklar ne /
neler oldu?

Sirketimizde calismaya basladigimda
ozellikle calisanlarimiza ve
tedarikgilerimize kendimi kabul
ettirmekte zorluklar yasadim.
Bolgemizde kadin isveren o

yillarda yok denecek kadar azdi ve

Sirketimizde caligmaya basladijimda dzellikle caliganlarimiza ve tedarikgilerimize kendimi
kabul ettirmekte zorluklar yasadim. Bolgemizde kadin isveren o yillarda yok denecek kadar
azdi ve sektoriimiiz icerisinde kadin igveren ile ¢alisma kiiltiirii gergekten cok zayifti.

sektorlimiiz icerisinde kadin igveren
ile calisma kiiltiirii gercekten cok
zayifti. Bu konuyu asmam baglangicta
biraz zaman aldi. Miisterilerimiz
tarafindan ise hep takdir edildim.
Bolgemizde aktif is kadin1 géormek
ozellikle yabanci miisterilerimizi

cok memnun ediyordu. ilk yillardaki
zorluklari sicak iletisim kurarak ve is
birligi icinde calisarak ¢ok kisa siirede
astim. Bu durum biraz da kadinin
sergiledigi tavir ile alakali. Her zaman
ve her durumda gii¢lii ve kararl durus
sergilemek gerekiyor. Bunlarin disinda
sektoriimiiziin ve Tiirkiye’de imalat
yapmanin kendine 6zgii zorluklarini
bir kadin olarak ben de yasadim.
Sektorel ve kiiresel zorluklarin
hepsini ¢6ziim odakli calisarak ve
farklilasarak agmaya calistim. Esim ve
ailem en biiyiik destekg¢ilerim. Onlarin
destekleri beni her zaman her zorluk
karsisinda hep giiclii kildi.

MESA Makina’daki genel istihdam
ve bu isttihdamdaki kadin oranini
o6grenebilir miyiz?

Sirketimizde su an 105 c¢alisanimiz
mevcut. Calisanlarimizin yiizde 6’s1
kadin. Mithendis ve yonetici kadin
calisanlarimizin disinda, kadin CNC

operatoriimiiz de mevcut. Mavi

yaka kadin calisan sayisini 6zellikle
dokiimhanemizde artirmak i¢in
caligmalarimiz siirliyor. Hedefimiz
kadin caligsan oranini yiizde 15’
cikarmak. Macahanemizde yakin
zamanda kadin c¢alisanlar islerine
baslayacaklar. Ar-Ge merkezimizde
ve kalite biriminde de kadin personel
sayisini artirmak istiyoruz. Verimli ve
disiplinli calismalarindan dolay: kadin
calisanlarimizdan ¢cok memnunuz.
Fakat agir ve tehlikeli is kolunda
faaliyet gosterdigimiz icin maalesef
sadece belirli departmanlarda kadin
personel istihdam edebiliyoruz.

109

Mesa Makine toplam istihdam

%0

Mesa Makine kadin istihdam orani

Mesa Makina, tesis ve makine
parki yatirimlarinin yaninda biyuk
onem verdigi kalite ve egitime
yaptigi yatirimlarini da araliksiz
stirdirmekte. IVECO (Otoyol] Kalite
Oduli'nii alan Mesa Makine, 2008
yilinda elde ettigi ISO TS 16949
sertifikasiyla da kaliteye verdigi
6nemi percinlemistir. ilk olarak
1984 yilinda egzoz manifoldu ile
OEM parca retimine baslayan

MESA MAKINA URETIMININ YUZDE 80’iNi IHRAC EDIYOR

Mesa Makine, bugiin Gretmis oldugu
Uriinlerin yiizde 80'ini Avrupa basta
olmak Uzere Uc¢ kitadaki otomotiv, is
makinesi, savunma, madencilik ve
enerji sektorlerindeki ana sanayilere
ihrac etmektedir. Mesa Makina'nin
yillik dokiim kapasitesi ise yillik 12
bin tondur. Mesa Makina’'nin hizmet
verdigi sirketlerden; Otokar, Aselsan,
General Electric, ABB, TemSA, lveco,
Yanmar, Erkunt sadece birkaci.

57



/

SEKT6R

\‘

Tiirk ihracatcisi ekim ayinda yepyeni bir ihracat rekorun altina imza atarken, ‘yas meyve ve sebze’
sektorii paydaslari da bu basariya biiyiik katki sagladi. Sektor temsilcileri, ekim ayinda, gecen yilin

Ilunvamn vitamin

ayni ayina kiyasla yiizde 18 artisla 264,4 milyon dolar degerinde dis satis gerceklestirdi. Tiirkiye
yilin ilk 10 ayinda toplam 148 iilkeye meyve ve sebze gdonderdi.

113

MILYON DOLAR

Ekim ayinda Rusya’ya yapilan
yas meyve sebze ihracati

4

T

Il
al.2

MILYON DOLAR

Ekim ayinda gerceklestirilen
toplam limon ihracati
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iirkiye’nin sanayisinin 6nemli
I enstriimanlarindan ‘yag meyve

ve sebze’ sektoriiniin ihracata,
ekim ayinda, gecen yilin ayni ayina
kiyasla ytizde 18 artigla 264,4 milyon
dolara ulasti. Sektdr olarak en fazla
dis satim Rusya’ya gerceklestirirken
Banglades, Hindistan ve israil
pazarlarindaki rekor seviyede yiikselis
goze carpti. Yilin ilk 10 ayinda 148
iilkeye yas meyve ve sebze ihracati
gerceklestiren sektor, yer edindigi
pazarlarda giiclenmesini siirdiiriirken,
alternatif pazarlarda da ivme yakaladi.

BANGLADES’E iIHRACAT

YUZDE 313 ARTTI

Ekim ay1 icerisinde diinya pazarlarinda,
498 bin 398 ton yas meyve ve sebze
pazarlayan Tiirk ihracatcisi, iilkeye 264
milyon 604 bin dolar déviz kazandirdi.
Yas meyve ve sebze sektoriiniin en
fazla ihracat artisi kaydettigi tilkeler
Banglades, Hindistan ve Israil olarak
kayitlara gecti. Banglades’e yiizde 313
artis ile 5,8 milyon dolar, Hindistan’a
yiizde 123 artis ile 3,7 milyon dolar

ve Israil’e ise yiizde 102 artis ile

9,2 milyon dolar tutarinda ihracat
gerceklestirildi. Bu iilkelerin yaninda
Almanya, Romanya, Bulgaristan,
Suriye, Birlesik Krallik ve Cekya
pazarlarinda da 6nemli artislar
gozlendi.

EN FAZLA IHRACAT

RUSYAYA YAPILDI

Ekim ayinda en fazla yas meyve ve
sebze ihrac edilen iilkeler arasinda
77,3 milyon dolar deger ile Rusya

ilk sirada yer alirken, bu iilkeyi 27,7
milyon dolar deger ile Irak, 15,3
milyon dolar ile Ukrayna takip etti. Yag
meyve ve sebze sektorii paydaglarinin
ekim ayinda en fazla ihrac ettigi ilk {i¢
irtin limon, mandarin ve iiziim oldu.
Limonda yiizde 24 artigla 54,2 milyon
dolarlik, mandarinde yiizde 15 artisla
43,2 milyon dolarlik ihracat degerleri
yakalandi. Bu ayda en fazla ihracat
artig1 saglanan {iriinlerin basinda ise
seftali, erik ve cay yer aldi. Seftalide
yiizde 542 artis ile 1,8 milyon dolarlik,
erikte yiizde 216 artigla 2,4 milyon
dolarlik, cayda yiizde 116 artisla 1,6
milyon dolarlik ihracat performansi

sergilendi. S6z konusu L.
donemde domates,
armut, incir, biber .
ve salot sogan H
ihracat artis1 }
gozlenen diger

tirtinler arasinda
yer ald1.

‘MEYVE SEBZE
MAMULLERY’
IHRACATI YUZDE 29
ARTTI

Bitkisel tarim iriinleri
ihracatinda ekim ayinda 671

milyon dolarlik dis satisla ‘Hububat,
Bakliyat, Yagli Tohumlar ve
Mamulleri’ sektori ilk sirada yer
alirken, ‘yas meyve ve sebze’ sektorii
ikinci, kuru meyve ve mamulleri’
sektorii ise 191 milyon dolarlik
ihracatla bu alanda kendisine iiciincii
sirada yer buldu. Bu sektorleri
‘meyve sebze mamulleri’ sektorii 168
milyon dolar ile dérdiinci, ‘findik ve
mamulleri’ sektorii ise besinci siradan
takip etti. Tarim sektorii altinda ekim
ay1 ihracat artisiyla dikkatleri {izerine
ceken alt sektorlerden bir digeri de
‘meyve sebze mamulleri’ oldu. S6z
konusu dénemde 191 milyon dolarlik
ihracatin altina imza atan sektor
temsilcileri, bir 6nceki aya gore
ylizde 29’luk bir ivime yakaladilar.

deposu Turkiye

- .:' ' .-._1.-

TURKIYE IHRACATGILAR MECLIiSi
MEVYE VE SEBZE MAMULLERI
KONSEYI BASKANI MELISA
’ TOKGOZ MUTLU:

SEKTOR HEM PAZARI HEM DE

IHRCATI ARTIRACAK
} TIM Meyve ve Sebze Mamulleri
| Konseyi Bagkani1 Melisa Tokg6z
Mutlu, sektoriin ihracatinin

daha da artacagini sdyledi. Mutlu
su ifadeleri kullandi: Pandemi
siirecinde bircok iilkenin sinirlar
kapandi. Cogu {ilkelerdeki karar verici
mekanizmalar bu durum karsisinda
adeta bir sok yasadilar. Tiirkiye ise
‘yas meyve ve sebze’ sektorii dahil
biitiin alanlarda iyi bir kriz yonetimi
sergiledi. Bunda, bizlerin krizlere ve
krizleri yonetmeye alisik olmamizin
pay1 biiyiiktii. Sonuc olarak Tiirkiye,
‘yas meyve ve sebze’ liriinleri
noktasinda, geleneksel pazarlarin
disinda yer alan iilkeler icin de 6nemli
bir tedarikci haline geldi. Bu siirecte,
pandemi, tiiketici aliskinliklarinda
onemli degisikliklerin yasanmasina
da neden oldu. insanlar kullandiklari
iirlinlerin stirdiiriilebilir ve giivenilir
olmasini her zamankinden daha fazla
onemsemeye bagladilar. D6rt mevsimi
yasayan Tiirkiye, jeopolitik konumuyla
da 6n plana ¢ikarak, bahcelerde ve
tarlalardaki tiretimlerini ara vermeden
siirdiirdli. Bu avantajlarin dogru

ILK SANAL GIDA FUARI
‘THE FOURCE’ 23-27
KASIM’DA DUZENLENDI

Ege ihracatci Birlikleri'nin

(EIB) Ticaret Bakanligi ve
Tirkiye ihracatcilar Meclisi'nin
destekleriyle diizenledigi
dinyanin ilk sanal gida fuari The
Fource, 23-27 Kasim tarihlerinde
gerceklestirildi. Tirkiye'nin 15
farkli sehrinden 53 katilimcinin
yer aldigi ve bes giin siiren
organizasyona; ABD, Avrupa
Ulkeleri, Cin ve Japonya basta
olmak lzere Uzak Dogu tlkeleri
ile Orta Dogu llkelerinde faaliyet
gosteren sirketler yogun ilgi
gosterdi. Sanal fuarin ilk iki
guntnde binin Gzerinde yurt

disi ziyaretcisi firma katiim
gosterirken, Turk sirketler ile
B2B gorismeler diizenlendi.
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kullanilmast neticesinde, yas meyve ve
sebze ihracatimizin éniimiizdeki siirecte
de artmasini bekliyoruz.

“TURKIYE OLASI KRiZLERE HAZIR”
COVID-19 pandemisinin ilk dalgasinda
ortaya atilan ‘un bitti, sebze bitti’ gibi
soylemler, spekiilatif aciklamalardi.
Onceden de vurguladigim gibi biz iilke
olarak cok kriz yasadik. Her ne kadar
yenilerini tecriibe etmek istemesek

de olast krizlere kars: 6zellikle

gida stoklar1 acgisindan her zaman
hazirlikliyiz. Bu baglamda ikinci hatta
olasi bir i¢lincii dalgay1 da rahat bir
sekilde atlatiriz. Pandemiden bagimsiz
olarak, tarim sektoriiniin handikapi,
mahsuliin verimliliginin dénemlere
gore degisiklik gostermesidir. Bir sene
iyi verim aldiginiz tarladan, sonraki yil
topragin da yorulmasi nedeniyle ayni
verimi alamayabilirsiniz. Bu noktada
da projeksiyon sistemleri gelistiriyor ve
ongoriilebilirlik oranini yiikseltmeye
calisiyoruz.

“ULKELER TARIM POLITIKALIRINA
AGIRLIK VERD}”

Uzun vadede, yas meyve ve sebze
ihracatcilarinin bagka bir handikap1
ise pandemi ile birlikte iilke
yonetimlerinin, en 6nemli ihtiyacin
gida oldugunu anlamasi ve kendi
tarim politikalarini gelistirmeleri ya
da giincellemeleri oldu diyebiliriz.
Ornek verecek olursak Dubai’de dahi
tarimi gelistirmek ve canlandirmak
icin 6nemli adimlar atilmaya baslandi.
Ancak tarim, uzun stireli bir kiiltiiri
de i¢inde barindirdigi i¢in bu tarz

GIDA VE TARIM SEKTORLERI
PANDEMIYE RAGMEN iHRACATINI ARTIDI

The Fource Fuari'nin acilisinda konusan Tiirkiye Ihracatcilar Meclisi

girisimlerin ¢ok ¢abuk sonug vermesini
beklemek de pek olas1 degil. Onemli
olan, iirlinleri topraktan sofraya veya
topraktan ihracat zincirine ne kadar
hizli ve dogru yontemlerle dahil
ettiginiz. Tiirkiye bu noktada, diger
iilkelere gore gercekten cok iyi bir
durumda.

Turkiye Ek
Sagladigimi
Daha da Artiraral

“YAS MEYVE VE SEBZE SEKTORU
YENI PAZARLARDA BUYUYECEK”
Ayrica Cin kaynakli pandeminin ( f
ardindan kiiresel tedarik zincirinde \
yasanan tikanmalar nedeniyle, iilkeler
ozellikle yas meyve ve sebze temin

lyoruz!
ettikleri kanallari cesitlendirme

ES; 1 Milyar TLyi
yoluna gittiler. Bu nedenle her tilke

tek bir tiriinde en az 2-3 tedarikgi ile v ’ Iye,nm llk 500 — T ' o
yoluna devam etmekten yana tavrini ( asinda 254. f —
ortaya koydu. Tiirkiye bu gelismelerin 1 . . ik bir :

tamaminin neticesinde bugiine kadar . S ) "‘l'ﬁ

yer almadig: pazarlara da rahat ' za atmisti. ! &% E

F
1
bir sekilde ulasmaya basladi ve bu %Fﬁ 7 /hR AC N‘

anlamda ihracat giderek cesitlenecek, m
buna dogru orantili olarak da da; (retimden i .

artacaktir. iy’ ol Sa 863 milyon TL'ye, e
S : ihracat satiglarini ise 70 iilkeyi 67
B o= | b

%542 asan dagitim agiyla 55 milyon

Seftali ek daih USD’ye cikararak Tiirkiye
Seftali ekim ayinda ihracati -
en fazla artan uriin oldu Ekonomisi’ne olan katkisini

Banglades’in Tiirkiye'den
yas meyve ve sebze ithalati
oranindaki artis

RE SUNFLOWER

2020 yilinda da; '
Siz paydaslarnmizdan aldigimiz

glc ve guvenle emin adimlarla

ilerlemeye devam ediyoruz.

Bu hiiyiik basarida payi olan \ £y
herkese tesekkiirlerimizi
sunariz.

Baskani Ismail Giille, organizasyonla birlikte, ‘gérmeden, tatmadan gida
tanitilmaz’ tabusunun yikildigini ifade ederken, “Gorlyoruz ki, basta gida
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ve tarim sektorlerimiz olmak tzere tim sektorlerimiz, dijital dontsiime

ayak uydurmus durumda. Pandemi, maalesef bircok sektoriimiziin
Uretim ve ihracatinda, ozellikle nisan ve mayis aylarinda, daralmaya
neden oldu. Gida ve tarim sektdrlerimiz, bu donemde ihracatini artiran
yegane sektorler oldu. inaniyorum ki, bu sektérlerimizde 2020 yilini
rekorlarla kapatacagiz” dedi.
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TURQUALITY

Evyap CEO’su Mehmed Evyap:
Simdi pazarlama zamani

Tiirkiye'nin sabun ve kisisel bakim iiriinleri ihracatinin 6énemli bir kismini gerceklestiren,
tilke ekonomisine yaklasik bir asirdir durmaksizin katki saglayan
Evyap’in CEO’su Mehmed Evyap, “Gelecege daha giiclii ilerleyebilmek i¢cin marka
gliclimiizli sanayi giiclimiizle esitleme hedefini basarmamiz lazim. En comert yatirimlari
fabrikalarimiza yaptik. Ama simdi pazarlama zamani1” diyor.

+4 gy
Kisi

Diinya genelindeki istihdami
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vyap, Tiirkiye'nin en kokli
Ekurumlarmdan ve neredeyse

Cumbhuriyet’le yasit. Evyapin
sirket felsefesini; {iretirken kaynaklar
dogru kullanan, emege sayg1 gosteren
ve calisanlarinin, miisterilerinin, ig
ortaklarinin hakkini goézeten, paylasmaya
deger veren, etik rekabetten yana olan
bir kurum olarak aciklayan Evyap CEO’su
ve Yonetim Kurulu Uyesi Mehmed
Evyap, “Evyap1 93 yildir ayakta tutan
iste bu degerlere bagl is yapma kiiltiirii”
ifadelerini kullaniyor. Mehmed Evyap’tan
100 yila dayanan Evyap’in hikayesini ve
markalasma stirecini dinledik.

Turquality ve EVYAP hakkinda ne
sdylemek istersiniz? Global markalasma
hamlelerinizde Turquality’nin ne gibi
faydalarini gordiiniiz?

Ulkelerin dis ticaret ortaminda en

6nemli degeri markalar. Turquality,
markalarimizin global arenada
taninmasina ve gelismesine cok ¢cok
onemli katkilar saglayan bir program.
Evyap olarak Turquality’nin {igiincii
donemindeyiz ve tesvik kalemlerinden

en verimli sekilde yararlaniyoruz.

Gevre {ilkelerde bulunan fabrikalarimiz
dahil tiim birimlerimizde, insan
kaynaklar1 departmanindan baslayarak
Turquality anlayis1 hakim. Yeni baslayan
arkadaslarimiza oryantasyon doneminde
Turquality’nin 6nemi aktariliyor ve
birimlerin birbirleri ile irtibat halinde
kalmasi saglanarak gézden kacan
konularin 6niine geciliyor. Turquality
ozellikle pazarlama yatirimlar1 olmak
iizere adimlarimizi daha cesur hamlelerle
atmamizi da sagliyor. Turquality sayesinde
Misir pazarinda Duru markamizi, Rusya

ve Ukrayna pazarinda ise Arko markamizi
sarsilamaz bir noktaya getirdik. Simdi ise,
iiretim tesisimizin de bulundugu Malezya
pazarl, Filipinler ve Irak pazarlarinda
calismalarimizi siirdiiriiyoruz. Yine

bu pazarlarda da Turquality bilinci ile
ilerliyoruz. Turquality aym zamanda

bu pazarlardaki calismalara yonelik
stireclerin daha sistematik ilerlemesini
sagliyor. Bu da tiim emek veren
calisanlarimizin islerini kolaylastirtyor.

Bu sebeple Turquality’i sadece bir tesvik
paketi olarak gérmek hata olur. Turquality
bir organizasyonun sistematik, diizenli,
saglam alt yapiya sahip olarak ilerlemesini
saglayan bir siire¢ programi. Bu siirecin
icerisinde olmaktan mutluluk duyuyoruz.

COVID-19 pandemisinin EVYAP
ozelindeki etkileri neler oldu?
Pandemi, etkisini ilk olarak Cin ve
Gilineydogu Asya {ilkeleri iizerinde
gosterdi. Malezya’daki fabrikamiz sabun
ve pek cok is kolunda girdi olarak
kullanilan yag asitleri iiretiyor. Ozellikle
pandeminin basinda Cin ve diinya
ekonomisinin olumsuz etkilenecegine
dair varsayimlar nedeniyle yag asidi
isimiz bir parca etkilendi. Zira bu isimiz
kiiresel ve ilgili sektorel gelismelere
bagli bir is kolu... Ancak Cin’in
cabuk toparlanmasi ile satislar eski
trendini yakalad1 ve hatta bazi1 aylarda
beklentilerin iizerine cikt1. Ote yandan
actk pazarlarin tiiketici tarafindan siklikla
kullanildig: iilkelerde satiglarda diisiis
oldu. Zira bu pazarlarin ¢cogu pandemi
sebebiyle kapal: kaldi.

Pandeminin panzehiri sayilabilecek bir
alanda faaliyet gostermemiz nedeniyle
degisik etkileri oldu elbette. Tiirkiye’de

Turquality'i sadece bir
tesvik paketi olarak gormek
hata olur. Turquality bir
organizasyonun sistematik,
diizenli, saijlam alt yapiya
sahip olarak ilerlemesini
saijlayan bir siireg
programi. Bu siirecin
icerisinde olmaktan
mutluluk duyuyoruz.
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Yillik sivi sabun liretme kapasitesi

234

BIN TON

Yillik kati sabun liretim kapasitesi
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ise, bir anda siv1 sabun, kat1 sabun,

1slak mendil ve kolonya kategorilerinde
degisik carpanlarda bir anda bir talep
patlamasiyla karsilagtik. Hatta ilk 10
glinde stoklar sifirlandi. Sonrasinda talebe
yetismeye calistik. Is ortaklarimiz mal
bekliyordu, o agidan stresli bir dsnemdi.

Giinliik hayatimizin 6nemli bir
parcasi olan sabun icin parlak bir dénem
yastyoruz. Kat1 sabunda Rusya’da
ve Misir’da pazar payimiz artirdik.

Dis pazarlarimizda sivi sabun satis
hacmimizi artirmak adina énemli firsatlar
yakaladik. Anti bakteriyel segmentteki
markamiz Activex'in {iriin portféytine yurt
disindan 6nemli talepler geliyor.

Kolonya da yurt disindan talep artist
yasadigimiz bir kategori oldu. Bu dénem
boyunca tiras olma siklig1 azaldigi icin
tiras ile ilgili kategorilerde satis kayb1
yasadik. Bu durumun satiglara etkisini
en fazla Rusya pazarinda gordiik. Giiney
Irak'ta ise, beklentilerin altinda bir ilk yar1
yil yasadik. Saglik sisteminin zayif olmasi
sebebiyle insanlar uzun siire evlerinde
kalmak durumundaydilar. Satislar ilk yar1
yilda hedeflerin altinda seyretti.

COVID-19 pandemisinin sektor
ozelindeki etkileri neler oldu?

ikinci dalganin geldigi séylentileri

ve vaka sayisinin artmast ile birlikte
perakendeciler ¢ok talep goren iiriinlerden
stok yapmaya basladilar. Aslinda genele
bakildiginda kozmetik grubunda 6zellikle
makyaj tirlinleri ve parfiimlerde kiiciilme
yasandi, Evyap bu kategorilerde olmasa
da ciddi kayiplar oldugunu perakendeci
dostlarimizdan duyuyoruz.

Pandemi, gelecekteki yatirimlarimzda
herhangi bir degisiklige neden oldu mu?
Pandemi bize daha hizli ve esnek olmak
gerektigini 6gretti. Bunun da ashinda

o kadar da zor olmadigim gérdiik. Bu
stirecte iceriden yetistirdigimiz lider
arkadaslarimizla ¢ok hizli ve dogru
kararlar aldik. Dolayistyla simdilik yatirim
planlarimizda bir degisiklik yapmadik.
Malezya’da devam eden yatirimlarimiz
vardi. Pandemi nedeniyle birkac aylik

bir gecikme yasasak da 2021 itibariyla
tamamlayip {iretime baslamis olacagiz.

Bir milyon adet kolonyanin bedelsiz
olarak halka dagitilmasini sagladiniz.
Bu konuda ne sdylemek istersiniz?
Evyap olarak, ilk sabunumuzu iirettigimiz
1927 yilindan bu yana attigimiz her
adimda odagimiza, insan sagligini,

iyiligi ve kaliteyi alarak ytiriidiik. Bugiin,
Tiirkiye'nin lider kisisel bakim ve temizlik
iirtinleri iireticisi olarak yeni bir seferberlik
icinde oldugumuzun farkindayiz. Her
zaman oldugu gibi bugiin de paylasmanin
onemine ve glicline inaniyoruz.

Ulkemizin ihtiyac1 olan sabun,
kolonya ve kisisel temizlik {irlinleri
talebine cevap vermeye, diger yandan
bu savasta canla bagla miicadele eden
saglik calisanlarimizin ihtiyaclarina destek
olmaya calisiyoruz.

COVID-19 siirecinde
Cumhurbaskanhgimiz tarafindan, 65 yas
iizeri biiytiklerimize dagitilmak iizere
destek paketlerine koyulan 1 milyon
adet kolonyayi bilabedel olarak tiretme
taahhiidii verdik ve yerine getirdik.

Bu bizim vatandaglik gorevimizdi.
Bununla birlikte hastanelerden, saglik
kurumlarindan gelen taleplere de
elimizden geldigince cevap vermeye
caligtik. Yaklagik 1,5 milyon liralik

bir biitge ile temizlik malzemesi,
hijyen {iriinleri, 6nliik, maske, siperlik
ihtiyaclarini karsilamaya calistik.

Yeni yatirimlarmiz hakkinda bilgi

verir misiniz?

Malezya kampiistimiiziin icinde oleakimya
tarafinda yeni bir yatirim planliyoruz.

Yag esterleri iiretimi icin planladigimiz

bu yatirim 20 milyon dolar olacak. Bu
yatirimla 6zellikli kimyasallara adim

atmis olacagiz. Pandemi sebebiyle birkac
ay otelesek de insaata bagladik. 2021’in
ilk ceyreginde operasyonlara baslamay1
planliyoruz. Malezya'da yag asidi isinde
sinerjimizi artiracak baska firsatlar da
kovaliyoruz. Malezya ve Misir’da sivi
sabun {iretimi icin adimlar atiyoruz.

Giincel tesis ve istihdam kapasiteniz
hakkinda bilgi alabilir miyiz?

Evyap olarak Tiirkiye, Misir ve Malezya
olmak {izere ii¢ iilkede {iretim yapiyoruz.
Malezya'da kurdugumuz tesis, diinyanin
en biiyiik oleokimya tesisleri arasinda yer
aliyor. Evyap catisi altinda Tuzla, Misir ve
Malezya fabrikalarinda 4000'i askin kisi
calisiyor. Sadece Tuzla Fabrikasi tek ¢ati
altinda kisisel temizlik ve hijyen iirtinleri
tireten diinyanin sayili fabrikalarindan
biri. Toplam 320 bin metrekarelik bir
alanda kurulu, 1.800%e yakin kisiyi
istthdam ediyor. Tiirkiye, Misir ve Malezya
fabrikalarimiz, kisisel temizlik alaninda
yillik 20 milyon adet kolonya, 120 bin
ton sivi sabun ve 234 bin ton kat1 sabun
kapasitesine sahip. Evyap ayni1 zamanda
hijyen konusunda Tiirkiye'nin en biiyiik PL
tireticilerinden biri. Ulusal ve uluslararasi
taninmis markalara iiretim yapiyoruz.

Yurt dis1 pazarlardaki biiyiime
stratejiniz nedir?

Evyap olarak giiclii bir sanayi altyapimiz
var. Kisisel temizlik ve bakim {ir{inleri
konusunda diinyanin sayili {ireticilerinden
biriyiz. Yeni hedefimizi ise, marka
gliclimiizii sanayi giiciimiize esitlemek
olarak belirledik. Bu vizyonla son birkag
yildir marka ve iletisim calismalarimiza
agirhik verdik. 100. yilimizda hem

Tiirkiye icinde hem de Tiirkiye disinda
alaninda lider bes giiclii marka ile yerimizi
saglamlastirmay1 hedefliyoruz.

Evyap olarak Tiirkiye disindaki
pazarlarda biiyiime stratejmizin
temelinde “organik biiylime” yatiyor.
Giiglii ve koklii markalarimiz var. Basta
Duru ve Arko olmak tizere, Activex, Evy
Baby gibi markalarimizi da uluslararasi
pazarlarda yaygin ve giiclii bir sekilde
tiiketicilerimizle bulusturuyoruz.

Bolge cografyasindaki iilkeler basta
olmak iizere 100’ii agkin iilkeye ihracat
gerceklestiriyoruz. Dolasiyla yeni

100. yihmizda hem Tiirkiye icinde hem de Tiirkiye
isinda alamnda lider bes giiclii marka ile yerimizi
saijlamlastirmay hedefliyoruz.

pazarlara girerken de sirket ya da

marka satin almaktan ziyade, kendi
markalarimizla biiyiimeye 6ncelik
veriyoruz. Bir pazara girerken, iki kriteri
dikkate altyoruz. Birincisi, bu pazarda
stirdiiriilebilir bir biiyiime yakalayabilir
miyiz, ikincisi pazar bize nasil bir getiri
saglayacak. Bu iki kriteri ¢ok iyi tahlil
etmeye 6zen gosteriyoruz. En basindan
analizi dogru yapip adimlarimizi dogru
atmamuzin, yatirdigimiz kaynaklarin
karsiligini alabilmemizde 6nemli rol
oynadigina inaniyoruz. Giiniimiizde bir
pazarin sadece ciro ve karlilik anlaminda

cekici bir biiytikliige sahip olmasi tek 1

basina yeterli kriter degil. Esas soru, n

bu pazara girdigimizde bize siirekli KISI
basariy1 saglayacak ne gibi farklilik,

ayrisma noktalarinin oldugu konusunda
kendimizi ikna etmemiz. Zira, bazi
durumlarda, siirdiiriilebilir biiyiimeyi
saglayabilecegimiz, ancak istenen ciro ve
karliligin olmayacag pazarlara girmek
de dogru bir tercih olmayacaktir. Bunu
gordiigiimiizde de bu pazara girmeyi ve
yatirim yapmayi tercih etmiyoruz. Bu
nedenle bir pazara girerken, bu iki temel
kosulun bizim icin var oldugundan emin
olarak giriyoruz.

Tuzla Fabrikasi‘nin
yarattigi istihdam

Son olarak iiretim, sanayii ve
pazarlama bilesenleri biitiiniinde ne
soylemek istersiniz?

Tiirkiye'de ve gelismekte olan
cografyalarda, biitiin aile sirketlerinin
yiizde 99,9u bir fabrikanin veya bir
tiretim faaliyetinin etrafinda biiyiiyiip
gelismistir. Dolayisiyla bu sirketler cok
uzun siire sanayi kaslariyla ve tiretimei
vizyonlariyla ilerler. Biz de boyleyiz. Biz
sanayici ve iiretici kimligimizden hep
seref duyduk. Ama gelecege daha giiclii

ilerleyebilmek icin bu trendi degistirip
marka glicimiizii sanayi giictimiizle

esitleme hedefini bagarmamiz lazim. Uzun
MILYON ADET

stireli basarilar, sanayi odakh saglandig:
icin en comert yatirimlari fabrikalarimiza
yaptik. Ama simdi pazarlama zamanu.

Yillik kolonya imalati kapasitesi
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Koton Yénetim Kurulu Uyesi Giilden Yilmaz:

Koton’un temellerini hizli1 degisen

moda ve uygun fiyat tizerine oturttuk

Giilden Yilmaz, Kuzguncuk’taki kiiciik bir diikkkandan diinya ¢apinda yiizlerce magazasi
olan bir perakende devi haline getirdikleri Koton’un hikayesini anlatti. 1980’li yillarin
ortasinda, ihracat patlamasinin yasandigi bir donemde ticaret hayatina basladiklarina

dikkat ceken Yilmaz, basarilarinin anahtarlarini ¢cok okumak, iyi bir gbzlemci olmak ve hizli
degisen moda akimlarina ayak uydurmak olarak aciklada.

iirkiye’nin en 6nemli hazir
I giyim markalarindan Koton’un

kurucularindan Giilden Yilmaz,
Kuzguncuk’taki 25 metrekarelik
magaza ile basladiklar ticaret
yolculugunda diinya genelinde 504
magazasi olan bir perakende devine
doniismelerinin hikayesini ayrintilariyla
anlatt. iste, temelleri Tiirkiye’de
ihracat patlamasinin yagsandigi 1980’li
yillara dayanan Koton ve Giilden
Yilmaz'in her satir1 basarilarla dolu
hikayesi.

Esiniz Yilmaz Bey subay olarak
orduda gorev yapiyordu, siz ise
bambaska bir alanda egitim aldiniz.
Hazir giyim ve perakende sektériine
nasil adim attiniz, Koton’un temelleri
nasil atildi?

Ben psikoloji egitimi aldim ve egitim
uzmani olarak calistyordum. Egim ise
orduda subay olarak gorev yapiyordu.
Hayatlarimizi degistirme karar: aldik.
Hazir giyim sektOriine girisimiz de bu
karara paralel olarak, 1987 yilinda, tam
da ihracatin patladigi déneme denk
geldi. Ticaret hayatimiza ilk olarak
Kuzguncuk’ta actigimiz 25 metrekarelik
bir magaza ile basladik. Magazamizda,
o dénemin trend terimlerinden

‘ihrag fazlasr’ hazir giyim tiriinlerini
satiyorduk.

Dediginiz gibi 80’li yillarin 6zellikle
ikinci yaris1 ihracat patlamasinin
yasandig1 bir donemdi. Peki siz ilk
ihracatimiz1 nasil gerceklestirdiniz?
Sonraki siirecte, Kuzguncuk’un

ardindan bir magaza daha agtik ve
“acaba toptancilik yapabilir miyiz?”
sorusuna cevap aramaya bagladik. Bu
dogrultuda bir kis ay1 icerisinde 150
bin parc¢aya yakin mal topladik ve
Bagcilar ilcesinde bir depoya koyduk.
Ancak iki diikkanimizda bu mali
eritmemiz s6z konusu olmadigindan
baska satig kanallar arastirmaya
basladik. Bir arkadasimiz vasitasiyla,
Avusturyali, adi Willy olan bir alici ile
tanistik. Kendisine ilk gonderdigimiz
numuneler onay alinca Tiirkiye'ye
geldi. Depomuzdaki stoklardan 7 bin
parcaya yakin alim yapt1 ve {icretini de
pesin 6dedi. Biz bu 7 bin parca iiriinii,
son {itiisii ve kalite kontrolii de dahil
olmak iizere en ince ayrintisina kadar
hazirladik. Siparisi diizgiin bir sekilde
Avusturya’ya gondermeyi basardik.
Willy bize bir siparis daha verdi ve
biz stokladigimiz 150 bin adet malin
parasini Avusturya’ya gonderdigimiz
mallardan ¢ikarmis olduk. Bu siirecte
ihracata da girmis olduk.

HERHESE
SAYI»
Y
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“TURQUALITY PROJESI’Ni TURKIYE iCIN SANS OLARAK GORUYORUM”

Koton'un markalasma siirecinde
Turquality Programi'ndan
faydalandiklarini ifade eden Gilden
Yilmaz, bu konudaki goriislerini su
sozlerle acikladi: “2006'da Devlet
Bakanimiz Kiirsat Tiizmen ve Dis
Ticaret Mistesarligi ihracat Genel
Mudur Yardimcisi Ziya Altunyaldiz’in

katkilariyla hayata gecirilen Turquality
Projesi'nden magaza operasyonlari
noktasinda blylk destek gordik.

Bu anlamda Tuquality’i Turkiye icin
bilyik bir sans olarak goriiyorum. Bu
sayede dlinya capindaki fotografcilar
ve danismanlarla calisma firsati
yakaladik.”
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Koton'un diinya genelinde
sagladigi istihdam sayisi

203

Koton'un yurt disi magazasi
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Magazalariniz her yerde... Koton’un
diinyadaki dagilimi, sagladig:
istihdam ve ihracat orani hakkinda
neler sdylemek istersiniz?

2020 yilin1 hesaba katmazsak, 2019
sonunda ihracatimiz toplam 150
milyon dolar. Biz aslinda ihracat
organizasyonlarimizi Tiirk Lirast
bazinda ve kendi magazalarimiza
yapiyoruz. Koton’un su anda 203

adet yurt disi, 301 adet ise yurt ici
olmak iizere toplam 504 magazasi

var. Yaklagik 11 bin calisanimiz var ve
ciromuz da yaklasik 4 milyar lira...
Ayrica ‘koton.com’ ile e-ticaret ve
e-ihracat faaliyetlerimizi siirdiiriiyoruz.
Bu anlamda 15 iilkeye e-ihracat
yapiyoruz. Hedefimiz bunu 2021
sonunda 50 iilkeye ¢ikarmak. Diinyanin
en biiyiik dijital pazar yerlerinde de
variz. Diinya genelindeki 30 iilkede
yer alan 203 magazamiza kendi
iiriinlerimizi ihra¢ ediyoruz. Bu
magazalarimizin disinda bine yakin da
bayimiz yer aliyor. Toplam ciromuzun

ylizde 30’unu ihracat bazl elde
ediyoruz.

504 magaza ve bine yakin bayisi
olan Koton icin yeni hedefler neler?
Bu baglamda Koton’un diinyada
bilinirligini daha da artirmak adina
neler yapiyorsunuz?

Markalasma ¢ok zorlu bir siireg.
Koton'un gelisim agsamalar arasinda
1994 yilinda kiraladigimiz bir atélye
ile imalat alaninda da yer aldik. Biz
gelisimimizi, ihracat kanallarinin
sonuna kadar acik oldugu bir dénemde
yasadik. Bu acgidan sanshi olarak
goriilsek de bazi zorluklar1 da yasadik.
Ciinkii 6zellikle Amerika’ya milyon
adetlik siparisler s6z konusuydu ve
tek bir siparis sirketlerin batmasina
da sebep olabiliyordu. Piyasada batan
sirketlere de sahit oluyorduk. Bu
nedenle biz daha az adetlerle Avrupa
pazarina yoneldik. Avrupa pazarinda
markamiz heniiz bilinmiyordu. Biz

de Koton ve Ole markasi altinda
Miinih’te bir showroom acgtik. Buraya
gonderdigimiz koleksiyonlar, o
zamanki ticaret modeli icerisinde
satis ofislerine ulasiyordu. Gelen geri
doniiglerle de aslinda miisterilerin
neler istedigini gordiik ve moday1
Avrupa miisterisinin goziiyle anlik
olarak takip etme imkani yakaladik.
Bu da markalagma anlaminda bize
biiyiik fayda sagladi. 2000 yilina
geldigimizde, 20 milyon dolarlik

bir ihracat yakaladik. 2001 yilinda

ise yolumuzu perakendecilige
cevirdik. 2005 sonrasi ise yurt dist
magazalarimizin da acilmasiyla
birlikte markalagmaya daha fazla
kanalize olmaya basladik. Magazalarin
fiziki ortamlarindan, moda ve trend
takibine, pazarlama tekniklerinden
miisteri hizmetlerine kadar uzanan
markalasma konularina yogunlastik.
Ancak multidisipliner bir okuma ile bu
noktaya kadar geldik.

Cok biiyiik bir operasyonun en iist
noktasindasimiz ve zorlu bir siirecten
gecerek ‘Koton’ markasinin diinyaya
yayilmasim sagladiniz. Bu basariy1
hangi faktérlere bagliyorsunuz?

Oncelikle bir iiriin sunuyorsunuz

ve bunun talep edilebiliyor nitelikte
olmasi lazim. Bunun yolu da aslinda
cok basit ve miisteriyi anlamaktan
geciyor. Biz 2001 yilinda perakendeye
adim attigimizda 10 bin 6rneklemli
bir ‘miisteri ihtiyac analizi’ yaptirdik.
Koton’un temellerini hizli degisen
moda ve uygun fiyat {izerine oturttuk.
Aslinda ticaret ve pazarlama hep var,
ancak modeller degisiklik gosteriyor
ve bu degisime ayak uydurmaniz
gerekiyor. Ornegin TikTok diye bir
mecra var ve hicbir sosyal medya
kanalina benzemiyor. Farkli sosyal
medya kullanicilar1 arasindaki titketim
aligkanliklar1 bile farklilik gosteriyor.
Yeni nesil, bizim kusagimizdan ¢ok
farkli ve bizim bu noktada yapmamiz
gereken tek sey iyi gozlemciler olmak.
Renkler, trendler, kisacasi moda stirekli
degisiyor. Bu noktada iyi bir okuyucu
ve yine iyi bir gozlemci olmak beki de
bizim basarimizin anahtarlaridir diye
diistiniiyorum.

Peki diinya markasi olma noktasinda
Tiirk firmalarinda eksik olan ne?
Aslinda teknik altyapi anlaminda
ihtiya¢ duyulan her seye sahibiz. Bu
konudaki fikirlerinizi 6grenebilir
miyiz?

Durum aslinda ekonomik... Tiirkiye’de
markalar biraz rahat biiyiidii. Ben bu
biiytimeleri organik degil inorganik
olarak gériiyorum. insaat sektorii

ile paralel bir sekilde her yerde
acilan AVM’lerde biz de yer almaya
basladik. Tiirkiye’deki markalar
ozelinde biiyiime, 6z sermaye dist
gerceklesti diyebiliriz. Evet biz
Turquality Programr’'ndan biiyiik
fayda gordiik ama diinya ¢apinda

bir marka olabilmek icin ¢cok daha
biiyiik destekler ve cok daha biiyiik
sermayeler gerekiyor. Kendimize

‘bes kitada olacagiz’ hedefini koyduk
ama buna heniiz ulasamadik. Bu
ayni zamanda Paris, Milano, New
York gibi moda merkezlerinde
olmaniz anlamina da geliyor. Bu
merkezlerde magaza acamadiktan
sonra gercek anlamda diinya markasi
olamiyorsunuz.

Koton, Tiirkiye ve diinya genelindeki
fiziki magazalariyla hazir giyim
sektoriinde 6nemli bir yere sahip. Peki
dijitallesme noktasindaki hamleleriniz
neler? E-ticaret ve e-ihracat noktasina
bakisiniz ne yénde?

Dijitallesme bizim 6nceliklerimiz
arasinda yer aliyordu. Ancak
pandeminin de etkisiyle su an igin
onceliklerimiz icinde ilk sirada. Su
anda 15 {ilkede e-ticaret faaliyetlerimizi
siirdiiriiyoruz. Genel anlamda e-ticaret
bizim icin su anda hala cok karli degil.
Dijital diinyada kii¢iik sermayelerle
markalasma alaninda daha etkili isler
yapilabilir diisiincesindeyim. Ornek
vermek gerekirse Oxford Street’te bir
magaza a¢mak yerine bu noktadaki
enerjimizi dijital pazar yerlerine
aktarabiliriz. Markalarimiz Afrika’da,
Amerika’da ya da Avrupa’da dijital
ticaret arenasinda nasil 6n plana
cikabilir, bunu arastirmamiz gerekir. En
azindan dijital ticaretin de destegiyle
Tiirk diinya markasi cikartabiliriz diye
diistiniiyorum.

Son olarak Koton, siirdiiriilebilirlik
anlayisi icerisinde ne gibi faaliyetlere
imza atryor?

Bizim siirdiiriilebilir bir diinyaya
ihtiyacimiz var. Pandemi tiiketici
aligkanliklar1 dahil her seyi degistirdi.
Bizim de islerimizi bu dogrultuda
gelistirmemiz gerekiyor. Miisteriler,
siirdiiriilebilirlik vizyonu disinda
iiretim yapan firma ya da markalara
olan bagimliliklarini ileriki siirecte
azaltacaklar. insanlar dogaya saygili
bir anlayisla iiretilen {irtinleri almak
istiyorlar. BCI {iyesi olan tek Tiirk
markasi olma mutlulugunu yasiyoruz.
BClI, diinyadaki en biiylik pamuk
siirdiiriilebilirlik programi. S6z konusu
program pamuk {iretiminin olumsuz
cevresel ve sosyal etkilerini azaltmay1
ve sektoriin gelecegini daha giivenli
hale getirmeyi hedefliyor. Biz de ‘Iyi
Pamuk’ siirecine adimiza yakisan bir
katkida bulunacagiz. Siirdiiriilebilirlik,
Koton icin olmazsa olmaz bir sirket
anlayisi. Bundan sonra is siireclerini
bu dogrultuda planlayan firmalar fark
yaratacaklardir.

a
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Koton’un yillik cirosu
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ihracatin cirodaki pay

“ILK IHRACATIMIZ TAMAMEN
GUVEN UZERINE KURULUYDU"
ilk ihracatlarini Avusturya’ya
yaptiklarinda cok tecriibesiz
olduklarini, buna karsin s6z
konusu ticareti karsilikli giiven ile
gerceklestirdiklerini vurgulayan
Gilden Yilmaz, o glinkd anilarini
su sozlerle Gzetliyor: “ihracat
konusunda o kadar bilgisizdik ki,
itk ihracatimizda baska Urinlere
ait kolileri kullandik. Esim Yilmaz,
itk ihracatimizi yapan Willy'e yillar
sonra, ‘Bize nasil giivendin?’
sorusunu yonelttiginde,
‘Gozlerine baktim, giivendim ve
siparisi verdim’ cevabini almisti.
Willy ile dostlugumuz da uzun
yillar strdd.”
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Turizm, festivaller ve hoga
gureslierine pandemi arasi

COVID-19 nedeniyle zor giinler
geciren ispanya, Tiirkiye’nin en
biiyiik ihracat pazarlarindan.
Farkli kiiltiirlere ev sahipligi
yapmasi, dogal giizellikleri,
eglence hayati, mimarisi

ve festivalleriyle bilinen
ispanya’yl mercek altina aldik.
Eglencenin, festivallerin ve
partilerin lilkesinde “yeni
normal nasil yasaniyor?”
sorusunun cevabini ararken,
pandemi 6ncesi donemi de
hatirlatalim istedik.
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020 y1l1 Ekim ayinda Tiirkiye’nin
2 ihracati 17 milyar 333 milyon

dolara ulasarak, cumhuriyet
tarihinin en yiiksek aylik ihracat
rakamu seviyesini yakaladi. Tiirkiye
ihracatgllar Meclisi (TIM) tarafindan
aciklanan veriler arasinda baz tilkelere
gerceklestirilen dig satis oranlarindaki
art1s dikkat cekti. Ispanya da ihracat
oraninin yiikseldigi iilkeler arasinda yer
ald1. Ozellikle hazir giyim sektériinde
yogun bir sekilde Tiirk iirtinlerini tercih
eden Ispanyol alicilar, ekim ayinda
sadece bu sektor 6zelinde, alimlarini
bir 6nceki aya gore 40 milyon dolar
yukariya cektiler.

ISPANYA TURKIYE’NIN ITRACAT
SIRALAMASINDA 5. SIRADA

Tiim pazarlar dikkate alindiginda ise
yine bir 6nceki aya gore ispanya’ya
yonelik ihracat yiizde 5,6 oraninda
yiikseldi. ispanya 2019 yilinda da
2018’deki gibi Tiirk tiriinlerini en cok
tercih eden {ilkeler arasinda 5’inci
sirada yer aldi. 2019’da ispanya’ya
ihrac edilen iiriin ve hizmetlerin toplam
tutar1 7 milyar 703 milyon dolar oldu.
2020 Ekim ayinda ispanya’ya 694
milyon 646 bin dolar tutarinda dis
satis gerceklestirildi. 2020 Ocak-Ekim
doneminde ise bu tutar 5 milyar 157
milyon olarak kayitlara gecti.

COVID-19 URUNLERINE
ISPANYADAN YOGUN TALEP

Kiiresel ticaret goz oniine alindiginda
diinyanin en 6nemli maske ve koruyucu
kiyafet {iretimi yapan {ilkelerinden biri
konumuna yerlesen Tiirkiye'nin, bu
alandaki en 6nemli pazarlarindan biri
de ispanya... istanbul Hazir Giyim ve
Konfeksiyon ihracatcilar Birligi'nin
(IHKIB) rakamlarina gore, 2020 yili
Ocak-Ekim déneminde bu alanda
toplam 1 milyar 100 milyon dolarlik
ihracat gerceklestirildi. Tibbi maskede
en fazla ihracat 20,5 milyon dolar ile
Fransa'ya yapildi. ispanya 8 milyon
900 bin dolarlik maske alimiyla tiim
iilkeler arasinda 7’nci sirada yer aldi.
Maskeyle birlikte, COVID-19’a yonelik
ihrac iiriinleri arasinda en 6nemli
kalemlerden olan koruyucu giyside ise
ABD 150 milyon 600 bin dolar ile ilk
sirada yer alirken, ispanya 37 milyon
300 bin dolarlik ihracatiyla 6'ncilikta
konumlandi.

COVID-19 SALGINI iSPANYAYA
BUYUK YARA VERDI

ispanya COVID-19 salgmindan en
fazla etkilenen iilkeler arasinda yer
aliyor. Ozellikle eyliil ayinda yeniden
tirmanisa gecen COVID-19 vakalari
nedeniyle, merkezi hiikiimet ve iilke
icerisindeki 6zerk yonetimler yeni
kisitlama tedbirleri almak zorunda
kaldilar. Pandeminin etkilerinin en sert
goriildiigii Madrid ve ikametgahi bu
kente bagh kisilerin, diger bolgelere
seyahat etmesi yasaklandi. COVID-
19’a bagh 6liimlerin 300’tin {izerinde
seyretmesi nedeniyle ispanya’da cenaze
defin iginde calisan isciler, daha fazla
personel calistirilmasi talebiyle kasim
ayl icerisinde greve giderek seslerini
duyurma yolunu secti.

PANDEMI TURKIYE’NIN ISPANYA
IHRACATINI NASIL ETKILEDI?

T.C. Ticaret Bakanlig1 tarafindan ekim
ayinda paylasilan veriler 1s1¢1nda, bu
iilke ile ticaret yapan sirketlere rehber
olacak nitelikte bilgiler sunuldu.
ispanyol hiikiimeti, firmalarimn ihracat
faaliyetlerini desteklemek ve giimriik
islemlerini kolaylastirarak prosediirleri

80 BINE YAKIN TEKSTIL ELEMANI iSSiZ KALACAK

Ulusal Tekstil, Aksesuar ve Deri
Ticaret Birligi (ACOTEX)] yayinladig
raporunda OHAL nedeniyle, onlimizdeki sirecte Ispanya’daki
ispanya’da internet tizerinden 80 bine yakin calisaninin isine
satislarin ylizde 82 diistigiini belirtti.  gecici olarak son vermek zorunda
Raporda ayrica, tekstil sektoriniin kalacagina dikkat cekildi.

en biylk sirketlerinin (Inditex,
H&M, Desigual, Primark, Tendam)
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hizlandirmak ve pandemi ile miicadele
icin gerekli iirtinlerin ithalatini
kolaylastirmak adina bazi 6nlemleri
devreye soktu. Yine Ticaret Bakanligi'nin
hazirladig1 Ekim 2020 raporunda,
Tiirkiye’nin Ispanya’ya ihracatindaki

en Onemli iki ayagini olusturan

“hazir giyim ve tekstil” ile ‘otomotiv’
sektorlerinin COVID-19 krizinden

ZIRVEDE HAZIR GiYIM VE KONFEKSiIYON IHRACATI VAR

Tirkiye'nin 2020'nin itk 10 ayinda
ispanya’ya gerceklestirdigi ihracatta
sektorler bazinda ‘hazir giyim ve
konfeksiyon” 1 milyar 723 milyon

dolar ile ikinci sirada yer alirken, 470
milyon 800 bin dolarlik dis satisla
‘kimyevi maddeler ve mamulleri’
tclincl, 468 milyon 235 bin dolarla
dolarla zirvede. Hazir giyim ve ‘celik’ dordiinci ve 349 milyon 206 bin
konfeksiyon sektoriiniin ardindan dolarla ‘elektrik elektronik™ sektori
otomotiv endistrisi 1 milyar 82 milyon  besinci sirada konumlaniyor.
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" HAYVAN SEVERLER KARS! DA GIKSA
BOGA GURESLERINE DEVAM

Hayvan haklari savunuculari her ne
kadar karsi ciksa da ispanya’'nin bazi
bolgelerinde yasaklanan boga giiresleri,
binlerce izleyiciyi ayni anda arenalarin
triblinlerine cekmeye devam ediyor.
Mallorca’da yasaklanan giresler,
mahkeme karari ile 2019 Agustos ayinda
geri gelirken, Katalunya’'da ise Otonom
Bédlge Parlamentosu’nda alinan karara
gore 2012 yiindan sonra boga giiresleri
yasaklandi. ispanya'da yogun olarak
diizenlenen boga giireslerinde matador
olarak adlandirilan kisi 6nceden yorulmus
ve kan kaybetmesine yol acacak sekilde

biiyiik 6l¢lide olumsuz etkilenmesinin
beklendigi agiklandi. Boston Consulting
Group’a gore, tekstil sektoriiniin bu

yil Ispanya’daki satislarmin yiizde 40
(7 milyar dolara kadar) diismesinin
beklendigi vurgulandi.

GALISAN NUFUSUN YUZDE 66°SI
HIZMET SEKTORUNDE

ispanya, Diinya Bankas: verilerine

gore diinyanin en biiyiik sekizinci
ekonomisine sahip. Ulkenin lokomotif
sektorlerinden turizm, ekonomiye
sundugu katkiyla iiciincii sirada.
Pandemi Oncesi verilere gore, 22
milyon 200 bin kayitl calisan1 bulunan

DUNYANIN PARTi MERKEZLERIi: BARSELONA VE MADRID

ispanya’da genel olarak olarak kabul gorir. Barselona
deniz turizmiyle gece hayati da dinyaca unlu kultipleriyle
dogru orantili bir gelisme Baskenti aratmayacak donanima
gostermektedir. COVID-19 dncesi sahiptir. ibiza, Mallorca ve
ispanya, diinyanin en renkli gece Baleraric Adalari iilkenin hatta
hayatina sahip llkelerindendir. dinyanin onemli parti merkezleri

Madrid, bir numarali parti sehri arasinda yer alir.

72 TiMREPORT

yaralanmis bogayi oldirdr.

ispanya’da bu sayinin yiizde 3,5’i
tarimdan, yiizde 29,8’ sanayiden,
kalan yiizde 66,6’lik kesim ise gecimini
hizmet sektoriinden sagliyor. Hizmet
sektoriinde calisanlarin oraninin
yiiksek olmasi, turizm sektoriiniin iilke
ekonomisindeki yerinin 6nemini gozler
oniine seren faktorlerden. ispanya gece
hayati, essiz sahilleri, adalari, daglari,
golleri, din, kiiltiir, spor ve egitim
kanallariyla tam bir turizm merkezi.

DUNYANIN EN GOK TURIST
AGIRLAYAN iKINCI ULKESI
Birlesmis Milletler Turizm Orgiiti’niin
(BMDTO) verilerine gore 2017 yilinda
kaydedilen 86,9 milyon turistle Fransa
birinci, ispanya ise 81,9 milyon

turist ile diinyada en ¢ok ziyaret
edilen ikinci iilke durumunda yer
aliyor. Hem Akdeniz hem de Atlantik
Okyanusu’na kiyis olan Ispanya, sinir
asir1 topraklara da sahip. Atlantik
Okyanusu'ndaki Kanarya Adalari,
Kuzey Afrika kiyilarindaki Septe ve
Melilla eyaletleri ve Akdeniz'deki

Balear Adalar1 da ispanya resmi
sinirlar igerisinde yer alir. Genelinde
Akdeniz ikliminin hakim oldugu
iilkede, toplam yedi ayr1 iklim yasanir.

DOMATES AT, BOGALARDAN KAC YA
DA INSAN KULESINE KATIL

Pandemi nedeniyle 2020’de hicbiri
diizenlenemese de Ispanya tam bir
festivaller iilkesidir. La Tomatina Fest
(Domates Festivali) adiyla, 1945
yilindan beri her agustos ayinin son
carsambasi yapilan festival Valencia’nin
Bunol kéyiinde diizenlenir. isaretin
verilmesiyle birlikte, kdyiin her
noktasinda domates savaslari baslar.
Diinyanin ilgisini ceken baska bir
ispanyol festivali de Sen Fermin... 1910
yilindan beri her sene 6-14 Temmuz
tarihleri arasinda diizenlenir. Ulkenin
kuzeyindeki Navarra Bolgesi'nde
gerceklesen etkinlik sehir merkezinde
bulunan 875 metrelik tas yolda 6 boga
ve 6 okiizle, 18 yasini gecmis insanlarin
giin boyu kosularina sahne olur.
Castellers Festivali'nde ise Katalonya’'da
bulunanlar her yil 11 Eyliil'de insan
kulelerine sahit olurlar. Nisan (Feria da
Abril) Fuari ve San Isidro Festivali de
iilkenin diinya capindaki etkinlikleri
arasinda yer alir.

ISPANYADA 19 OZERK BOLGEDE 5
AYRI DiL. KONUSULUYOR
Dogu ile bat1 ve kuzey ile giiney

KANARYA ADALARI'NA YILDA
20 MILYON TURIST

Tatil anlayisinin merkezine
dinlenmeyi alanlar daha cok
Endiilis, Malaga ve Costa del
Sol bolgelerini tercih ederler.
ibiza Adasi ismi tiim diinyada
elektronik mizikle birlikte
anilir. Ozellikle Birlesik Krallik
vatandaslari ispanya’nin gece
hayati ile 6zdeslesen adalarinin
miidavimleridir. Ulkenin
Atlantik Okyanusu’'nda yer alan
topraklarindan olan Kanarya
Adalari Ozerk Bolgesi de yillik 20
milyona yakin turisti agirlar.

=
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insanlarmin harmanlandig1 ispanya’da
tam 19 6zerk bolge yer almaktadir. Bu
boélgelerden dokuzu ‘ulus’, {icii ‘tarihi
bolge’, besi ‘bolge’ ikisi de ‘6zerk bolge’
statiisiindedir. Blinyesinde bu kadar
cok 6zerk bolgeyi barindiran ispanya,
dil gesitliligi bakimindan da oldukca
zengin bir yapiya sahiptir. Ispanyolca
iilke genelinde resmi dil olarak

kabul edilir. Katalan, Galicya, Bask

ve Aranese dilleri de konusulduklari
bolgelerde resmi dil statiisiinde yer
alir. Ulke genelinde halkin yiizde 70’e
yakini Katolik olarak tanimlanir. Yiizde
25’lik kesim kendisini herhangi bir dine
ait hissetmezken, geri kalan yiizde 5’lik
kesimi ise Hindu, Miisliiman ve Budist
bireyler olusturmaktadir.
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andemi ile birlikte sinirlarin
P kapanmast ve diinya genelinde

getirilen kisitlamalar nedeniyle, is
stirecleri g6z 6niine alindiginda, lojistik,
en fazla etkilenen sektérlerin basinda
geldi. Buna karsin, krizlere alisik yapisi
ve COVID-19 dncesinden baslattiklar
dijitallesme hamleleriyle kaos ortamini
basarili bir sekilde atlatan lojistik
sektorii temsilcileri diinya ticaretinin
aksamasinin Oniine gecti. T.C. Ticaret
Bakanligr'nin verilerine gore, 2019 Ocak-
Ekim déneminde 149 milyar 203 milyon
dolarlik ihracat yiikii tastyan Tiirk lojistik
sektorii, 2020 yilinin ayn1 doneminde,
COVID-19 kaynakli olumsuzluklara
karsin bu degere yaklasti, 135 milyar 658
milyon dolarlik ihracat yiikiinii alicilara
ulastirmay1 basardi.

Herkesin evlerine cekildigi, sinirlarin kapandigi IHRACAT YUKLERI EN COK DENIZ

i . ] o E—— T ETTITT L1 . | S . . . YOLUYLATASINIYOR
d_‘_’“emd_e dahl_ |§ler|ne“deyam eden' ba$al'l|.l bir krI-Z | _lil_l“!-'l!l”ﬂ_l_lmi ”_ i |||| LA [ v ‘;" &, B . d . Ticaret Bakanhgi, 12 Kasim 2020
yonetimi sergileyen lojistik sektoru Paydaslarl yenvl ¥ e ]Ii|IHl '”“ !”‘ et *.-'f; tarihinde acikladigi istatistiksel verilerde,
salgin dalgalarina ne kadar hazir? Ticaret Bakanligi’nin | il Il | " Tiirk dis ticaretinin 2018 ve 2019

acikladigi Yurt Disi Lojistik Merkezlerine yonelik destek
paketi, ihracatcilar ve lojistik
sektoriine hangi faydalari
saglayacak? ihracat siirecinin : HE
en onemli unsurlarindan

olan lojistik sektoriinde son
donemde yasanan gelismeleri
mercek altina aldik.

||| ] | : | i ' - yilinda tasima sekillerine gére dagilimini
- ; J gozler oniine serdi. Bakanliktan yapilan
actklamada; 2019 yilinda ihracatin yiizde
60,3"in{in deniz yolu tasimaciligiyla
gerceklestirildigi belirtildi. Deniz yolu
tasimaciligini yiizde 30,1 ile kara yolu,
yiizde 8,2 ile hava yolu, yiizde 0,5 ile
demir yolu tagimacilig izledi. 2019
yilinda 180 milyar 718 milyon dolarlik
ihracat gerceklestiren Tiirkiye'nin dis
iilkelere sattig1 mallarin, 109 milyar

114 milyon dolarlik kismi deniz yolu ile
alicilara ulastirildi. 54 milyar 462 milyon
dolarlik ihracat kara yolu, 14 milyar 849
milyon dolarlik ihracat hava yolu, 971
milyon dolarlik ihracat ise demir yolu
tasimaciligiyla gerceklestirildi.

TATTRITARE

HAVA YOLU TASIMCILIGI
PANDEMIDEN OLUMSUZ ETKILENDI
Tiirkiye'nin ihracat tasimacihiginda
hava yolu tagimaciligi, deniz yolu ve
kara yolu tagimaciliginin ardindan
ticlincii sirada bulunuyor. Ulastirma ve
Altyap1 Bakanligi, 2020 yilinin Ekim
aymna ait hava yolu ucak, yolcu ve yiik
istatistiklerini aciklad. Ulke genelinde
hizmet veren havalimanlarinda, ekim
ayinda i¢ hat yolcu trafigi 5 milyon 149
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13

BINTON

2020’de bir onceki yila gore
hava yolu kargo, bagaj ve posta
yiiklerinde yasanan yiik kaybi

bin 446, dis hat yolcu trafigi 3 milyon
723 bin 645 oldu. Boylece bu dénemde
direkt transit yolcular ile birlikte toplam
yolcu trafigi 8 milyon 874 bin 609 olarak
gerceklesti. Havalimanlar yiik (kargo,
posta ve bagaj) trafigi; ekim ayinda i¢
hatlarda 55 bin 752 ton, dis hatlarda
191 bin 119 ton olmak iizere toplam
246 bin 871 tona ulasti. 2019 Ekim
ayinda, Tiirkiye genelinde hizmet veren
havalimanlarinda i¢ hat yolcu trafigi 8
milyon 443 bin 307, dis hat yolcu trafigi
10 milyon 905 bin 965 olarak kayitlara
gecmis, direkt transit yolcular ile birlikte
toplam yolcu trafigi 19 milyon 362 bin

135 olarak gerceklesmisti. Havalimanlari
yiik (kargo, posta ve bagaj) trafigi; ekim
ay1 itibariyla i¢ hatlarda 72 bin 677 ton,
dis hatlarda 287 bin 263 ton olmak
iizere toplam 359 bin 940 tona ulagmust.
Son iki y1l karsilastirildiginda hava yolu
tasimacilig1 6zelinde lojistik sektoriiniin
biiyiik kayip yasandig1 gozler 6niine
serildi.

1091

MILYAR DOLAR

2019 yilinda deniz yoluyla
tasinan ihracat yiikiiniin degeri

AVRUPA BIRLIGI COVID-19

HAMLELERINI HIZLANDIRDI
COVID-19 salginin olumsuz etkilerinden
kurtulmak adina, Tiirkiye’nin ihracatinin
yarisindan fazlasini gerceklestirdigi
Avrupa Birligi Bolgesi'ndeki karar
mekanizmalar: da kriz eylem
hamlelerini artirdi. Avrupa Birligi

(AB) Cevre Konseyi, 23 Ekim 2020
tarihinde gerceklestirdigi toplantida,

AB Komisyonu’na, yiik tasimacilig
alaninda salgin ve diger biiyiik krizlerle

HAVA YOLU SIRKETLERI 2021°iN SONUNA KADAR KAR
EDEMEYECEK

Pandeminin diinya genelinde ikinci dalgasinin yasandigi, olasi bir Gictinci
dalga haberlerinin konusulmaya baslandigi su giinlerde lojistik sektori
ekonomisi icin onimuzdeki siirecte bir daralma bekleniyor. Uluslararasi
Hava Tasimaciligi Birligi (IATA) hava yolu tasimaciligi sektord biytime

tahminini asagi yonlu revize etti, 2020 yili icin hava yolu gelirlerinde

bir onceki yila gore ylizde 66 diistis olacagini acikladi. IATA hava yolu
sirketlerinin 2020 ve 2021 yillari icin maliyetinin 157,2 milyar dolar
olacagini ve sektoriin 2021 yilinin dérdiincil ceyreginde kara gecmesini
ongordiginl duyurdu. Ayrica, 2019°da hava yolu kullanan yolcu sayisinin,
4,5 milyardan 1,8 milyara gerileyecegi ve 2021 yilinda 2,8 milyar yolcuya
ulasacagi ongorildi.
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karsilasilmasi durumunda uygulamaya
konulabilecek, AB seviyesinde esgiidiim
onlemleri ile net rehber ilkeler

icerecek bir Acil Durum Eylem Planr’
hazirlanmasina yonelik gérev dagilimi
yaptigini acikladi. AB Cevre Konseyi
tarafindan, 30 Ekim 2020 tarihinde
Tiirkiye Odalar ve Borsalar Birligine
(TOBB) gonderilen yazida; Trans-
Avrupa Ulastirma Ag1 (TEN-T) ve diger
onemli sinir-Gtesi baglantilar {izerinden
yiik tagimaciliginin ve agin islemesini
destekleyen baglantili hizmetlerin
devaminin saglanmasi; ulastirma sektorii
calisanlarinin sagligi ve emniyetinin
temin edilerek serbest dolagimlarinin
garanti altina alinmas: gibi maddeler
basta olmak iizere cok sayida onlemi
hayata gecirebilmek adina diigmeye
basildi.

YURT DISI LOJiSTIK MERKEZLERINE
YONELIK BUYUK DESTEK

Ticaret Bakanligi, bir taraftan Tiirk
lojistik sektoriiniin COVID-19 kaynakli
sorunlarin iistesinden gelmesi icin caba
sarf ederken, diger taraftan da yurt dist
operasyonlar1 ve ihracati rahatlamak
icin cesitli hamlelerde bulunuyor. Bu
hamlelerden en dikkat cekici olanlardan
biri de Yurt Dis1 Lojistik Merkezleri'ne
(YDLM) yonelik olarak aciklanan destek
paketi oldu. Thracatin hizli ve kapsamli
akisinin yani sira tilkenin 6nemli dis
pazarlardaki ihracat performansini
istikrarh kilacak altyapi olanaklarini
olusturmak {izere yurt disinda faaliyete
gecirilen lojistik merkezlerin giderlerinin
Destekleme ve Fiyat Istikrar Fonu
yoluyla siibvanse edilmesine dair esaslar
belirlendi. Resmi Gazete’de yayimlanarak
yiiriirliige giren Cumhurbagkani
Kararr'na gore; YDLM’nin faaliyete
gecirilmesine yonelik kurulum, bilisim
dahil yatirim, ruhsat ve izin giderleri
yiizde 70 oraninda ve merkez basina

en fazla 5 milyon dolar tutarinda
desteklenecek. Dogrudan veya yurt
disinda faaliyet gosteren sirketleri ya da
subeleri araciligiyla agtiklar: birimlerin
vergileri dahil kira, komisyon, kullanim
giderleri kapsaminda destek oran ve
tutari ilk iki y1l yiizde 70, diger yillar
yiizde 50 ve YDLM basina yillik en fazla

3 milyon dolar olarak belirlendi.

KiRA ISTIHDAM VE REKLAM
GIDERLERI KARSILANACAK

Reklam, tanitim ve pazarlama
faaliyetleriyle danigmanlik hizmeti
alimina yonelik giderler ile Ticaret
Bakanliginca belirlenecek kosullara
uygun olarak istihdam edilen en fazla
10 kisinin briit ticretine, yillik kisi bast
100 bin dolar1 gecmemek kaydiyla,

ilk iki y1l yiizde 70, diger yillar ylizde

50 ve YDLM basina yillik en fazla 700
bin dolar destek saglanacak. Kira,
komisyon ve kullanim giderleri ile
reklam, tanitim ve pazarlama faaliyetleri
giderlerine iligkin desteklerden beg yil
stireyle yararlanilabilecek. Kullanicilarin
giimriikleme ve genelgeyle belirlenen
diger giderleri yillik en fazla 100 bin
dolar desteklenecek, desteklenme siiresi
en fazla bes yil olacak. YDLM'nde sadece
Tiirk ihrag iiriinlerine lojistik hizmet
verilebilecek.

“YDLM DESTEK PAKETININ
FAYDALARINI ZAMAN
GOSTERECEK”

Peki lojistikciler ve
ihracatcilar yakindan
ilgilendiren YDLM

ile ilgili bu karar
hakkinda sektoriin
onemli temsilcileri ne
disiiniiyor? Konu ile
ilgili olarak goriislerine

Uluslararasi Tasimacilik

ve Lojistik Hizmet Uretenleri
Dernegi (UTIKAD) Bagkani Emre
Eldener dikkat cekici detaylar paylasti.
iste Eldener ve YDLM icin aciklanan
destek paketi hakkindaki goriisleri:

“Ticaret Bakanlig1 tarafindan
YDLM’lere yonelik ¢ok ciddi bir destek
paketi acikland1. Bakanligin; DEIK,

TiM ve TOBB gibi kurum ve kuruluslar
gorevlendirerek yaptig1 bu hamle, YDLM
noktalarini ne kadar stratejik ve 6nemli
gordiigliniin bir gostergesi.

Ancak YDLM’lerin, ne kadar kesin
talep gorecegini buglinden 6ngérmek
¢ok zor. Buna ek olarak ihracatimizin
yogunlastigi AB Bolgesi ve Kuzey

4

bagvurdugumuz isimlerden _;4"

Emre
J Eldener

Amerika gibi 6nemli noktalarda lojistik
altyapi olarak pek bir eksiklik s6z konusu
degil. Bu bolgelerde yer alan depolar,
fiyat bazinda ele alindiginda da Tiirk
ihracatcilarin kullanimina uygun. Hatta
AB Bolgesi ve Kuzey Amerika’daki bazi
noktalarda, halihazirda Tiirk lojistik
sirketlerinin depolari da mevcut.
YDLM'ne yonelik aciklanan s6z konusu
kararin ne kadar fayda saglayacagini
zaman gosterecek.

Bu baglamda, ara depolamanin ve
genel anlamda depolama problemlerinin
yasandig1 Afrika’ya yonelik olarak bu
kitadaki Nijerya, Senegal, Etiyopya,
Sudan gibi iilkelerde, lojistik altyapinin
zay1f olmasi goz oniinde bulundurularak,
pilot bolge olarak YDLM ve Tiirk
ihracatcilarin desteklenmesinin ¢ok
o6nemli oldugunu diisiiniiyorum.

YDLM icin agiklanan destek paketinin
ardindan gelen kesin talebi heniiz
bilemesek de Bakanligin acikladig
destek paketini ¢ok ciddi buluyorum.”

YENI PANDEMI DALGALARINDA
ENDISEMIZ SAHADAKI
PERSONELLER
Tiirk lojistik sektoriiniin
paydaslarinin COVID-19
salgininin yeni dalgalart
hakkinda da goriislerine
bagvurdugumuz Emre
Eldener su ifadeleri
kulland1: “Lojistikgiler
dijitallesmeye ¢ok
hizli bir sekilde adapte
oldular. Pandeminin yeni
dalgalari icin de sektor olarak
hazirlikliyiz. Kisitlama siirecinde
dahi beyaz yakali personellerin
evlerinden caligmasina karsin herhangi
bir sikintinin yasanmadigini gézlemledik.
Bu noktada ikinci hatta {iclincii bir salgin
dalgasinin dahi sorunsuz gececegini
disiiniiyorum.

Ancak siiriiciilerimiz, limanlarda ya
da depolarda calisan personellerimiz
icin ne yazik ki ayn1 durum s6z konusu
degil. Bu bizler icin biiyiik bir endise
kaynagi. Bu anlamda hem sekt6r
kurum ve kuruluslar1 hem de sirketler
ozelinde 6nlemlerimizi siklagtirmak
zorundayiz.”

T e

M
139,6

MILYAR DOLAR

2020 Ocak-Ekim doneminde
tasinan ihracat yiikiiniin degeri

1492

MILVAR DOLAR

2019 Ocak-Ekim doneminde
tasinan ihracat yiikiiniin degeri
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FIRMA HABERLERI

Yurtici Kargo’dan

depremzedelere lojistik destek

[zmir depreminin ardindan tiim Tirkiye, depremzedelerin yaralarim sarabilmek icin seferber oldu. Yurtici
Kargo da Izmir'e gonderilecek olan yardimlari ticretsiz olarak depremzedelere ulastiracagini agikladi.

Tiirkiye, 30 Ekim Cuma giinii izmir'den
gelen haberle bir kez daha deprem
gercegi ile yiiz yiize geldi. Depremin
ardindan milyonlarca vatandas,
izmir'in yardimina kosarken, Yurtici
Kargo da ilgili kurumlarla birlikte bir
kampanya baslatt1. Yurtici Kargo, AFAD
ile yaptig1 goriisme dogrultusunda
yardim kampanyasi baslattigini, Izmir'e
gonderilecek yiikleri iicretsiz olarak
tastyacagini acikladi. Elazig depreminin
ardindan da hemen harekete gecen
Yurtici Kargo, bolgeye gonderilen

tlim yardimlari Elazig ve Malatya’ya
ticretsiz ulastirmisti. izmir'de yasanan
deprem sonrasinda da AFAD yetkilileri
ile temasa gecerek bolgede battaniye
ihtiyacinin oldugunu 6grenen Yurtici

Kargo, yapilan goriismeler sonrasinda
bolgeye gonderilecek battaniye
yardimlarini {icretsiz olarak tasiyacagini
duyurdu. Tiirkiye'nin doért bir yanindan
gonderilen sifir battaniyeleri, AFAD
depolarina iicretsiz olarak tastyan sirket,
10 kamyondan fazla yardimi izmir'deki
depremzedelere ulastirdi.

Turkiye’nin en iyi isvereni Galata Tasimacilik

TiM’in “Tiirkiye’nin En Biiyiik 500 Hizmet ihracatcisi” listesinde yer alan Galata Tasimacilik, tiim 1SO sertifikalari
ve TSE Belgesi’nin yanina bir basari daha ekledi. Sirket, ‘Great Place to Work'un raporuna gére, 2020 yilinda,
“Tiirkiye’nin En lyi isvereni” olarak anilmaya hak kazandi.
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Italya’min en koklii lojistik Birligi'nin (TIM) “Tiirkiye’nin En
sirketlerinden Alpi Group’un Biiyiik 500 Hizmet fhracatgisi
(Albini & Pitigliani Spa) yiizde 50 listesinde yer aliyor. Sektore yonelik
istirakiyle, 1997 yilinda kurulan tlim ISO sertifikalarin1 almaya hak
Galata Tasimacilik ve Ticaret A.S., kazanmis olan Galata Tasimacilik
200’in iizerinde calisan ve Istanbul ~ ve Ticaret A.S., ayn1 zamanda
Genel Mudiirliigii disinda Catalca sektordeki hizmetlerini “TSE” Tiirk
ve Bursa Lojistik merkezleri, Standartlar1 Enstitiisii belgesi ile
Istanbul Havaliman ofisi, Bursa, tescil ettirmis ilk sirket konumunda.
Izmir subeleri ve Ankara, Mersin Sosyal Sorumluluk faaliyetlerini
temsilcilikleri ile uluslararasi kara, ise ISO 26000:2010 sertifikasi ile
hava, deniz yolu ve intermodal belgeleyen sirket, 2019 senesinde
tasimacilik hizmetleriyle birlikte YYS “Yetkilendirilmis Yiikiimlii
lojistik ve katma degerli hizmetler Sertifikas1” aldi. Ayrica, bagimsiz
iretmeye devam ediyor. Bes bir arastirma enstitiisii olan ‘Great
kitada 100’iin tizerinde ortagiile is  Place to Work’un raporuna gore,
hacmi, senelik 100 bin yiiklemenin 2020 yilinda, “Tiirkiye’nin En Iyi
tizerinde olan Galata Tasimacilik Isvereni” olarak anilmaya hak

ve Ticaret A.S., Tiirkiye Ihracatcilar  kazandi.

Lojistikte optimizasyon ve intermodal donemi

Son 7 yildir iistii tiste ‘Fortune 500’ sirketler listesinde yer alan Alisan Lojistik, 2021 rotasini belirledi.
Alisan Lojistik Yonetim Kurulu Baskan Yardimcis1 Damla Alisan, “Cografi anlamda biiyiiyecek,
filomuzu genclestirecek ve katma degerli hizmet operasyonlarinda yenilikler yaratacagiz” dedi.

Tiirk lojistik sektoriiniin 6niimiizdeki
donemde hizli bir biiylime trendine
girecegini ifade eden Alisan Lojistik
Yo6netim Kurulu Bagkan Yardimeist Damla
Alisan, “Demir yolunu, deniz tasimaciligini
ve dolaystyla intermodal tasima modlarini
kullanmak senelerdir tiim sektdriin
giindeminde. Oniimiizdeki siirecte, bu
gelismelere daha fazla sahit olacagiz.
Ayrica, ozellikle e-ticaret siireclerinde
korona ile birlikte mecburi degisiklikler
goriildii. Daha yaygin depoculuk ve mikro
dagitim faaliyetleri glindemimize geldi.
Zira stok politikalar1 da degisti ve bu
degisim siiriiyor. ‘Tam zamaninda’ {iriin
politikasi, karantina dénemi sonrasinda
yeniden tasarlanacak bir konu haline
geldi. Artik kurumlar, belirsizliklere

kars1 envanterlerini yeniden ayarlayacak

ve daha fazla stok tutma egiliminde
olacaklar” diye konustu.

“ULUSLARARASI STANDARTLARA
UYGUN i$ SUREGLERi”

Damla Alisan, sozlerini, “Agirlikl olarak
hizh tiiketim mallar1 (FMCG) ve kimya
sektorlerine hizmet sunmaya devam

eden Alisan, kimya sektoriiniin en

6nemli bagliklarindan biri olan tehlikeli
kimyasallarin elleglenmesi, taginmasi

ve depolanmasi konusunda uzmanligi,
altyapisi, siiregelen yatirimlar1 ve basarili
bir calisma modeli ile bagta SQAS ve ADR
olmak tizere uluslararasi standartlar ve
yasal mevzuatlar diizeyinde stireglerini
yonetmeye, yatirimlarini bu temel iistiine
planlamaya ve teknolojiye yatirim yapmaya
devam edecek” ifadelerini kulland.

Lima Lojistik’ten ihracata buyuk katki

italya’nin Milano kentinde 2020 yili icerisinde actiklar ofisle bu iilkedeki faaliyetlerieni hiz veren Lima Lajistik,
Tiirkiye'nin ihracatina yaptig: katkiyla da dikkatleri iizerine cekiyor.

Lima Lojistik’in 2013 yilinda 4 ortak
tarafindan Bursa’da kuruldugunu
belirten Sirket Kurucu Ortagi

Cenker Ural, 2020 yilinda aciligini
gerceklestirdikleri italya Milano
ofisleriyle Tiirkiye'nin hizmet ihracatina
sagladiklari katkiya dikkat ¢ekti. Lima
markasiyla yiizde 100 yerli sermayeli
firma olarak lojistik sektoriindeki
faaliyetlerine devam ettiklerini

belirten Ural, “Kisa zamanda yerel
firma olmaktan ciktik, artik kiiresel
firma olma yolunda ilerliyoruz.
Italya’daki ofisimizle iilkemize doviz
kazandiriyoruz. Katma degerli yeni
servislerimizle italya-Tiirkiye ve
Tiirkiye-Avrupa hava kargo trafigini yeni
tip korona viriis (Covid-19) salgininin
olumsuz etkilerine ragmen cift yonlii
olarak hizlandiriyoruz” diye konustu.

“TURKIYE’DEN GIKAN URUN 24
SAATTE ITALYADA”

Gectigimiz yillarda basta

otomotiv sektdrii olmak iizere
tekstil, yas meyve sebze ve

medikal sektorlerindeki 6nemli
kuruluslarla yaptiklar1 anlagmalarin
biiytimelerine katki sagladigini
soyleyen Ural, “Tiirkiye’de faaliyet
alaninda adindan so6z ettiren biiyiik
kuruluslarla yiiksek hacimli kontratlar
imzaladik. Diinyanin neresinde
iretilirse iiretilsin tim otomotiv
yedek parcalari, kumaslar, gida
triinleri, medikal malzemeler ve her
sektoriin ihtiyac duyabilecegi iiretim
malzemeleri 24 saatten daha kisa
bir siirede miisterilerimize ithalat

ve ihracat servislerimizle ulasiyor”
ifadelerini kulandi.
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LUXURY

Tumzamaniarin
kenmeyen
utkusu

Milenyum caginda zamanin takibi cep telefonlarindan yapilsa
da saat tutkunlari aliskinliklarindan asla vazgecmiyor.
Klasik modeller piyasaya ciktiklari glinkii goriinimlerini
biiyiik dlciide koruyor. Kol saatleri sadece zamani takip
etmeye yarayan bir alet olmanin disinda; duygusal bir
yatirim, klas bir aksesuar, daha da 6nemlisi kusaktan
kusaga aktarilan bir aile yadigari olmay: siirdiiriiyor.

tinya her zamanki hizinda
D donse de hayat daha tempolu

bir hale biiriindii. Giinliik
yasam daha bunaltici, daha yorucu
ve daha karigik bir hal alirken, cogu
insana bir giin icin 24 saat yetmemeye
basladi. Yeni diinyada temposu
artan, hizli ve planli davranmak
zorunda olanlar i¢in zamani takip
etmek, artik cok daha 6nemli...
Siirekli giincellenen teknoloji ile
zamanin takibi cep telefonlarindan
kolayca yapilabilir bir hale gelse de
kol saati tutkunlar1 aligkanliklarini
birakma taraftar1 degiller. Evet,
saatler biitiin cep telefonlarinda ve
tiirlii uygulamalardaki yerlerini almis
vaziyette. Ancak hicbir teknolojik
gelisme, heniiz en ince detayina
kadar zarifce islenmis bir kol saatinin
zarafetini golgeleyecek diizeye
ulasabilmis degil. Kol saati sadece
zamani takip etmeye yarayan bir alet
olmanin disinda, duygusal bir yatirim
ve ayni zamanda klas bir aksesuar da...
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Cogu zaman degerli bir esya, daha da
onemlisi kusaktan kusaga aktarilan bir
aile yadigari.

TAKTIGINIZ SAAT AYNI ZAMANDA
KiSILIGINIiZIN GOSTERGESI

Sunu da unutmamak gerekir ki, liikks
bir kol saati zevkin ve kalitenin kalici
bir sembolii. Bu sembollerden biri
kolunuzda oldugunda; kendinizi
liderler ve yildizlarla ayn1 kuliipte
gorebilirsiniz. Taktiginiz saat,
duygularinizin, yagam anlayisinizin
ve o glinkii ruh halinizin disa vurumu
da olabilir. Bu anlamda ¢ok sayida
markanin ¢ok sayida modeli var.
Ancak teknolojik gelismelere ve
birbirinden farkli modellere ragmen
klasik, vintage iiriinler hicbir zaman
degerini kaybetmedi. Klasik saat
modelleri s6z konusu oldugunda
listenin en iist sirasinda Rolex
Submariner, kuskusuz adindan en
basta soz ettirecek marka ve modeller
arasinda zirvede yer aliyor. ilk olarak

1953 yilinda piyasaya siiriilen saat
adeta bir diinya klasigi durumunda.
Cerachrom eki ve saglam baglantili
Opyster bilezigiyle tek yone donebilen
cerceveye sahip Rolex Submariner,
kiiciik makyajlarla giincellenirken,
ilk glinkii goriintiisiinden de bir sey
kaybetmedi.

HER KLASIK ILK GUNKU GiZGiSiNi
KORUYOR

Vintage saat tutkunlarinin asla
vazgecilmezleri arasinda yer alan
bagka bir diinya klasigi ise Audemars
Piguet ve Royal Oak koleksiyonu.
Sekizgen bezeli gelik kasasi icerisindeki
zarif kadrani ile erkek kol saati
modelleri arasinda sadeligin ve giiciin
simgesi olarak goriilen Royal Oak,
1972 yilindan bu yana popiilerligini
kaybetmedi. 70’lerdeki gériiniimiiyle
donemin markalarindan daha modern
bir imaj yakalayan Royal Oak, piyasaya
siirtildiigii ilk giinkii ¢izgisini koruyan
marka ve modellerden.

iKi ASIRDIR VAZGEGILMEYEN
MODEL DE VAR AYA GiDEN DE
Neredeyse iki asirdir saat {ireten
isvicreli Longines de klasik’ sifat1 ile
ozdeslesmis markalardan. Kurulusunun
189’uncu yilin1 kutlamaya hazirlanan
Longines, diinya genelinde en cok
tercih edilen Heritage segmentinin
‘Longines Legend Diver Watch’
modeliyle klasik tutkunlarini
biiyiilemeyi siirdiiriiyor. Hem spor hem
de klasik giyinenler i¢in adeta bir kacis
noktasi olan Omega ise Speedmaster
modeliyle akillara kazinan ve kollardan
diismeyen bir sembol. Speedmaster,
NASA astronotlariyla birlikte aya gidip
geldi, James Bond’un bilegine takildi
ve Snoopy ile bir performans bile
sergiledi. Uzay ugusu icin NASAnin
uygun gordiigii birka¢ modelden biri
olan Speedmaster serisi; analog, dijital
ve otomatik mekanik saatleri dahil
olmak iizere neredeyse her tiirlii giyim
tarzina uygun yapistyla cok tercih
edilen modellerden.

ARAMA MOTORLARINDA EN COK
‘ROLEX SUBMARINE" ARANDI

Diinyaca Unld Birlesik Krallik
merkezli ikinci el saat saticisi
‘Watchfinder & Co." tiiketici
davranislarina yonelik
gerceklestirdigi arastirmanin
sonucunu kasim ayinda

kamuoyu ile paylasti. S6z konusu
arastirmada 2020 yilinda arama
motorlarinda satin almak

icin en cok aranan kol saati
modellerinin markalari paylasildi.
Google'in son 10 ayda yaptigi
62,7 milyon liiks saat aramasinin
tarandig tiiketici davranislari
arastirmasinda, 2 binin lzerinde
saat ve model markasi icin arama
yapildigi aciklandi. Sasirtici
olmayan bir sekilde, Rolex’in
Submariner modeli, aylik 430 bin
arama ile zirvede yer ald. ikinci
sirada 320 bin arama ile ‘Rolex
Daytona’ konumlanirken, ‘Rolex
Datejust’ Gglinci (210 bin), ‘Rolex
Oyster’ Perpetual dordiincii (150
bin) ve ‘Audemars Piguet’ ise
‘Royal Oak’ modeli ile (110 bin)
besinci oldu.
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GIRISIM EKOSISTEMI

Oyunun kurallarini bastan yaziyor

Alisilagelmis reklam ve pazarlama modellerinden ¢ok daha etkili bir isleyise sahip olan
OMMA, kisa siirede 14 iilkede yer alan bir girisim haline doniistii. LG, Samsung, BrightSign,
Philips ve NEC gibi diinya devleriyle calisan OMMAnNin CEO’su Tolga Sen,
yer aldiklar projeleri ve is siireclerini anlatti.

TIM = TEB L
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isans egitimini Yildiz Teknik
Universitesi Matematik

Miihendisligi Boliimii'nde, yiiksek
lisans egitimimi ise Bahcesehir Universitesi
Endiistri Miihendisligi Boliimii'nde

tamamlayan Tolga Sen, 2000 yilindan

beri web teknolojileri ve bilgi mimarisi
alanlarinda E-Kolay, Hiirriyet Emlak,
Hiirriyet Oto, Tuttur.com, Playstore.com ve
EmlakJet gibi projelerde yoneticilik yapti.

2016’dan sonra profesyonel kariyerine
OMMAnin kurucu ortag: olarak devam
eden Tolga Sen, 2018'den bu yana ise
gorevini CEO olarak siirdiiriiyor. OMMAYy1,
uzun zamandir birlikte calistiklar1 dostlari
Mehmet Ozergil ve Emre Gorbaci ile
birlikte kuruyor. Tolga Sen ve ortaklari,
ilk olarak giintimiiziin gerekliliklerinden
biri haline gelen interaktivite, bulut
tabanli ve veriden besleme gibi 6zellikleri
biinyesinde barindiran ‘digital signage’
yazilimi {izerine diisiinmeye basliyorlar.
Ote yandan ‘video streaming caginda
oldugumuz gercegini de piyasadaki
bircok sirketten 6nce benimseyip o
donemlerde ismi olmasa da bugiin Smart
Display Engine (SDE) denilen OMMA
altyapisini temellendiriyorlar. Bu siirecin
sonunda da OMMA biinyesinde yer

alan ‘OmmaSign’ ve ‘OmmaVvQ’ isimli

iki {iriinii gelistiriyorlar. iste Tolga Sen

ve arkadaslarinin, dijitalesmenin ¢ok
konusuldugu bu giinlerdeki girisimcilik
hikayesi.

Geleneksel reklam ve pazarlama
modelleri g6z oniine alindiginda OMMA
ve iiriinlerinin firmalar ve markalar icin
avantajlar1 neler? Bu siirecte, OMMA
altyapisi ve igleyisi hakkinda biraz bilgi
verir misiniz?

Smart Display Engine iizerine insa
ettigimiz iki iiriin, kapsayici bir dijital
deneyim sunmak i¢in gelistirildi.
OmmaSign’'in bir magazadaki dijital
ekranda baglattig1 iletisim, miisterinin cep
telefonundaki uygulamada OmmavQ ile
devam edebiliyor. iki iiriin birlikte fiziki
diinya ile dijital arasinda siirdiirtilebilir
bir iletisim sunarken, ayr1 ayr iletigim

kanallar1 olarak da kullanilabiliyor.

OmmasSign ile hem magazalar hem
de acik hava reklam panolan gibi fiziksel
ortamlarda bulunan dijital ekranlarin
kontroliinii sagliyoruz. Markalar icin
interaktif ve dinamik veriden beslenebilen
kurgular sunabiliyoruz.

OmmaVQ ile ise gercek zamanl
veriden beslenebilen, interaktif ve
tamamen kisisellestirilebilen bir video
pazarlama araci yarattik. Boylelikle
markalar ile miisterileri, kullanicilar1 ya
da paydaslar1 arasinda tamamen kisisel ve
anlaml bir iletisim kanal acabiliyoruz.

OmmaSign’in yer aldig1 platformlar,
bulut tabanh ekran teknolojileri ve
coklu ekranlar hakkinda bize biraz bilgi
verir misiniz?
OmmaSign’'mn en biiyiik taahhiidi,
miisterilerini yeni bir donanim
yatirimindan korumasi diyebilirim. Hali
hazirda zaten “digital signage” yatiriminiz
varsa, biz size uyum sagliyoruz. LG,
Samsung, BrightSign, Philips ve NEC
gibi ekran devlerinin 6nerilen ¢oziim
ortagl olarak kiiresel pazarin yilizde 90'1n1
kapsayan bir platform destegimiz var.
Coklu ekranlar konusunda ise oyunun
kuralin1 tamamen yazilimsal bir ¢6ztimle
degistirdik. ‘Digital signage’ ekranlar1
‘smart’ 6zellikler kazanmadan 6nce, tek
icerigin farkh ekranlarda, senkronize
bir sekilde oynatilmasi ve bircok ekrana
béliiniip ‘video wall'larda gosterilmesi
icin bir takim donanim ihtiyaglart
vardi. Orchestrator, ismini verdigimiz
‘machine-to-machine communication’
ozelligimiz ile bu donanimsal bagimlilig
ortadan kaldirabildik. Bunun yaminda
sirketlerin kendilerine 6zgii uygulama
gelistirebildikleri veya hazir uygulamalari
kullanabildikleri bir platform olarak
bulundugumuz pazarlarda biiyiik bir
fark yaratiyoruz. Mert Dogar ve Hazar
iThan liderliginde elde ettigimiz bu
basari, OmmaSign'in 6zgiivenini daha da
percinledi.

OMMAnin yurt disi faaliyetleri
hakkinda neler sdylemek istersiniz?
OMMAnn yurtdist macerasi aslinda
2017 yilinda Tiirkiye’den baslad.

LG ile diinyanin en kapsaml smart

o

o

signage projesi olan Turkcell Projesi'ni
gerceklestirdik. Tamamen akilli ekranlar
kullanilan bu projede 12 binden fazla
ekran yer aliyor ve hala da devam ediyor.
Bu projede yakaladigimiz basari, LG
tarafindan ‘kiiresel ¢6ziim ortagr’ olarak
taninmamizi sagladi. 2018’de onlarin
davetiyle Dubai’deki GITEX fuarina
katildik. ilk fuarimizdi ve LG’nin sagladigi
ekranlarda OmmaSign’ bircok kisiye
anlattik. ilk uluslararasi miisterimiz

Peregrine Corporation’1 o fuarda kazandik.

Avustralya’da yeme i¢cme, hizh tiiketim,
enerji vb. bircok sektdrde yatirimlari
bulunan Peregrine ile o yaz baslayan ve
giin gectikce artan ekran sayistyla bugiin
de devam eden bir igbirligimiz var.

Bunun ardindan 2019un ilk yarisinda
Darren Farrell, Asya-Pasifik Bolgesi, ikinci
yarisinda ise Maxim Menezez, Orta Dogu
Bolgesi satis miidiirii olarak aramiza
katildilar. O giinden bu yana yerel is
ortaklarimiz neredeyse {i¢ katina cikt1 ve
boylelikle 14 iilkede miisterileri olan bir
girisim olduk.

2020'nin bagina ise {iciincii kez
katildigimiz ve Hollanda’da gerceklesen
ISE’20 Fuarrnda hem Philips’in davetlisi
olarak onlarin standinda, hem de kendi
standimizda yer aldik. Yine cok giizel bir
fuar gecirdik ve Philips’in Avrupa’daki
hakimiyeti bize Orta ve Bat1 Avrupa’nin
kapilarini agmak {izere aralandi. O
esnada ne yazik ki COVID-19 pandemisi
diinyay etkisi altina aldi. Odagimizi bu
stireci nispeten iyi geciren Avustralya’ya
cevirdik ve yeni distribiitor anlagsmalari
imzalayarak bolgedeki varligimizi
giiclendirdik.

mie
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TiM TEB GIRISIM EVi'NiN
DESTEGi COK ONEMLI
Uzun yillara yayilmis girisimcilik

tecriibem bana sunu dgretti:
Yarattiginiz Grin ve kisisel
ekibe dair yetenekleriniz

kadar, bunlari dogru insanlara
anlatabilmek de bir o kadar
onemli. Biz ‘startup’lar olarak
sinirsiz kaynaklara sahip degiliz
ve elimizdeki kaynaklari da

cok idareli kullanmak, nokta
atisi yapmak zorundayiz. Bu
yiizden TiM TEB Girisim Evi'nin
verdigi ‘networking” destek cok
degerli. Pek cok farli sektorden
insanla bir araya gelebilmek

ve Urlind onlara anlatip, dogru
konumlandirabilmek harika.
Diger yandan da mentor grubu
sayesinde, Urlin ve is gelistirme
safhalarinin her adiminda ihtiyac
duydugumuz ‘dis ses’ de isimize
cok yariyor.

Biz ‘startup’lar olarak
sinirsiz kaynaklara sahip

degjiliz ve elimizdeki
kaynaklari da gok idareli
kullanmak, nokta atigi
yapmak zorundayiz.
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Is diinyasinda yeni dénem:

Evden calis
uzaktan ogren

Sirketler COVID-19 ile birlikte kurum ici egitim modellerinde koklii
degisikliklere gitmeye basliyor. Geleneksel 6gretme modelleri dijital
devrime yenik diiserken, yazilim tabanli uzaktan egitim uygulama ve
programlari, firmalara personel egitiminin otesinde firsatlar sunuyor.
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iinya Saglik Orgiitii'niin
COVID-19u salgin ilan
etmesinin iizerinden yaklagik

sekiz ay gecti. Yiiz milyonlarca

insan, glinler boyunca tam zamanl
olarak evlerine kapandi ve hic aligtk
olunmadik bir sekilde aniden iglerini
evlerinden yapmaya bagladi. Su

ana kadar yasananlar gecis siirecine
yonelik alistirmalar gibi goriiniiyor. As1
calismalar1 dort bir koldan stirse de
diinyanin ne zaman normale donecegi
halen belirsizligini koruyor. Ancak
pandemi tehlikesi ortadan kalktiginda
da is hayatinda birakacag izler kalici
olacaga benziyor. Uzaktan calisma
modellerini normal bir olgu haline
getiren COVID-19, egitim siireclerini
de dijitallestirdi. Artik Zoom,
Microsoft Teams ya da bagka bir sanal
toplant1 salonunda bir araya gelip
goriisme veya egitim faaliyetlerimizi
tamamlayabiliyoruz.

PERSONEL EGITIMLERI EVRILIYOR
Muhtemelen salgin sonrasi da ¢ok
sayida kurum ve kurulus hibrit
calisma modelleriyle calisanlarin
ofislere olan bagimliligini1 azaltacak.
Bu da ofis hayatindaki tiim aktiviteler
ve ihtiyaclarin yeni is modellerine
entegre edilip edilemeyecegini
akillara getiriyor. Ofis hayatinin en
onemli parcalarindan

biri de kurum

ici egitimler.

Sirketler

calisanlarini;
ortaya cikan
ihtiyaclara gore
sosyal becerilerini gelistirmeleri,
teknik becerilerini artirmalari,
yonetim sekilleri hakkinda bilgi sahibi
olmalary, {iriin oryantasyonlari, satig
siirecleri gibi konularda zaman zaman
cesitli egitim programlarina dahil
ederler. Bu programlar, pandemi
oncesinde calisanlarin gerekli
noktalara gitmesi ya da uzman
kadronun is yerlerine gelmesi seklinde
fiziki olarak yapilabilmekteydi. Ancak
uzaktan egitim modelleri de her gecen
giin daha fazla tercih edilir bir hal
kazandu.

GALISANLAR iGIN UZAKTAN KURS
Aslinda COVID-19 salgini 6ncesi
baglayan e-egitim programlarina,
pandemi ile birlikte ragbet artti.
Kurumsal sirketler, personellerinin
yetenek ve bilgilerini siirekli
glincellemek adina egitim hamlelerini
dijital mecralara tagimaya yogunlasti.
Bu noktada hayatimiza ti¢ harfli bir
terim daha yerlesti: LMS... Iingilizce
acilimi “Learning Management
System” olan bu terim e-6grenme
siireclerinin daha verimli ve etkili bir
sekilde yonetilmesi icin olusturulmus
yazilim tabanl siireclerin biitiiniinii
kapsiyor. Tiirkce’ye her ne kadar
“Egitim Yonetim Sistemi” olarak
cevrilse de cogunlukla LMS’ olarak
karsimiza cikiyor. LMS yazilimlari
sayesinde, egitim faaliyetleri sistematik
bir bicimde yerine getirilirken,

ayni zamanda 6lciilebiliyor. Yeni
normal ile birlikte sirketler, ihtiyac
duyulan egitimlerin uygun olanlarini
uzaktan egitim modeliyle, bazen bir
cep telefonuna indirilen uygulama
iizerinden dahi calisanlarina ulagsmasini
saglayabiliyorlar. Bu durumda ise iki
ayr1 LMS modeli karsimiza cikiyor.

ONLINE UZAKTAN EGITiM MODELI
Bu modelin en dikkat ¢ekici yani;
katilimcilar ile egitmen arasinda
cevrim ici diyalog kurulabilmesi. Siire¢
boyunca, egitmenler ve katilimeilar
birbirleriyle iletisim saglayabiliyorlar.
Bu anlamda cevrim ici de olsa, egitim
siirecinde sinif ortami yakalaniyor. S6z
konusu egitimin sonunda, egitmenin
ihtiya¢ duymasi halinde, katilimcilar
internet iizerinden yapilacak test ya da
sinavlara alinabiliyor.

VIDEO iLE UZAKTAN

ONLINE EGITIM

Bu LMS modelinde ise kurum ve
sirketlere 6zel olarak hazirlanan
icerikler, videolar ya da indirilen
uygulamalardaki konular halinde
egitimden faydalanacak kisilere
ulastiriliyor. Bu tarz uzaktan egitim
modelinde, bir anlamda kurumlarin
ihtiyaclarina yonelik video icerikleriyle
nokta atis1 yapiliyor. Bu egitim

Turkiye'de de kurum ve kuruluslara
uzaktan egitim hizmeti sunan

cok sayida sirket yer aliyor. Bu
sirketlere ek olarak Google basta
olmak uzere cok sayida sirket
cesitli basliklar altinda uzaktan
egitim programlarina yogunlasmis
durumda. Tirk sirketler arasinda
ise Turkcell, Turkcell Akademi’
markasiyla hem kendi personelleri
ve is partnerlerini hem de
profesyonel kariyerlerine yeni
baslayan gencleri is diinyasina
hazirliyor. Vodafone da 'Vodofone
Business’ konseptiyle KOBI'lerin
dijitallesmelerini ve diinyadaki
degisime ayak uydurmalarini
saglamak amaciyla uzaktan egitim
programlari diizenliyor.

Kurum ve kuruluslarla birlikte
sertifikali e§itim programlarindan
faydalanmayi hedefleyen bireyler
de uzaktan egitim modellerine
yonelebiliyor. Cok sayida liniversite,
uzaktan egitim tirlerine sertifikali
kurslarini eklerken, 6zel egitim
kurumlari da e-egitim faaliyetlerine
odaklanmis durumda. S6z konusu
sertifika programlari arasinda
iletisim tekniklerinden yasam
kocluguna, astrolojiden NLP
uzmanligina kadar genis bir
yelpaze bulunmakta. Uzaktan
egitim modellerinde en cok tercih
edilen alanlarin basinda lisan
6grenimi geliyor. Arastirma sirketi
Meticulous Research’lin, Agustos
2020'de paylastigi verilerde, uzaktan
online dil 6grenimi pazarinin 2027
yilinda 21,2 milyar dolara ulasmasi
ongordiliyor.
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Diinya genelinde kurumsal
sirketlerin ilgisini Uzerinde
toplayan LMS tabanli e-egitim
sirketlerinin sayisi her gecen
gun artiyor. LMS yazilimi treten
firmalar da bu pazardan pay
almak icin siirekli kendilerini
glincelliyorlar. Cok sayida
pazar arastirma sirketinin ortak
verilerine gore, sadece LMS
yazilim pazarinin 2025 yilinda
kiresel olarak 20-26 milyar
dolarlik bir hacme sahip olmasi
ongordliyor. Adobe Systems,
Cornerstone, Oracle, Xerox
Corporation, IBM Corporation
gibi diinya devleri, kiiresel LMS
pazarindaki paylarini artirmak
adina calismalarini hizlandirmis
durumda.

siireclerinin tamamlanmasinin
ardindan da calisanlarin gerekli
sertifikalar1 edinebilmesi ve yeterlilik
belgelerini alabilmesi adina online
yontemlerle sinavlar diizenlenebiliyor.

UZAKTAN EGITIM MODELLERININ
AVANTAJLARI

Bazilari icin her ne kadar bir alisma
siireci gerektirse de uzaktan personel
egitim programlar1 kurumlar ve
katilimcilar adina gesitli avantajlar1 da
beraberinde getiriyor.

= Bunlardan ilki maliyetlerdeki
diistis. LMS tabanl uzaktan egitim
modellerinde, fiziki sartlarin
kullanilmamasi; 6rnek vermek
gerekirse ulasim, derslik gibi
kalemlerin ortadan kalkmasiyla,
e-egitim modelleri geleneksel egitim
tlirlerine gore daha ekonomik bir hal
aliyor.

m Ayrica egitim siireclerinde online
ortamlarda, fiziki dersliklerden farkli
olarak ¢ok daha fazla katilime1 yer
alabiliyor.

m Kursiyerlerin, kayith video
iceriklerine istedikleri zaman

ulasabilmeleri de uzaktan egitim
modellerini planlama ve zamanlama
acisindan avantajli kilan etmenlerden
biri. Uzaktan egitim modellerinde
katilimcilara, uygun olduklari zaman
dilimlerinde egitimler verilebiliyor.

= Kurumlara 6zel olarak hazirlanan
icerikler de s6z konusu kurs ya

da etkinligin amacina ulasmasi
bakimindan ayrica 6nem tastyor.

= LMS tabanl e-egitim sistemleri
kurumsal egitim stireclerinin rahat bir
sekilde planlanmasi, takip edilmesi ve
raporlanmasini sagliyor.

m SOz konusu uygulamalarla zaman
ve mekan sorunsali ortadan kalkiyor.
E-egitim faaliyetlerinin disinda 6l¢me
ve degerlendirmelerin yapilabildigi
sinavlar ve anketlerle birlikte
personellerin seviye ve yonelimleri
hakkinda sirketlerin insan kaynaklari
birimlerine anlik veri aktarimi
saglanabiliyor.

= LMS tabanl e-egitim
uygulamalarinda hazir igeriklerden
yararlanilabilecegi gibi sirketler kendi
dijital egitim iceriklerini de hazirlama
imkanina sahip olabiliyorlar.

www.rodaport.com
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Techxtile Start-Up
Challenge’a buytik ilgi
Uludag Tekstil Thracatcilar: Birligi’'nin (UTIB) sektérde yeniligi ve girisimciligi tesvik etmek

amaciyla gerceklestirdigi girisimcilik programi Techxtile Start-Up Challenge, pandemiye
ragmen rekor bagvuru ile start ald1.

START-UP CHALLENGE

GAIB iiyeleri bir ilki
gerceklestirdi

PRV V4
#

Tiirk ihracatcilar eyliil ve ekim aylarinda rekor
iistiine rekor kirarken, bolgeler bazinda da dis ticaret
verilerinde 6nemli istatistikler goze carpti. Giineydogu
Anadolu ihracatgl Birlikleri (GAIB) iiyeleri de ekim
ayinda ihracat grafigini yiikseltme basaris1 gosterdi.
GAIB’in ekim ayinda dis iilkelere gerceklestirdigi
iirlin satis1 965,45 milyon dolar olarak kayitlara gecti.
Bolgede 122 firma ilk kez ihracat gerceklestirirken,
toplam 2 bin 387 firma dis satis faaliyetlerinde
bulundu. ihracat yapan firmalarin yogunlugu goz
oniine alindiginda, bu say1 GAIB tarihinde bir rekor
olarak kayitlara gecti.

88  TIMREPORT

Gegtigimiz y1l 104 projenin yaristig1 Techxtile Start-Up
Challenge’a bu y1l yiizde 66 oraninda artis ile 174 projenin
basvurmasi dikkat cekti. Programa basgvuran girisimci ve
girisimci adaylar ilk egitimlerini Proje Koordinatorii ve
Ventures & Mentors League CEO’su Ufuk Batum’dan aldilar.
Toplantinin acilis konusmasini yapan UTIB Yénetim Kurulu
Baskani Pinar Tagdelen Engin, Pandemiye ragmen 174 girisimci
ve girisimci adayinin programa basvurmasinin sektoriin
gelecegi icin umut vadettigini sdyledi. Tasdelen Engin,
basvuru siirecinin yogun bir katilimla sonlandirilmasinin
ardindan girisimcilik egitimlerine basladiklarini belirterek,
“Katilimcilarimizi bu siirece daha donaniml hazirlamak
istiyoruz. Bu bir yarisma degil aslinda ve dolayisiyla herhangi
bir kaybedeni yok. Tiim katilimcilar cok degerli bilgi ve
donanim kazanacaklar” dedi. Dereceye girenlerin isimleri,
pandemi nedeniyle 16-17 Aralik tarihlerinde dijital ortamda

diizenlenecek 6diil toreni ile aciklanacak.

o

DKIB 1 milyar dolar
sinirini asti

Dogu Karadeniz ihracatcilar Birligi iiyeleri tarafindan 2020
yilinin ilk 10 ayinda yapilan ihracatin tutari 1 milyar sinirini
geride birakti. Trabzon, Rize, Artvin ve Giimiishane’den bu
yilin 10 aylik déneminde 1 milyar 72 milyon 910 bin 657
dolarlik ihracat gerceklestirildi.

S6z konusu dénemde boélge ihracatinin 870 milyon 203 bin
dolarlik boliimii Trabzon’dan yapilirken, Rize’den 121 milyon
314 bin, Artvin’den 47 milyon 443 bin ve Giimiishane’den
33 milyon 948 bin dolarlik ihracat gerceklestirildi. Bolgeden
bu dénemde yapilan ihracat, gecen yilin ayn1 dénemine gore
miktar bazinda ayni kalirken deger bazinda yiizde 3 diistii.

KOBI'ler AKIB’in projesi ile giiclenecek

Akdeniz Thracatci Birlikleri; demir celik, hazir giyim, kimya, mobilya ve tekstil
sektorlerinde faaliyet gosteren KOBI'lere yonelik hazirladig1 ‘Pandemide Ihracat Projesi’ ile
dis ticaretin siirekliligini hedefliyor.

Akdeniz Thracatci Birlikleri (AKIB), pandemi siirecinde ihracatci
KOBI'lerin kiiresel pazarlarda ortaya cikan firsatlar: dahi iyi
degerlendirmesi ve rekabet {istlinliigii saglamasi amaciyla
‘Pandemide Ihracat Projesi’ni hayata gecirdi. Demir celik, hazir
giyim, kimya, mobilya ve tekstil sektorlerinde faaliyet gosteren
firmalara yonelik hazirlanan projede, COVID-19 salgininin
getirdigi seyahat ve fiziki birliktelik engeli ile tiiketim
aligkanliklarindaki degisimlere odaklanilarak, sistemli ve etkili
planlamayla ihracatta siirekliliginin saglanmasi amaclandi.

HER UG AYDA 30 FIRMA DAHIL OLACAK

AKIB Genel Sekreteri Mehmet Ali Erkan, en fazla 30’ar firma
ile Gicer aylik periyotlar halinde yiiriitiilecek projeyle ilgili
yaptig1 aciklamada, “Sanayi Sube’mizin hazirladig1 projede
Demir ve Demir Dis1 Metaller, Hazir Giyim ve Konfeksiyon,
Kimyevi Maddeler ve Mamulleri, Mobilya, Kagit ve Orman
Uriinleri ile Tekstil ve Hammaddeleri birliklerimize iiye
KOBJ’lerimizin giiclenmesini hedefliyoruz. Firmasina farkl bir
gozden bakilarak destek verilmesini isteyen ihracatcilarimizin
bagvurularini almaya basladik” ifadelerini kullandi.

Turkiye'nin makinecileri
EIMA dijital’de

®u=

Tarim makineleri sektoriiniin en 6nemli fuarlarindan olan
ve 2 yilda bir italya’nin Bolonya sehrinde diizenlenen EIMA
Fuari, COVID-19 sebebi ile ertelenince, 11-15 Kasim 2020
tarihlerinde sektor paydaslari, sanal ortamda EIMA Dijital
On Gosterim (EIMA The Digital Preview - EDP) etkinligi
diizenlendi. Tiirkiye'nin Makinecileri, Tiirk Tarim Alet ve
Makineleri imalacilar Birligi (TARMAKBIR) ile ayni stantta
yer ald1. Bes giin siiren Dijital Ongosterim etkinligine 59
binden fazla erisim kaydedildigi ve 10 bin kullanicinin da
online seminer ve konferanslara katildig: ifade edildi.

EiB acikladi: Tiim Ege illeri
dis ticaret fazlasi verdi

Ege ihracatci Birlikleri'nden (EIB) yapilan yazili
aciklamada Egeli ihracatcilarin, yaptiklar: her 100
dolarlik ithalata karsilik, 153 dolar ihracat yaptiklari
bildirildi. Tiirkiye Istatistik Kurumu ve Tiirkiye
Ihracatcilar Meclisi verilerinden yapilan derlemeye
gore, Ege Bolgesi illeri Afyonkarahisar, Aydin,
Balikesir, Denizli, izmir, Kiitahya, Manisa, Mugla ve
Usak, 2020 yilinin Ocak - Eyliil déneminde dis ticaret
fazlasi verme basarisi gosterdiler.
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Dogu Anadolu Ihracatcilar Birligi
pandemi dinlemiyor

Dogu Anadolu Ihracatcilar Birligi (DAIB) araciligiyla ekim ayinda yapilan ihracat, pandemiye
ragmen gecen yilin ayni ayina gore yiizde 24,59 artarak 209 milyon 896 bin dolara ulasti.

Tiirkiye Thracatcilar Meclisi (TIM) dolar ile iran, 6 milyon 921 bin dolar ile
verilerine gore, ekim ayimda DAIB’in Belcika, ve 6 milyon 513 bin dolar ile
faaliyet alani icerisinde yer alan Agri, Suriye izledi.

Ardahan, Batman, Bayburt, Bingdl,
Bitlis, Erzurum, Erzincan, Elazig, Igdur, “2020°NiN SON iKi AYINDA DA
Hakkari, Mus, Sirnak, Tunceli, Van, Kars ~ IHRACATIMIZ ARTACAK”

ve Siirt'ten 170 {ilkeye iiriin gonderildi. Ayni zamanda TiM Denetim Kurulu
Gecen y1l ekimde 168 milyon 467 Uyesi de olan DAIB Yénetim Kurulu
dolarlik ihracat yapan DAIB’in bu yil Bagkani Ethem Tanriver, ihracattaki
ekim ihracati, COVID-19 salginina ivme hakkinda su agiklamalarda
ragmen ylizde 24,59luk artisla 209 bulundu: “insallah 2020'nin son 2
milyon 896 bin dolar olarak kayitlara ayinda da gecen seneye gore ihracat
gecti. Birligin ekim ay1 ihracat {ilkelere artisimizi devam ettirerek 2020’yi

gore degerlendirildiginde 63 milyon Birlik olarak bu zor kosullarda yiizde
401 bin dolar ile ilk sirada Irak yer 8-9 oranlarinda artisla kapatmay1

ald1. Irak’r 12 milyon 309 bin dolar ile hedefliyoruz. Cok zor kosullarda biiytik
Almanya, 11 milyon 611 bin dolar ile gayret gosteren ihracatcilarimizi tebrik
Azerbaycan-Nahgivan, 8 milyon 70 bin ediyorum.”

IMMIB Akademi online

egitimlere devam etti
| )

ITHIB italyan ve Tiirk tekstil
makinecilerini bulusturacak

istanbul Tekstil ve Hammaddeleri ihracatcilar Birligi

(iTHIB) Kasim ay1 Yénetim Kurulu Toplantis 24 Kasim IMMIB Akademi Egitim Etkinlikleri, COVID-19 salgini
tarihinde gerceklestirildi. Toplanti, Tiirkiye fhracatcilar dolayisiyla alinan 6nlemler kapsaminda online ve
Meclisi (TIM) Baskan1 ismail Giille'nin tesrifleriyle sanal iicretsiz olarak devam ediyor. Bu cercevede, 17
ortamda diizenlendi. ITHIB Yénetim Kurulu Bagkani Ahmet Kasim’da ‘Zoom’ uygulamas: araciligiyla Ayhan
Oksiiz’iin giincel gelismeleri degerlendirdigi toplantida, Kavas ile Konusma Sanatr’ konulu iicretsiz bir egitim
pandemi siirecinde diizenlenmesi 6ngoriilen sanal fuar ve gerceklestirildi. Tiyatro oyuncusu Ayhan Kavas ses,
heyet calismalarina iliskin goriisler paylasildi. Toplantida nefes, kaliteli konusmak, vurgu, kolay anlatmak,
Bolgesel Kapsamli Ekonomik Ortaklik Anlagsmasina (RCEP) hikdye anlatma, beden dili ve sunum teknikleri

ve PET Chips ithalatina getirilen ek mali yiikiimliiliik
uygulamasina iliskin bilgiler verildi.

iizerine katilimcilara egitim verdi.

90 TiMREPORT

DENIB iiyeleri hiz kesmiyor

DENiB tiyelerince ekim ayinda gerceklestirilen ihracat yiizde 21 artisla 252,5 milyon dolar olurken,
TIM tarafindan kaydedilen Denizli ihracati ise 330 milyon dolar olarak kayitlara gecti. Yeni bir rekora
imza atan Denizli is insanlari, yine ekim ayinda 170 ayr1 tilkeye dis satig yapma basarist gosterdi.

Tiirkiye ihracati ekim ayinda
yiizde 5,6 artarak 17,3 milyar
dolar seviyesine ulasarak

yeni bir rekor kirarken, bu
basariya Denizli is insanlari da
biiytiik katk: sagladi. Denizli
ve DENIB ihracatlar

Baskani Hiiseyin Memisoglu,
“Eyliil ayinda Denizli ihracati
rekor kirmist1. DENIB

ihracati ise rekora ¢ok yakin
seviyelere yaklagmisti.
Ekim ay1 rakamlarinda hem

DENIB hem de Denizli

da aylik bazda en ihracatinda rekora
yiiksek seviyelerine ulastigimiz1 goriiyoruz.
ulasarak yeni Yeni aya rekorlarla

rekorlara imza atti.
DENIB iiyelerince

baslamamizi
saglayan, ihracat

ekim ayinda artisimizi besinci
gerceklestirilen ayina tagltyan,
ihracat yiizde ihracatimiza

21 artigla her daim giicli
252,5 milyon katkilar sunan

dolar olurken, ihracatcilarimiza

Y, -~
TiM tarafindan kaydedilen Denizli tesekkiir ediyoruz” dedi. DENIB {iyeleri @ DENiB
ihracatinin ise yiizde 20 artigla 330 Ocak-Ekim 2020 déneminde 170 iilkeye \/’ f
DENIZLI EXPORTERS ASSOCIATION

milyon dolar oldugu belirtildi. DENIB ihracat gergeklestirdi.

BAIB domates {ireticilerini uyardi

Bat1 Akdeniz Thracatcilar Birligi (BAIB) Baskan Yardimcisi Ergin Civan, Rusya’ya ihracat
yapan domates iireticilerini uygulanan kotalar noktasinda uyardi.

Bat1 Akdeniz Ihracatcilar Birligi ve Rusya’nin
(BAIB) Baskan Yardimcis1 Ergin kotay1

Civan, 2019 senesinde tonlarca kaldirmadigini
tirtiniin Rusya gilimriik kapilarinda belirten Civan,
heba oldugunu hatirlatarak “Ellerinde bir
domates iireticilerini uyardi. Gegen koz olarak

yil Rusya’ya 97 bin ton domates tutuyorlar
ihracati yapildigini, bu yil ise o ve 50’ser
seviyelerin yakalanmasinin zor binlik kota
oldugunu ifade eden Civan, “Rusya doldugunda
kendi iiretimini destekliyor ve belli yenileniyor.
donemlerde domates iiretiminde En son acilan

ciddi artis var. Ayrica Azerbaycan ve  kota da dolmak
diger Orta Asya iilkelerinde kurulan  {izere. Umarim
seralarda da iiretim artt1 ve ciddi yeniden acarlar
mal gidiyor. Bir de iran pazarindan ve kota nedeniyle domates ihracati
mal gidiyor. Bundan dolay1 sekteye ugramaz. 200 bin ton

Rusya’ya ihracatimiz tonaj olarak olunca yeni karar ¢ikmadig siirece
azaliyor” dedi. Rusya pazarinda ihracat yapilamaz. Gegen yil boyle
kota probleminin devam ettigini bir sorun yasand1” diye konustu.
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2020 EKiM AYINDA
IHRACAT, BIR ONCEKI
YILIN AYNI AYINA
GORE YUZDE 5,6'LIK
ARTISLA 17,3 MiLYAR
DOLAR OLARAK
GERGEKLESTI.
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HOLLANDA 1 ALMANYA
432,3 1,45
* Milyar
o
T ~< 824,7

FRANSA

L 712,4
e

)
W

BELGIKA

253,7

YAPILAN ILK 10 ULKE

2020 Ekim ayinda en fazla ihracat

yapilan tlke 1,45 milyar dolar ile

Almanya oldu. Aimanya’yi 1,44

milyar dolar ile Birlesik Krallik, »
892,7 milyon dolar ile ise ABD izledi.

ANA URETIM GRUPLARININ
2020 EKiM AYINDA
IHRACATTAN ALDIGI PAY

ANA URETIM GRUPLARININ

Tanm %13,5
Maden %2,3

%9,1
) ) 23
%1,4 5278 Milyar Dolar
Milyon Dolar

235,6
Milyon Dolar

Hayvansal Agac ve
Uriinler Orman Ur.

Tarima Dayali Bitkisel
Islenmig Ur. Urdnler

ILLERE GORE 2020 EKiM AYINDAKi iHRACAT DAGILIMI

ISTANBUL KOCAELI
6,9 1,3

4 ’
MILYAR DOLAR MILYAR DOLAR

ANKARA SAKARYA MANiSA
698,8 500,2 453,3

MILYON DOLAR MILYON DOLAR MILYON DOLAR

2, N

15
Milyar Dolar
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2020 EKiM AYINDA
175 ULKEYE
TOPLAMDA 5,7 MILYAR
DOLARLIK IHRACAT
GERGEKLESTIRILDI.

Y

t“ IRAK
A R 75

A

ISRAIL

460,7

BIRLESIK
KRALLIK

1 1,44
Milyar

2020 EKiM

AYINDA iHRACATTAN ALDIGI PAY

Milyar Dolar

%10

1,7
Milyar Dolar

Kimyevi Mad. Sanayi
ve Mam. Mam.

iZMiR
906

MILYON DOLAR

DENiZLi

Wil
M 4,

2020 EKIiM AYINDA
IHRACATIN iTHALATI
KARSILAMA ORANI
%87,9 OLDU.

RUSZN
FEDERAS-

2020 EKiM AYINDA iHRACATI
EN FAZLA ARTAN iL

o

ADIYAMAN

%202,2

GAZIANTEP
801,3

)
MILYON DOLAR

HATAY

330,2 227,5

MILYON DOLAR

MILYON DOLAR

SEKTORLER

I. TARIM

A. BITKISEL URUNLER

Hububat, Bakliyat, Yagh Tohumlar ve Mamulleri

Yas Meyve ve Sebze
Meyve Sebze Mamulleri
Kuru Meyve ve Mamulleri
Findik ve Mamulleri
Zeytin ve Zeytinyadi
Tatin
Siis Bitkileri ve Mam.
B. HAYVANSAL URUNLER
Su Uriinleri ve Hayvansal Mamuller
C. AGAC VE ORMAN URUNLERI
Mobilya, Kagit ve Orman Uriinleri
1. SANAYI
A. TARIMA DAYALI iSLENMiS URUNLER
Tekstil ve Ham maddeleri
Deri ve Deri Mamulleri
Hali
B. KIMYEVi MADDELER VE MAM.
Kimyevi Maddeler ve Mamulleri
C. SANAYi MAMULLERI
Hazirgiyim ve Konfeksiyon
Otomotiv Endiistrisi
Gemi ve Yat
Elektrik Elektronik
Makine ve Aksamlari
Demir ve Demir Disi Metaller
Celik
Cimento Cam Seramik ve Toprak Uriinleri
Miicevher
Savunma ve Havacilik Sanayii
iklimlendirme Sanayii
Diger Sanayi Uriinleri
I1l. MADENCILIK
Madencilik Uriinleri
TOPLAM(TiM*)
ihracate Birlikleri Kaydindan Muaf ihracat

GENEL iHRACAT TOPLAMI

1- 31 EKIM IHRACAT RAKAMLARI

SEKTOREL BAZDA IHRACAT RAKAMLARI - 1.000 $

2019

2,421,055
1722,487
697,558
223948
148,313
189,264
346,125
21,619
89,708
5,955
207439
207,439
491129
491129
12,381,757
1107184
704,819
147,933
254,432
1,936,801
1.936,801
9337772
1552,767
2812512
42,330
1,070,552
709,054
719,065
1168,915
294,721
265,495
258,091
436,838
7431
370,443
370,443
15,173,256
1237526

16,410,782

1- 31 EKiM
2020 ([,’:g}?:g‘)
2342908 32
1579419 83
671062 38
264,717 182
168896 139
191,689 13
173267 -499
22064 21
79892 109
7832 316
235,608 136
235,608 136
527881 75
527881 75
13,323,964 76
1188795 74
770,298 93
131165 13
287,333 129
1725231 109
1725231 109
10409938 15
1857564 196
2915981 37
41767 13
1128750 54
737114 40
802,275 16
1117663 44
357131 202
692,775 1609
287973 16
460514 54
10430 404
394,408 65
394,408 65
16,061280 59
1272206 28
17333486 56

Pay(20)
(%)

13.5

91

39

6.9
44

08

10.0
10.0
601
10.7
16.8
0.2
6.5
4.3
46
6.4
21

40

27
01
23
23
92.7
73

100.0

2019

18,762,088
12,188,017
5538232
1,578,886
1281545

1142,651
1577186
230,664
751,589
87263

2,089,013
2,089,013
4,485,059
4,485,059
114,597,821
10,130,574
6,647)124
1,426,889
2,056,560
16,961,218
16,961,218

87,506,029

14,832,879

25,359]04

768,969
9249194

6,409,664
6,759,211
1,715,154
2933758
3428295
2,091,763
3,866,478

91,561
357141
357141

136,931,321

12,272,032

149,203,353

10CAK - 31EKIM

2020

19,468,319
13,027,759
5921012
1955,465
1,367,867
119,356
1621449
215,856
742,695
84,060
1,969,509
1969,509
4,471,052
4,471,052
102,203,472
8,991,180
5.814,006
119,621
2057553
14,829,934
14,829,934
78,382,358
13.976,634
20,055,839
963,627
8,730,085
6,016,463
6,674,578
10,101,063
3,088,522
3147498
1809,279
3737522
81,249
3,360,517
3,360,517
125,032,308
10,625,961

135,658,269

Degisim
('20/"19)

38
6.9
6.9
239
6.7
-20

28

-57
-57

-0.3

O
3

-10.8

1.2

125

-215

00

-126

-126

-10.4

-209

253

-56

-13.8

53

-82

-87

-134

91

Pay(20)
(%)

15.7
10.5

48

0.2
0.6

0l

36
36
81.6
72
46

09

15.7
08
70
48
54
82
25

23

30
0l
27
2.7
100.0
79

100.0



Birlik adresleri

Genel Sekreter V.
Senem Sanal Sezerer

Genel Sekreter Yrd. V.
Yigit Tufan Eser

Dis Ticaret Kompleksi

Coban Cesme Mevkii Sanayi Cad.
B-Blok K: 9 Yenibosna / istanbul
Tel: 0212 454 04 90 - 91

Faks: 0 212 454 04 13/ 454 04 83
tim@tim.org.tr

www.tim.org.tr

Akl Akdeniz ihracatgi Birlikleri

B Genel Sekreterligi

Limonluk Mah. Vali Huseyin

Aksoy Cad. No: 4 Yenisehir/Mersin

Tel: 0 324 325 37 37 Faks: 0 324 325 41 42
E-Posta: akib@akib.org.tr

Web Adresi: www.akib.org.tr

Gen. Sek.: Mehmet Ali Erkan

Gen. Sek. Yrd: Canan Aktan Sari

Bati Akdeniz ihracatcilar

140z Birligi Genel Sekreterligi

S Aspendos Bulvarl No: 221 07200/Antalya
Tel: 0242 311 80 00 Faks: 0242 311 79 00
E-Posta: baib@baib.gov.tr
Web Adresi: www.baib.gov.tr
Genel Sekreter V.: Guliz Akel Cetinkaya

Denizli ihracatgilar Birligi
Genel Sekreterligi

Da Akhan Mah. 246 Sok. No:8
Pamukkale/Denizli
Tel: 0 258 274 66 88 Faks: 0 258 274 72 22 - 62
E-Posta: denib@denib.org.tr
Web Adresi: www.denib.org.tr
Genel Sekreter: Ugur Dayioglu

nﬁ'm Dogu Anadolu ihracatgilar Birligi
=== Genel Sekreterligi

Cumhuriyet Cad. Eren is Mrk. No: 86 K: 4-5 Erzurum
Tel: 0442 214 11 85 Faks: 0442 214 11 89 - 91
E-Posta: daibarge@daib.org.tr

Web Adresi: www.daib.org.tr

Genel Sekreter: Murat Karapinar

Genel Sekreter Yrd: Melih Leylioglu

Dogu Karadeniz ihracatcilar Birligi
Genel Sekreterligi

Pazarkapi Mah. Sahil Cad. No: 95, Trabzon

Tel: 0 462 326 16 01 - Faks: 0 462 326 94 01 - 02
E-Posta: dkib@dkib.org.tr

Web Adresi: www.dkib.org.tr

Genel Sekreter: idris Gevik

EDKiB

Ege ihracatci Birlikleri

Genel Sekreterligi

Atatiirk Cad. No:382 Alsancak/izmir

Tel: 0 232 488 60 00 - Faks: 0 232 488 61 00
E-Posta: eib@egebirlik.org.tr

Web Adresi: www.egebirlik.org.tr

Genel Sekreter: I. Cumhur Isbirakmaz

Genel Sekreter Yrd: Kemal Coskun

Genel Sekreter Yrd: Cigdem Onsal

Genel Sekreter Yrd: Serap Unal

% Gilineydogu Anadolu ihracatg!
Birlikleri Genel Sekreterligi
Gazimuhtarpasa Bulvari Miicahitler Mah. 52012

No’lu Sk. No: 6 27090 Sehitkamil/Gaziantep
Tel: 0 342 211 05 00 Faks: 0 342 221 05 09-10
E-Posta: gaibevrak@gaib.org.tr

Web Adresi: www.gaib.org.tr

Genel Sekreter: Bulent Kayali

Genel Sekreter Yrd: Aydin Kutlu

Genel Sekreter Yrd: Serdar Hasan Aydogan

1 .. istanbul ihracatgi Birlikleri
¥  Genel Sekreterligi

Dig Ticaret Kompleksi C-Blok Goban Gesme Mevkii
Sanayi Cad. Yenibosna-Bahgelievier/istanbul

Tel: 0212 454 05 00 Faks: 0 212 454 05 01 - 02
E-Posta: iib@iib.org.tr

Web Adresi: www.iib.org.tr

Genel Sekreter V.: Dogus Tozanli

Genel Sekreter Yrd: Ismail Bozdemir

Genel Sekreter Yrd: Kutay Oktay

i —— Istanbul Maden Ve Metal
Dig Ticaret Kompleksi A-Blok Goban Cesme Mevkii
Sanayi Caddesi

Yenibosna-Bahgelievler/istanbul

Tel: 0212 454 00 00 Faks: 0 212 454 00 01
E-Posta: immib@immib.org.tr

Web Adresi: www.immib.org.tr

Genel Sekreter: Armagdan Vurdu

Genel Sekreter Yrd: Coskun Kirlioglu

Genel Sekreter Yrd: Fatih Ozer

Genel Sekreter Yrd: Muharrem Kayili

Sa‘fﬂ{iﬂ !stanbul Tekstil Ve Konfeksiyon
lhracatci Birlikleri Genel Sekreterligi

Dig Ticaret Kompleksi B-Blok

Goban Gesme Mevkii Sanayi Cad.

Yenibosna-Bahcelievier/istanbul

Tel: 0212 454 02 00 Faks: 0 212 454 02 01

E-Posta: info@itkib.org.tr

Web Adresi: www.itkib.org.tr

Genel Sekreter V.: Mustafa Bektas

Genel Sekreter Yard.: Ozlem Giines

Genel Sekreter Yard.: Fatih Zengin

Karadeniz ihracatci Birlikleri
Genel Sekreterligi
Atatlrk Bulvari No:19/E 28200 Giresun
Tel: 0 454 216 24 26 Faks: 0 454 216 48 42
E-Posta: kib@kib.org.tr
Web Adresi: www.kib.org
Genel Sekreter T.: Bllent Cebeci

iuiil  Orta Anadolu ihracatei Birlikleri
== Genel Sekreterligi
Ceyhun Atuf Kansu Cad. No: 120 Balgat/Ankara
Tel: 0312 447 27 40 (5 Hat)
Faks: 0 312 446 96 05
E-Posta: oaibwebmaster@oaib.org.tr
Web Adresi: www.oaib.org.tr
Genel Sekreter: Ozkan Aydin
Genel Sekreter Yrd: Esra Arpinar
Genel Sekreter Yrd: Fatih Yumus

=z Uludag ihracatgi Birlikleri

Genel Sekreterligi
Organize Sanayi Bolgesi 2. Gelisim Sahasi
Kahverengi Cad. No: 11 16140 Niltfer/Bursa
Tel: 0224 219 10 00
Faks: 0224 219 10 90
E-Posta: uludag@uib.org.tr
Web Adresi: www.uib.org.tr
Genel Sekreter: Mimin Karacakayalilar
Genel Sekreter Yrd. V. Birgul Polat

ihracatci Birlikleri Genel Sekreterligi

43 yildir,

Romorkorculik ve Kilavuzluk hizmetlerinde

ilklerle basi ¢cekiyor olmaktan
Gururluyuz...

Py

Sanmar Denizcilik A.S. Aydintepe Mh. Giizin Sok. No: 31 34947 Igmeler / Tuzla, Istanbul - TURKIYE

T: +90 216458 59 00 :: info@sanmar.com.tr
sanmar.com.tr
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YUKSELIYORUZ.

DUNYANIN LOJiISTIK MERKEZi iISTANBUL'DA BULUNAN YENI EViMiZ SMARTIST iLE
SIMDIi COK DAHA BUYUK VE TEKNOLOJIK BiR TESISE SAHIBIZ.
BUNUNLA BIiRLIKTE CEVREYE DUYARLI VE MUSTERI ODAKLI OLMAYA DEVAM EDIiYOR,
DUNYANIN EN BUYUK HAVA KARGO MARKAS|I OLMA HEDEFiIMiZE DOGRU
HEP BIRLIKTE YUKSELIYORUZ.

Filmimizi

TURKISH CARGO clemak sin TR

okutun.

turkishcargo.comitr



